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I1

Sommaire de I’étude

La mondialisation croissante entraine de nombreux débats quant aux bienfaits de
celle-ci, notamment lorsque des pays en voie de développement (PVD) sont
impliqués. La présente étude a pour but de vérifier I'impact des investissements
directs étrangers (IDE), I’une des composantes de la mondialisation, sur I’économie

des PVD.

Puisque les IDE peuvent avoir un impact sur une multitude de facettes de 1’économie,
nous limiterons le champ de cette ¢tude a deux indicateurs : la présence d’effets de
debordement et I’impact sur la croissance économique. Pour ce faire, nous vérifierons

trois hypotheéses distinctes:

* Le fait, pour une firme, d’étre en partie ou totalement la propriété
d’investisseurs étrangers lui permet, sous certaines conditions, d’atteindre des
niveaux de productivité plus ¢levés.

* Le fait, pour une firme domestique, de faire partie d’une industrie dans
laquelle la présence étrangere est importante lui permet, sous certaines
conditions, d’augmenter sa productivité via les effets de débordement.

* Sous certaines conditions, un niveau d’investissement étranger plus élevé

permet a un pays de connaitre des taux de croissance économique plus élevés.

Nous vérifierons ces hypothéses griace a deux modeles économétriques distincts. Le
premier mod¢le, qui utilise des données microéconomiques, nous permet de vérifier
les deux premiéres hypothéses soulevées plus haut et porte sur trois pays, le Ghana, le
Kenya et le Zimbabwe pour la période 1993-1995. Un deuxiéme modéle
¢conomeétrique utilisant des données de panel macroéconomiques de 30 PVD pour la

période 1975 a 1999 permet de vérifier la troisieme hypothése.
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Les résultats économétriques de notre premier modele démontrent que le fait, pour
une entreprise, d’étre possédée en totalité ou en partie par des étrangers a un fort
impact positif sur la productivité des firmes. Toutefois, le coefficient de la variable
représentant les effets de débordement, bien que positif, n’est pas significatif. Il nous
est donc impossible d’affirmer que des effets de débordement positifs sont réellement

associes aux IDE.

Les résultats de notre second modele démontrent également que les flux d’IDE
tendent a avoir un impact positif sur la croissance économique des pays hétes. Il faut
toutefois étre prudent dans cette interprétation, car selon une autre spécification, il

semble que ce soit la croissance économique qui entraine les IDE et non I’inverse.
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Globalization is not new, nor is it just Westernization:

Over thousands of years, globalization has progressed

through travel, trade, migration, spread of cultural

influences and  dissemination  of  knowledge and
understanding (including of science and technology).

Amartya Sen, prix Nobel d’économie 1998

(10 Truths about Globalization)

Chapitre 1  Introduction

1.1 Problématique et questions de recherche

Contrairement a ce que I’on pourrait croire, la mondialisation n’est pas un phénomene
récent. La premiere vague de mondialisation eut lieu de 1870 a 1914 due en
particulier a la baisse généralisée des colts de transport et a la réduction des barrieres
douaniéres. Un renversement de tendance se manifesta suite a la Grande Dépression
et de la seconde guerre mondiale. La deuxiéme vague de mondialisation se déroula
entre 1945 et 1980. Seuls les pays développés participerent a cette intensification des
¢changes. Ce n’est qu’a partir de 1980 que la troisieme vague de mondialisation, celle
que ’on connait de nos jours, pris son envol. Cette nouvelle vague se distingue des
autres par le fait qu’elle touche autant les pays développés que les pays en voie de

développement (ci-apres PVD) (Dollar, 2001).

La mondialisation revét plusieurs visages. La Banque mondiale la définit comme
étant l'interdépendance croissante des pays qui résulte de I'intégration de plus en plus
prononcée du commerce, de la finance, des personnes et des idées au sein d'un seul et
méme marché mondial (Banque mondiale, 2003). Les flux d’investissement
internationaux sont ['une des principales composantes de la mondialisation. Ils
comprennent les investissements en portefeuille, les investissements directs étrangers
et les préts bancaires internationaux. Les investissements directs ¢trangers (ci-apres
IDE) représentent la majeure partie des flux financiers internationaux et sont moins
volatiles que les investissements de portefeuille et les préts bancaires internationaux.

(voir graphique 1.1) Les IDE sont également quelquefois pergus comme une




alternative a I’aide internationale (FMI, 2003). La présente ¢tude se concentrera done

uniquement sur ceux-ci.

Graphique 1.1 Flux de ressources totales vers les PVD par type
(1990-2002) (milliards de SUS courants I)
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Tendances des flux entrants d’IDE

Les IDE ont connu une croissance phénoménale depuis les deux dernieres décennies
(exception faite des années 2001 et 2002 en raison du ralentissement général de
I’économie). Le tableau 1.1 résume les taux de croissance annuels moyens réalisés

par les flux entrants d’IDE.

Tableau 1.1 Taux de croissance annuels moyens des IDE entrants (%)

1986-1990  1991-1995 = 1996-2000 1999 2000 2001 2002
331 21,1 40,2 593 29,1 -40.,9 210

Source: World Investment Report 2003

' Toutes les données en dollar présentées dans cet ouvrage font référence a des dollars américains
courants.




Ces tendances ne peuvent toutefois étre généralisées a I’ensemble des pays.

Regardons plus en détail I’évolution qu’ont connue les flux entrants d’IDE grace au

tableau 1.2 et au graphique 1.2 qui dressent le portrait des flux entrants d’IDE pour

différentes régions du monde.

Tableau 1.2 Flux entrants d'IDE (en millions $US courants)

1970 1980
Monde 12 586 54 945
PD 9812 | 46510
PVD 27714 || 3423
- Afrique | 412 | 399
- Asie 787 396

- Amérique 1438 7 485

Source: UNCTAD Handbook of statistics online

Graphique 1.2
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Le graphique 1.2 met en relief deux points importants : premicrement, les PVD ne

regoivent que trés peu d’IDE par rapport aux pays développés; deuxiemement, ce sont
les PVD qui ont relativement le moins souffert de la baisse généralis¢e des IDE au
cours des deux dernieres années. Cette diminution moins prononcée en 2001 et 2002
ainsi que 1’augmentation des IDE connue par ces pays au cours des années 80 et 90
sont en partie dues aux efforts déployés par les autorités gouvernementales afin

d’attirer les flux d’IDE dans leur pays.

En effet, les gouvernements des PVD adoptent souvent différentes mesures afin de
profiter des bénéfices potentiels de ce type d’investissement international : stabilité
lors de crises financiéres, plus grand développement du capital humain et apport
important de revenus aux gouvernements sous forme de taxes (Feldstein, 2000 et
Loungani et Razin, 2001). Nous retrouvons parmi les mesures les plus utilisées pour
attirer les IDE les crédits d’impdt, les dérogations fiscales, les préts subventionnés,
les politiques régionales de développement, les subventions pour I’emploi et la
formation, le support pour la R&D et les exceptions et dérogations ad hoc (OECD,
2003).

Toutes ces politiques ont un colt qui peut étre trés élevé pour le pays qui les utilise.
Les bénéfices engendrés par les IDE compensent-ils pour ces colits? Les opinions des
chercheurs différent encore grandement quand il est question des bénéfices reliés aux
IDE. Alors, quelles sont les réelles conséquences des IDE sur 1’économie des pays

hétes, en particulier dans le cas des PVD?

Plusieurs ¢études ont été menées afin de déterminer I'impact des IDE sur différents
indicateurs socio-¢conomiques des PVD. Il est d’ailleurs maintenant généralement
reconnu que les IDE ont un impact positif sur la croissance économique d’un pays
bien que certaines conditions économiques telles qu’un niveau minimum de
développement économique, un seuil minimum de stock de capital humain ou un
marché financier bien développé, semblent étre nécessaires afin que cet impact puisse
se réaliser (Blomstrom, Lipsey et Zejan, 1992 ; Borensztein, De Gregorio et Lee,

1998; Alfaro, Chandra, Kalemli-Ozcan et Sayek, 2000).



D’autres conséquences possibles des IDE ont aussi attiré 1’attention des chercheurs.
Les transferts technologiques entre les firmes multinationales et les firmes locales ont
ainsi été maintes fois étudiés. Dans son étude, Xu (2000) conclut que la présence de

firmes multinationales américaines a apporté un transfert de technologies dans les

PVD, ce qui a permis aux pays hotes de connaitre une hausse de leur productivité.

Tout comme c’était le cas avec la croissance économique, certaines c¢tudes
démontrent que des caractéristiques telles que le type d’industrie, 1’écart
technologique entre firmes domestiques et firmes étrangeres et le niveau de
compétition doivent étre respectées afin que ces transferts se réalisent. (Blomstrom,

1986 ; Kokko, Tansini, Zejan, 1996 et Blomstrom, Kokko et Zejan, 1992)

Les IDE peuvent avoir un impact sur plusieurs autres aspects de 1’économie. Par
exemple, De Backer et Sleuwaegen (2003) ont examiné I'impact de I’arrivée des
multinationales en Belgique sur le niveau d’entreprenecurship. Leurs résultats
démontrent que la présence de multinationales a découragé ’entrée et a méme
stimulé la sortie des entrepreneurs locaux. Dollar et Kraay (2001) ont quant a eux
étudié I’impact des IDE sur la pauvreté et ont trouvé qu’ils permettaient de diminuer

I’incidence de la pauvreté sans augmenter 1’inégalité de la richesse a I’intérieur du

pays.

D’un point de vue plus général, Caves (1996), dans son livre Multinational
Enterprise and Economic Analysis, fait un survol de tous les aspects étudiés
concernant les impacts des multinationales sur ’économie des pays hotes. Ses
conclusions les plus importantes concernant les pays en voie de développement sont
que les multinationales versent en moyenne des salaires plus élevés et donnent
davantage de formation que leurs compétiteurs locaux, qu’elles utilisent moins de
techniques de production intensive en main-d’ceuvre et qu’il n’y a pas de lien

clairement ¢établi entre les IDE et la croissance économique d’un pays.



152 Objectifs et structure de I’étude

Les études présentées précédemment permettent de mettre en relief la problématique
reliée aux IDE dans les PVD : les IDE peuvent avoir un impact, autant positif que
négatif, sur une multitude de facettes de I’économie des PVD. La présente étude vise

donc a examiner I'impact des IDE sur I’économie des pays en voie de

développement. Cet objectif sera poursuivi en examinant le lien entre les IDE d’un

échantillon de pays ou de firmes et la performance de ces pays et firmes mesurée par

différents indicateurs économiques.

Nous concentrerons nos recherches en examinant I'impact des IDE sur deux
indicateurs spécifiques : les effets de débordement et la croissance économique. Le
choix de ces deux variables parmi les autres se justifie par la vaste littérature sur ces
sujets sans qu’il y ait toutefois un consensus. De plus, notre étude examinera les IDE
en Afrique et en Asie seulement. Nous avons choisi de concentrer nos recherches sur
ces deux continents puisqu’ils sont généralement per¢us comme étant des continents
tres différents, 1’ Asie étant le continent ot les PVD se sont le plus développés dans
les dernieres années, alors que I’ Afrique est souvent pergu comme étant le « continent
perdu » ou le développement se réalise beaucoup mois rapidement. Nous serons donc
plus en mesure de vérifier si les «a priori » concernant ces deux continents se

vérifient empiriquement.

La présente ¢tude se distingue des études précédentes par plusieurs éléments.
Premierement, contrairement a la majorité des ¢tudes précédentes, nous étudierons
deux conséquences différentes des IDE en tentant de faire les liens qui s’imposent
entre elles. Nous utiliserons é¢galement des données de panel récentes, publiées par la
Banque mondiale, qui couvrent plusieurs pays et firmes sur une importante période
de temps. Une autre particularité provient du fait que nous utilisons des données
microéconomiques pour €valuer la relation entre IDE et effets de débordement et un
deuxieme modele utilisant des données macroéconomiques pour évaluer I’impact des

IDE sur la croissance ¢économique des pays.



Nous testons également les conclusions des auteurs précédents en ce qui a trait aux
conditions nécessaires pour que les IDE aient des conséquences positives. Nous
avons donc choisi un échantillon d’entreprises et de pays pouvant étre classés selon
divers regroupements (niveau de propriété étrangere, type d’industrie, continent,
niveau de capital humain, niveau de développement atteint, etc). Cette catégorisation
permettra d’examiner les caractéristiques propres a chaque pays qui pourrait

expliquer I’impact négatif ou positif des IDE sur les indicateurs choisis.

Nos résultats démontrent d’ailleurs que le fait, pour une entreprise, d’étre possédée en

partie ou en totalité par des étrangers a un fort impact positif sur la productivité des

firmes. Il nous est par contre impossible d’affirmer que les IDE entrainent des effets
de débordements positifs. En effet, bien que le coefficient de la variable mesurant les

effets de débordement soit positif, il n’est pas significatif.

Nos résultats démontrent ¢galement que les flux IDE tendent a avoir un impact positif
sur la croissance ¢conomique des pays hotes. Par contre, nos résultats indiquent
également qu’il est possible que ce soit la croissance économique qui entraine des

flux d’IDE plus importants et non I’inverse.

Cette ¢tude comporte cinq autres chapitres. Le chapitre suivant présente les
investissements directs étrangers ainsi que leur importance dans 1’économie des PVD.
La revue de la littérature fait I’objet du chapitre 3. Cette revue présente I’état des
connaissances sur I’impact des IDE sur les deux indicateurs retenus pour I’é¢tude. Le
quatriecme chapitre présente la méthodologie ainsi que les données utilisées. Le
cinquieme chapitre présente et analyse les résultats économétriques obtenus. Le
dernier chapitre fait la synthese des résultats obtenus et permet d’énoncer un certain

nombre de conclusions qui se dégagent de cette ¢étude.



Chapitre 2  Présentation de I’évolution des IDE

Il est utile dans un premier temps d’expliquer I’importance ainsi que 1’évolution
des IDE au cours des dernieres décennies. Le présent chapitre est donc consacré a
ce sujet. Nous commencerons cependant par présenter certaines définitions
nécessaires a la bonne compréhension des concepts et des données. Nous
présenterons ensuite des données relatives aux IDE au niveau mondial ainsi que
des données plus spécifiques a I’Afrique et a I’Asie. Finalement, nous discuterons

de I’évolution future possible des IDE.
2.1 Définitions

Définition de « Pays en voie de développement »

Précisons tout d’abord ce que nous entendons par le terme pays en voie de
développement, la présente ¢tude ne faisant référence qu’a ce type de pays. La
Banque mondiale classe les économies en cing groupes en fonction du revenu par
habitant et du niveau de développement global atteint : les pays les moins avancés
(PMA), les pays en voie de développement, les économies en développement a

, , N . e . 20l
revenu ¢leve, les pays a économie en transition et les pays développés”.

Dans le cadre de cette étude, nous étudierons différent pays dont la majorité sont
classés dans les catégories des PMA et des pays en voie de développement (un seul
pays est classé comme étant une économie en développement a revenu élevé). Le
terme pays en voie de développement sera donc utilisé pour décrire tous les pays
¢tudiés se retrouvant dans les trois premieres catégories de la Banque mondiale. Si
la distinction est nécessaire, nous utiliserons le terme PMA ou économie en

développement a revenu éleve.

? Une explication plus compléte du classement des pays est fournie 1’annexe 1.




Définition d’ « Investissements directs étrangers »
Il convient également de préciser ce que nous entendons par le terme
investissement direct étranger. Le Fond Monétaire International (FMI) le définit

comme étant :

un investissement impliquant une relation a long terme et témoignant de
I’intérét durable d’une entité résidant dans un pays (investisseur étranger
direct ou société mére) a I’égard d’une entreprise résidant dans un autre
pays (entreprise bénéficiaire, entreprise affiliée, ou encore filiale
étrangere). L’IED implique que I'investisseur exerce une influence
appréciable sur la gestion de I’entreprise bénéficiaire.

Cet mvestissement englobe a la fois la transaction initiale entre les deux
entités et toutes les transactions ultérieures entre elles et entre filiales
étrangeres, qu’elles soient constituées ou non en sociétés. L’IED
comporte trois €léments: les fonds propres, les revenus réinvestis et les
préts intragroupes. (FMI 2003)

La notion de controle varie grandement d’une définition a I’autre, mais les experts
s’entendent généralement pour dire qu’elle nécessite 1’acquisition d’au moins 10 %
des actions votantes de ’entreprise. Notons également que le concept d’IDE ne
repose pas sur la nationalit¢ des investisseurs, mais plutdt sur le lieu de résidence

de ces derniers.

Dans le cadre de cette étude, nous utiliserons uniquement les données sur les
apports d’IDE (IDE entrants), ceux-ci comprenant les capitaux fournis (soit
directement, soit par le biais d’entreprises apparentées) par un investisseur étranger

direct a une entreprise situ¢e dans un autre pays. (FMI 2003)

Bien que la majorit¢ des organismes (CNUCED, Banque mondiale, FMI)
s’entendent pour accepter cette définition, 1l faut par contre étre prudent, car tous
les pays n’utilisent pas la méme définition pour compiler les IDE. Par exemple,
certains pays n’utilisent pas la norme de 10 % de propriété étrangére, d’autres pays
incluent différents types de transaction en capital tels que les opérations de credit-

bail, les obligations et titres a court terme ainsi que les préts a court et a long
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terme.” Toutes ces différences font en sorte que les données sur les IDE peuvent
quelques fois étre peu fiables et, par le fait méme, causer des différences dans les

résultats obtenus dans les diverses études sur le sujet (Xu, 2000).

La théorie classifie les IDE entrants en 2 catégories : les investissements orientés
vers I’exportation et ceux orientés vers le marché locaux. Les déterminants des IDE
dépendent de cette catégorisation : la compétitivité des colts est le principal
déterminant des IDE orientés vers I’exportation alors que la taille et la croissance
de I’économie sont les principaux déterminants des IDE orientés vers le marché
local. (Texte OCDE, 2000) La figure 2.1 permet de bien voir les distinctions dans
les flux financiers vers les PVD et de bien cerner la place des IDE dans ces flux. La
présente ¢tude est concentrée sur les IDE entrants, tant orientés vers I’exportation
qu’orientés vers les marchés locaux (les IDE étudiés sont ceux dont le nom est en

gras dans la figure).

Figure 2.1  Types de flux financiers vers les PVD

[Flux financiers totaux|

—> . :
IInvestissements de portefeuille]

[Préts bancaires internationaux]

[lnvestissements directs étrangers|

* [DE sortant
L» [IDE entrants

» |Orientés vers I’exportation|

L_» [Orientés vers les marchés locaux]

Source : Figure de 'auteure fait a partir des WIR .

¥ Ces informations proviennent du texte « FIAS Seminars on FDI Issues: Recent Knowledge Gains,
FDI Statistics: Definitions, Trends, and Challenges », janvier 2000, de Neil Patterson (IMF),
disponible au http://www.fias.net/documents/patterson.doc
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2.2 Evolution des IDE

Nous examinons maintenant d’une fagon plus approfondie 1’évolution qu’ont
connue les IDE au cours des dernieres années. Cela nous permettra de bien mettre
en évidence I’ampleur et I'importance de ces flux financiers internationaux dans
différentes régions du monde. A moins d’avis contraire, toutes les données utilisées
dans cette section proviennent des rapports annuels World Investment Report® de la
Banque mondiale. En raison du sujet de la présente étude, nous concentrerons les
informations fournies sur les flux entrants d’IDE dans les PVD. Nous examinerons
tout de méme quelque peu les tendances des IDE au niveau mondial pour ensuite
porter notre attention sur I’étude des tendances des IDE en Afrique et en Asie, les

deux continents qui nous intéressent
2.2.1 Tendances mondiales

Au cours des deux derniéres décennies, les flux d’IDE entrants au niveau mondial
ont connu des hausses fulgurantes, atteignant un sommet de 1,3 trillions de dollars
en 2000. Les taux de croissance des IDE, réalisés grace a 60 000 transnationales et
a leurs 800 000 filiales a I’étranger, ont méme dépassé ceux de la production

mondiale, de la formation de capital et du commerce international.

Malgré leur niveau ¢leve, les flux d’IDE entrants ont connu deux baisses
importantes consécutives en 2001 et en 2002 (-40,9 % et —21,0 %), principalement
en raison du ralentissement économique, pour atteindre les niveaux d’IDE de 1998.
Il faut toutefois étre prudent dans cette interprétation, car il est également possible
que le lien de causalité soit dans la direction inverse, c’est-a-dire que ce soit la
baisse des IDE qui ait caus¢ un ralentissement ¢conomique. En effet, il est reconnu

que les multinationales et les IDE sont liés aux cycles économiques connus par un

pays.

* Les données proviennent principalement des WIR 2001 et 2003
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Le graphique 2.1 permet d’observer a la fois I'importante hausse qu’ont connue les
IDE au cours de la derni¢re décennie et leur baisse subite en 2001 et 2002. L’axe
de droite et la courbe permettent de voir I’évolution des IDE en millions de dollar
alors que 1’axe de gauche et le diagramme a barres montre 1’évolution des IDE

entrants par rapport au PIB.

Graphique 2.1 Evolution des IDE entrants au niveau mondial

(en millions de $US courants et en % du PIB) 1975-2002

o AL YN - 1600000
1 1400000
: :
t 1200000
| .
. 4 ] &
1+ 1000000 &
E i g
8 3 1+ 800000 =
2 - ¢
+ 600000 ©
2 4 =
- 400000 £
1 ’ M —
} 1 200000
nld0nn '
0 pH A L DL L LU L LD L UL UL L B L UL o
G0 et e el AT o T Lay s oy R
A% AN 0 PSP D DR D
N RN A I S TN A A M M I f
[C—IIDE en % du PIB
 ===|DE en millions de $

Source : UNCTAD Handbook of statistics

Malgré 1’accroissement appréciable des IDE dans les années 90, la distribution de
ces flux financiers internationaux entre les pays est encore fortement in¢gale. En
effet, bien que les PVD deviennent des destinations de plus en plus populaires, les
pays développés recoivent encore la majorité des IDE (plus de 75 % en 2000), les
Etats-Unis, 1’Union Européenne et le Japon cumulant 71 % des IDE entrants. Le
reste, soit 25 %, est divisé entre les PVD de la fagon suivante : 15 % pour 1’ Asie,

7 % pour I’ Amérique latine, 2 % pour I’Europe de I’Est et 1 % pour I’ Afrique.”

5 ek : : Ay
” Les pourcentages sont des approximations et varient d’une année a 1’autre.
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Bien que les IDE puissent provenir de divers pays, une grande partie de ceux-ci
(pres de 91,4 % en 2000) est issue des pays développés, notamment du 1’Union
Européenne (37,6 %) et de I’Amérique du Nord (15,8 %). Par comparaison, les
pays en voie de développement représentent 8,2 % des IDE sortants. La majorité
d’entre eux (7,0 %) proviennent de I’Asie, I’Amérique latine et I’Afrique

représentant respectivement 1,1 % et 0,1 % des IDE sortants en 2000.

En plus d’étre inégalement distribués entre les pays, les IDE sont aussi fortement
concentrés dans certains secteurs d’activité. En 2001, les IDE se divisent par
secteur de la fagon suivante : 9,6% pour le secteur primaire, 20,5 % pour le secteur
secondaire et 63,3% pour le secteur tertiaire’, la tendance étant a la hausse pour le

secteur primaire alors qu’elle est a la baisse pour les secteurs secondaire et tertiaire.

Les données relatives aux IDE au niveau mondial, bien qu’intéressantes, ne
donnent pas un apergu valable de la situation dans les PVD puisque la majorité des
IDE sont réalisés dans les pays développés. La prochaine section sera donc
concentrée sur les IDE réalisés dans les PVD et, puisque les PVD des différentes
régions du monde connaissent des développements distincts, nous examinerons
I’évolution des IDE de fagon globale pour les PVD pour ensuite se concentrer de

fagon séparée sur I’ Afrique et I’ Asie, les deux continents d’intérét pour cette étude.

Z.2.2 Tendances dans les PVD

Comme dans le cas des pays développés, les PVD ont connu une forte
augmentation des IDE entrants dans les années 90 (ils ont atteint leur sommet en
2000 avec plus 246 millions de dollars), les facteurs les plus décisifs dans ce
changement ¢tant I’achat par les étrangers de firmes domestiques dans le processus
de privatisation, la globalisation de la production et I’accroissement de I’intégration

¢conomique et financiere (De Mello, 1997).

® Les 6,6 % restant représentent I’achat et la vente de propriétés privées et autres transactions non-
définies.
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Bien que les montants d’IDE effectués dans les PVD puissent sembler négligeables
comparés a ceux effectués dans les pays développés, ils représentent tout de méme
la source principale des ressources financicres étrangeres pour les PVD, ce qui
explique leur importance et les politiques gouvernementales que les PVD élaborent
afin de les attirer. L’augmentation des IDE dans les PVD n’a pas connu la méme
importance sur tous les continents, 1’Asie étant celui ayant connu la plus forte
hausse en terme de millions de dollars d’IDE et I’Afrique, la plus faible (voir
graphique 2.2). Le graphique 2.3 démontre qu’en terme de pourcentage du PIB,

I’Asie de I’Est et le Pacifique connaissent des flux d’IDE entrants plus importants.

Graphique 2.2 Evolution des IDE entrants dans les PVD
(en millions de $US courant) 1975-2002
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Graphique 2.3 Evolution des IDE entrants dans les PVD
(en % du PIB) 1975-2002
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Malgré la hausse connue, le niveau des IDE dans les PVD est toujours plus bas que
le niveau potentiel selon le « Inward FDI Index » élaboré par le CNUCED. Cet
indice est réalisé a partir de la moyenne de trois ratios : le ratio entre le total
mondial des IDE et premiérement, la part de chaque pays dans le PIB mondial,
deuxiemement, leur part dans la main-d’ceuvre et finalement, leur part dans les
exportations. Un indice de 1 signifie que le pays attire autant d’IDE que ses
niveaux de PIB, d’emploi et d’exportation pourraient le laisser croire. Pour les
PVD, pour la période 1998-2000, cet indice se situe a 0,7, mais n’est que de
0,6 pour I’Asie et de 0,4 pour I’ Afrique. Il semble donc que les PVD attirent moins

d’IDE que ce que leur taille et niveau de compétitivité laissent présager.

Examinons maintenant plus en détails les tendances des IDE dans les deux

continents d’intérét dans cette étude, soit I’ Afrique et I’ Asie.




L ’évolution des IDE en Afrique

Malgré la hausse des IDE connue par 1’Afrique, la distribution de ces
investissements entre les différents pays demeure inégale: en 2002, I’Algérie,
1I’Angola, le Tchad, le Nigeria et la Tunisie ont regu la moitié¢ de ’ensemble des
IDE en Afrique. Le classement des pays varie beaucoup d’une année a |’autre,
I’Afrique du Sud et le Maroc étant les deux plus grands receveurs en

2001, indiquant ainsi que les transactions majeures (en terme de montant d’argent)

qui sont souvent associées aux IDE influencent grandement les statistiques sur les

IDE.

Au cours de la derniere décennie, les dirigeants des différents pays d’Afrique ont
adopté plusieurs mesures afin d’attirer davantage d’IDE, notamment des traités
bilatéraux d’investissement (BITs) et des traités contre la double taxation des
revenus et du capital (DTTs). Pour I’Afrique, le nombre de BITs s’¢levait a 533 a
la fin de 2002 (une moyenne de 10 par pays) alors que celui des DTTs était de 365
pour la méme période (une moyenne de 7 par pays). La hausse remarquée du
nombre de ces traités reflete le désir des dirigeants des PVD d’attirer davantage

diIDE,

Les tendances des IDE, bien qu’ayant des points communs, connaissent des
changements distincts entre les divers continents, que ce soit en terme de quantité
ou de taux de croissance. C’est pourquoi nous examinerons rapidement les données

relatives aux IDE en Asie.

L ’évolution des IDE en Asie

Le graphique 2.3 démontre bien que 1’ Asie est le continent ou les PVD recoivent le
plus d’IDE avec pres de 60 % de 1’ensemble des IDE destinés aux PVD, le sommet
ayant ¢té atteint en 2000 avec des IDE totalisant 143,5 milliards de dollars. La
majorité de ces flux financiers (plus de 92 %) sont réalisés en Asie de I’Est et du
Sud-Est. Les pays recevant le plus d’IDE sont la Chine, loin devant, avec des flux
d’IDE entrants s’¢levant a 53 milliards de dollar en 2002, Hong Kong avec

14 milliards et Singapour avec 11 milliards de dollars.
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Afin de favoriser I'investissement étranger, les pays asiatiques ont eux aussi conclu
plusieurs traités, tant avec des pays développés qu’avec des pays en voie de
développement. A la fin de 2002, le nombre de BITs atteignait 1 003 (une moyenne
de 18 par pays) alors que le nombre de DTTs ¢tait de 842 (une moyenne de 15 par

pays).

Cependant, le succeés que connaissent les pays asiatiques pour attirer les IDE ne
repose pas seulement sur ces traités. Le haut niveau d’IDE est di a plusieurs autres
facteurs tels que I’amélioration de [I’environnement d’affaire, de bonnes
infrastructures, une position géographique avantageuse et un bas niveau de

taxation.

Prévisions pour le futur

La baisse marquée des flux d’IDE au cours des années 2001 et 2002 nous permet
de s’interroger sur ’avenir des IDE : est-ce que les IDE connaitront d’autres
baisses importantes au cours des prochaines années ou la tendance a la hausse

reviendra-t-elle ?

Selon le CNUCEDT, les IDE devraient connaitre une hausse lors des
quatre prochaines années. Bien qu’il y ait peu de différences entre les prévisions
des différentes régions, celles de I’ Afrique semblent moins optimistes a court terme
(pour 2004-2005). Toutefois, a plus long terme (2006-2007), les experts
s’accordent pour dire qu’il devrait y avoir une croissance importante des IDE dans

ce continent.

La Chine et I’Inde sont les deux PVD dont les prévisions des IDE sont les plus
optimistes. D’autres pays, dont la Thailande, la Malaisie, Singapour, la Corée, la
Pologne, la République tchéque et le Mexique devraient aussi connaitre une hausse

des IDE. Par ailleurs sur le continent africain, 1’Afrique du Sud, I’Angola et la

7 Lavis des experts est synthétisé dans le texte « Prospects for FDI Flows, Transnational
Corporation Strategies and Promotion Policies : 2004-2007,» disponible au
http://www.unctad.org/sections/dite dir/docs//survey FDILpdf. Toute I'information de cette section
provient de ce texte.
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Tanzanie possédent les meilleures perspectives d’avenir, les deux derniers pays
étant des PMA dont les ressources naturelles sont susceptibles d’attirer les

investisseurs étrangers.

Le CNUCED a aussi émis son opinion sur la composition scctorielle des futurs
IDE. Selon I’organisme, une hausse des IDE devrait étre observée dans le secteur
manufacturier (tel que les secteurs de I’alimentation et des boissons, des véhicules
motorisés et autres équipements de transport, des produits électriques et
électroniques, et des machineries et équipements) et le secteur des services (tel que
I’industrie du transport, des banques et assurances, du services aux entreprises et du
tourisme). Les perspectives des IDE dans le secteur primaire semblent par contre

plus pessimistes.

Selon environ 40 % des experts, les compagnies transnationales privilégieront la
fusion-acquisition comme type d’IDE. Par contre, un autre 40 % d’experts croient
que ces compagnies choisiront plutdt les « greenfield operations ». Enfin, un
dernier 20 % d’experts soutiennent que ces investisseurs choisiront la vente de

licences et les alliances stratégiques.

Il semble également que les pays déploieront plus d’efforts pour attirer les IDE,
soit en offrant plus d’avantages économiques aux investisseurs, soit en ciblant

mieux les secteurs ol les IDE sont désirables.

A la lumiére des prédictions des experts interrogés par le CNUCED, nous pouvons
affirmer que les IDE sont un phénoméne qui continuera a exister et qui connaitra
de forts taux de croissance au cours des prochaines années, d’ou I’intérét du présent

ouvrage.

Les chapitres 1 et 2 nous ont permis de mieux cerner ce qu’est un IDE, I’évolution
de ces flux financiers ainsi que leurs enjeux pour les PVD. Le prochain chapitre
présentera un survol de la littérature sur I’impact des IDE sur I’économie des pays

hotes.



Chapitre 3  Revue de la littérature

Les investissements directs étrangers sont souvent per¢us comme plus favorables
au pays hote que les autres flux financiers internationaux. Hausmann et Fernandez-
Arias (2000) comparent d’ailleurs les IDE au « bon » cholestérol (en opposition au
mauvais) puisqu’ils sont susceptibles d’apporter des nouvelles technologies ainsi
que des habiletés managériales, ce qui permet une croissance ¢économique plus
grande. Les IDE peuvent également engendrer d’autres conséquences positives
telles qu’un développement humain plus élevé grace a la formation fournie aux
employés, des emplois mieux rémunérés par rapport aux firmes locales et une

diminution de la pauvreté.

Par contre, les IDE peuvent aussi causer des effets négatifs sur 1’économie des
PVD pour diverses raisons : le rapatriement de fonds vers le pays investisseur, la
destruction de I’entreprencurship local en raison de la concurrence trop féroce
amenée par les multinationales, la distorsion causée dans le systéme fiscal pour
attirer les IDE, le non-respect des normes environnementales, la corruption et

I’influence politique. (Ram et Honglin Zhan, 2002).

Il existe une vaste littérature traitant de ces effets positifs et négatifs. Cependant,
les effets de débordement (spillovers) engendrés par la présence des filiales
étrangéres ainsi que la croissance économique qu’elles ameénent sont deux des
conséquences découlant des IDE qui sont les plus étudiées. Ce chapitre présente un
survol de la littérature couvrant ces deux aspects et cette étude se concentrera

uniquement sur ces derniers.




2| Les IDE et les effets de débordement

Définition des effets de débordement
L’une des conséquences les plus connues et les plus documentées des IDE est sans

aucun doute les effets de débordement engendrés par la présence de firmes
¢trangeres. Les effets de débordement prennent place lorsque la présence de
multinationales dans un pays hote apporte des bénéfices aux entreprises locales
sans pour autant que les multinationales puissent les internaliser complétement.

(Blomstréom et Kokko, 2001).

Les effets de débordement revétent plusieurs facettes, les transferts technologiques
représentent ’'une des principales. Bien que ces transferts puissent se réaliser de
différentes facons, ils s’effectuent principalement grace aux multinationales : de
1970 a 1985, plus de 80 % des ventes de technologic enregistrées aux Etats-Unis
étaient faites a des filiales américaines situées a 1’étranger, une part importante de
ces transferts (plus de 90 %) s’effectuant a I’intérieur d’une méme entreprise
(Grosse, 1989 et Département du commerce des Etats-Unis dans Blomstrom et
al., 1992). Les technologies plus avancées importées par les filiales des
multinationales permettent alors aux filiales étrangeres de devenir plus productives.
Les entreprises domestiques sont alors plus en mesure de copier ces technologies

grace a I’'ingénierie inversée (reverse engineering).

Cette catégorie d’effets de débordement est similaire a 1’effet de démonstration
apporté par les multinationales et qui consiste pour les firmes locales a adopter les
comportements plus efficaces des firmes étrangeres. Il est aussi possible pour les
firmes locales de profiter de la présence étrangere grace a ’effet de compétition.
Dans ce cas, la présence des multinationales apporte un niveau plus ¢élevé de
compétition a I'intérieur du pays, ce qui force les firmes locales a devenir plus

efficientes pour survivre.
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Les liens qui s’établissent entre les multinationales et les entreprises locales
peuvent aussi étre a 1’origine des effets de débordement : les multinationales ayant
souvent des exigences plus ¢levées en matiere d’intrants, leurs fournisseurs locaux
se voient dans I’obligation d’améliorer la qualité de leurs produits, la vitesse de

leurs livraisons ou encore la fiabilité de leurs services.

De plus, en considérant que les systemes d’éducation dans les PVD sont
relativement peu développés, la présence de multinationales permet une formation
accrue des travailleurs locaux puisque les firmes étrangeres sont réputées offrir
davantage de formation que leurs homologues nationaux. Le mouvement des
travailleurs qualifiés des multinationales vers les entreprises locales permet donc

une dissémination du savoir a travers le pays.

Bien qu’en s’établissant dans un pays étranger les firmes risquent de disséminer
involontairement leur savoir, il est possible que les multinationales aient recours
aux IDE afin d’¢viter les effets de débordement. En effet, les autres moyens pour
une entreprise d’avoir un pied a terre dans un pays €tranger, tels les accords de

licence, causent une dissémination du savoir encore plus importante.

Dans le cadre de cette étude, nous tenterons de vérifier si les IDE donnent
effectivement lieu a des effets de débordements, et ce, sans aucune distinction de la

source de ces effets.

La section qui suit est consacrée a la présentation de la littérature sur les effets de
débordement engendrés par les IDE. Nous examinerons premiérement
trois modeles théoriques, ceux de Findlay (1978), de Wang et Blomstrom (1992) et
de Fosfuri, Motta et Rende (2001), qui tentent d’expliquer par quels mécanismes

les effets de débordement peuvent survenir.

Nous présenterons ensuite des ¢tudes empiriques effectu¢es sur des PVD qui
analysent le lien entre IDE et effets de débordement. Nous verrons tout d’abord des

études qui ont trouvé un impact positif des IDE sur les effets de débordements,
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classées en fonction des conditions de 1I’économie qui influence cet impact. Par la
suite, nous présenterons quelques ¢tudes qui ont trouvé un lien négatif entre les
IDE entrants et la productivité des firmes locales. Nous terminerons cette section

avec les problemes méthodologiques rencontrés dans les études empiriques.

3.1:1 Les modéles théoriques

La technologie et la connaissance possedent certaines caractéristiques de biens

publics :

When firms invest in industrial R&D, the output that they produce is
technology. Technology, a form of knowledge, has some peculiar
properties as an economic commodity that bears on its role in the
growth process. First, technology is a nonrival good. That is, when one
agent uses technology to produce a good or a service, this action does
not preclude others from doing so, even simultaneously. This
distinguishes technology from say, a piece of capital equipment, which
can only be used in one place at a time. Second, technology in many
cases is a partially nonexcludable good °. That is the creators or
owners of technical information often have difficulty in preventing
others from making unauthorized use of it, at least in some
applications. Again, this attribute of technology distinguishes it from
capital equipment, which is readily excludable.
(Grossman et Helpman, 1991)

Le fait que le savoir posseéde les caractéristiques d’un bien public (la non-rivalité
d’usage et la non-exclusion d’usage) empéche donc les multinationales
d’internaliser complétement les bénéfices engendrés par sa présence dans le pays

hote.

Les premiers modcles théoriques voulant expliquer les transferts technologiques se
sont bases sur ces prémisses. C’est le cas notamment de Findlay (1978). Dans son
modele, le taux de croissance de la technologie dans les pays avancés est constant.
Le taux de croissance dans les PVD est fonction de deux facteurs: I’écart
technologique entre pays avancé et PVD ainsi que I’ouverture du pays face aux
IDE tel que mesuré par le ratio capital étranger/capital domestique. Le modele

prédit que plus I’écart entre I’efficacité technique des PVD et des pays avancés est

¥ La possibilité d’exclusion d’usage est seulement partielle en raison de la protection des droits de
propriétés intellectuelles.
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grand, plus les transferts technologiques seront importants. Le modé¢le stipule
¢galement que ces transferts sont une fonction croissante de la part de capital des

entreprises étrangeres dans I’économie.

Certains auteurs ne partagent pas 1’opinion que la technologie soit un bien public et
que celle-ci soit diffusée librement. Parmi eux, Wang et Blémstrom (1992) qui ont
développé un modele selon lequel les transferts technologiques sont un phénomene
d’équilibre endogene qui résultent de 1’interaction entre les multinationales et les
firmes locales. Le mod¢le tient compte de deux sortes de coiits : les colits encourus
par la multinationale afin de transférer la technologie vers le pays hote des IDE et
les colts encourus par le pays hote afin d’absorber les nouvelles connaissances
engendrées par les IDE. Les auteurs se basent sur la théorie des jeux afin de
comprendre le comportement optimal des firmes. La vitesse a laquelle la
technologie est transférée et la modernité de celle-ci dépendent donc des choix

effectués par les entreprises autant locales qu’étrangeres.

Selon ce modéele, plus les firmes locales investiront et mettront d’efforts pour
absorber les nouvelles technologies, plus les multinationales transféreront des
technologies a leurs filiales afin de maintenir un écart technologique jugé adéquat
entre elles-mémes et leurs rivales domestiques. Les auteurs démontrent aussi que
plus les colits de transfert de technologie sont bas (recherche d’information,
ingénierie inversée, formation du personnel, etc.), plus ces transferts s’effectueront

rapidement.

Les deux modeles présentés précédemment tentent d’expliquer de quelle fagon la
technologie peut étre transférée des pays riches vers les pays pauvres. Les effets de
débordement ne se limitent toutefois pas a cet aspect. Fosfuri, Motta et
Rende (2001) ont développé un modele qui tente d’expliquer un autre aspect des
effets de débordement, soit le mouvement des travailleurs formés par les
multinationales vers les entreprises locales. Dans leur modele, une filiale étrangere

doit former un travailleur local pour étre en mesure d’utiliser une technologie

supérieure.
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L’effet de débordement peut alors prendre deux formes différentes : la premiére
consiste pour la filiale étrangere a payer un salaire plus élevé au travailleur formé
afin de prévenir son départ alors que la deuxieme a lieu lorsque le travailleur formé
quitte son emploi dans ’entreprise étrangere pour étre engagé dans une entreprise
locale. Dans de telles conditions, les multinationales peuvent préférer exporter afin
d’éviter de transmettre leurs technologies ou encore d’avoir a payer un salaire plus

éleve.

Si la multinationale choisit tout de méme d’investir dans le pays étranger, le
travailleur formé a le choix de demeurer a I’emploi de la multinationale ou encore
de quitter son poste pour travailler dans une entreprise locale a la fin de la premiére
période. Il effectue son choix en fonction du salaire offert par les deux entreprises.
Ce modcle prédit que la mobilité¢ des travailleurs est plus grande lorsque la
formation offerte est plus générale et lorsque la compétition dans le marché est

forte.

S:d.2 La littérature empirique

Bien que la littérature théorique prédise généralement que les IDE apportent des
effets de débordement, les résultats des études empiriques sont encore mitigés. Ce
manque de consensus est, entre autres, dii a la faible qualité des données sur les
IDE, les diverses sources de données n’utilisant pas nécessairement la méme
définition des IDE. De plus, les flux d’IDE sont quelquefois une piétre

approximation du niveau des activités des multinationales (Xu, 2000).

Regardons tout de méme les résultats obtenus par quelques auteurs. Nous
examinerons tout d’abord 1’étude pionniére dans le domaine, celle de Caves (1974),
pour ensuite se concentrer sur les études portant sur les PVD. Nous classerons ces
dernieres en fonction du résultat obtenu, c¢’est-a-dire si I’étude a observé des effets
de débordement positifs ou non. De plus, nous ferons une distinction des études qui

ont trouvé des effets de débordement positifs en fonction des conditions

nécessaires a la réalisation de ces effets de débordement.
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Caves (1974), le pionnier dans I’étude empirique des effets de débordement
Le pionnier dans 1’étude des effets de débordement via les IDE a été Caves (1974).

Afin de mesurer les bénéfices associés aux IDE, Caves a séparé les gains potenticls
des IDE en trois catégories distinctes. La premiére est ’efficience dans 1’allocation
des ressources. Il y a allocation efficiente lorsqu'il est impossible de réorganiser la
production ou de regrouper les facteurs de production de maniére a améliorer la
situation d'une personne sans réduire le bien-étre économique d'une autre
personne’. Selon cet argument, les effets de débordement ont lieu grice a la
compétition accrue qu’apportent les IDE, particulierement dans les industries ou

les barricres a I’entrée sont importantes.

La deuxieme catégorie, I’efficience technique suppose que les entreprises utilisent
les ressources de la maniére la plus efficace et la moins cotteuse®. Cet argument
prédit que les effets de débordement ont lieu grice a 1’effet de démonstration, ¢’est-

a-dire au fait que les entreprises locales imitent les pratiques des multinationales.

La troisieme catégorie, les transferts technologiques, réfere a la dissémination plus
rapide des connaissances et de la technologie entre firmes multinationales et

domestiques.

L’auteur a testé I'impact de la présence de filiales étrangeres pour les secteurs
manufacturiers du Canada et de 1’ Australie. Pour le Canada, il a étudié cet impact
par rapport a I’efficience dans I’allocation des ressources tel que mesuré par le
rendement du capital des firmes domestiques. Ses résultats démontrent que le
rendement semble varier en sens opposé¢ a la concentration des firmes étrangeres

dans I’industrie. Dans le cas de I’ Australie, I’auteur a étudié I’impact de la présence

? Les définitions des termes allocation efficiente et efficience technique sont celles utilisées par
Gwillym Allen, Sous-commissaire adjoint de la concurrence, Direction de I'économie et des affaires
internationales au Bureau de la concurrence du Canada dans son allocution « L'exception pour gains
en efficience dans l'application des dispositions relatives aux fusionnements au Canada » prononcée
a Toronto le 25 juin 1999. Ces définitions sont disponibles au
http://cb-be.ge.cal/epic/internet/incb-be.nsf/vwGeneratedInterF/ct01566f html
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de filiales étrangeres sur 'efficience technique et les transferts technologiques. Il
en conclut qu’une présence étrangeére plus grande coincide avec des niveaux de
productivité plus ¢levés. Globerman (1979) qui a étudié la méme problématique
pour le secteur manufacturier du Canada ainsi que Hegazi et Safarian (1999) dans
leur étude sur les IDE provenant du G6 vers les pays membres de ’OCDE sont

arrivés a des conclusions similaires.

Etudes sur les pays en voie de développement
Bien que les études présentées ci-dessus portant sur les pays de ’OCDE aient

majoritairement observé un impact positif des IDE sur la productivit¢ des pays
hotes, les résultats des études sur les PVD sont davantage mitigés. En effet,
certaines de ces études affirment que les IDE ont un impact positif sur la
productivité alors que d’autres affirment qu’il existe plutét une relation négative
entre ces deux variables. Regardons plus attentivement ces études afin de mieux
comprendre ces divergences. Nous débuterons par présenter les €tudes ayant
observé un lien positif ainsi que les conditions économiques influengant I’intensité
de ce lien pour ensuite poursuivre avec les études ayant trouveé un impact négatif.
Nous terminerons cette section en présentant les problemes méthodologiques

rencontrés dans les études empiriques.

Des effets de débordement positif sur I’économie
Dans son étude portant sur des données de panel de 40 pays (20 PVD et 20 des

pays les moins avancés (PMA)) de 1966 a 1994, Xu (2000) suggere que les PVD
ont fortement bénéficié des transferts technologiques apportés par les
multinationales américaines alors que les PMA ne semblent pas avoir bénéficié de
ces mémes avantages. En effet, la croissance de la productivité totale des facteurs a
lintérieur des PVD a augmenté de 1,34 %, environ 40 % de cet effet étant
attribuables aux transferts technologiques apportés par les multinationales
américaines. Pour les PMA, bien que la productivité totale des facteurs ait
augmenté, cela ne semble pas étre dit aux transferts technologiques mais bien a la

hausse de la compétition engendrée par la présence des firmes étrangeres.
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La distinction des effets entre les deux catégories de pays selon leur niveau de
développement a amené 1’auteur a se questionner sur les raisons de cette différence.
Il conclut que la distinction entre PVD et PMA était due au fait que ces derniers ne
possédaient pas un niveau de capital humain assez ¢levé pour que le pays soit en
mesure d’absorber les nouvelles technologies apportées par les firmes étrangeres. 11
a calculé que les pays doivent avoir atteint un niveau minimum de 1,9 année de
scolarité secondaire pour les hommes afin que la présence de multinationales
puisse permettre des transferts technologiques. Ce résultat concorde avec ceux de
Benhabid et Spiegel (1994) qui ont conclu que le niveau de capital humain était un

facteur déterminant pour la croissance de la productivité totale des facteurs.

Des transferts intra-industrie
L’étude de Xu (2000) démontre que des transferts technologiques s’effectuent entre

les filiales des multinationales américaines et les entreprises domestiques des pays
hotes des IDE. Cette étude ne distingue par contre pas si ces transferts ont lieu
entre les entreprises des mémes industries ou encore au niveau de I’économie en
général. Grether (1999) s’est intéressé a cette question. En utilisant des données de
panel au niveau de la firme pour I’économie manufacturiére du Mexique pour les
années 1984 a 1990, I’auteur a trouvé un impact positif des IDE uniquement sur
I’efficience des firmes domestiques oeuvrant dans le méme secteur que les
multinationales. Les résultats de cette étude n’ont d’ailleurs démontré aucun

transfert technologique inter-industries.

Plusieurs autres auteurs se sont intéressés aux effets de débordement s’appliquant a
I’intérieur de I’industrie spécifique des filiales étrangeres. Parmi eux, Blémstrom et
Persson (1983) qui ont été les premiers a étudier cette problématique pour les pays
en voie de développement. Les auteurs ont choisi d’utiliser des donné¢es sur le
Mexique en raison de la grande proportion d’entreprises étrangeres dans ce pays et
du niveau relativement élevé de développement des industries. A ’aide de données
sur 215 industries pour I’année 1970, les auteurs concluent que les IDE ont
effectivement permis une efficience technique plus élevée pour les entreprises

domestiques de la méme industrie.
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Une des raisons qui pourrait expliquer la présence des transferts technologiques
intra-industrie et non inter-industries réside dans les interactions entre les firmes
¢trangeres et leurs fournisseurs. Les multinationales ont intérét a empécher la
diffusion du savoir vers leurs compétiteurs, mais en méme temps désirent transférer
des connaissances a leurs fournisseurs afin d’améliorer leurs produits. Les
transferts technologiques associés aux IDE tendent donc a étre davantage verticaux

qu’horizontaux (Smarzynska, 2002).

Ces transferts verticaux peuvent s’opérer de différentes facons : transferts de savoir
volontaires, exigences en matiere de produits et de livraison plus séveres,
mouvements de travailleurs a ’intérieur des entreprises et économies d’échelle que
permettent d’atteindre la forte demande des multinationales. Smarzynska (2002)
qui a ¢tudi¢ ce phénomene grace a des données de panel au niveau de la firme en
Lituanie pour les années 1996 a 2000 a conclu qu’il y avait bien des transferts
technologiques qui s’effectuaient entre les multinationales et leurs fournisseurs

mais que ces transferts ne s’appliquaient pas au reste de I’industrie.

Des conditions nécessaires aux effets de débordement intra-industrie
Bien que plusieurs études aient trouvé des effets de débordement positif associés

aux IDE sur la productivit¢ a I’intérieur des industries, certaines conditions
semblent nécessaires afin que ces effets positifs aient lieu. Nous présentons

maintenant les principales conditions dégagées dans les ¢tudes empiriques.

Le type d’industrie
Blomstrom (1986) a étudié les entreprises du Mexique a I'aide de données de

recensement de 1970 et 1975. L’auteur conclut que les filiales étrangeres ont
permis d’atteindre un niveau d’efficience plus élevé a I'intérieur de I’industrie. Ces
bénéfices ne sont toutefois réalisés que dans la partie moderne des industries. Ces
améliorations seraient surtout dues a la hausse de la compétition engendrée par les
multinationales. Des conclusions similaires se retrouvent dans 1’¢tude de
Kathuria (2001) réalisée sur 1’Inde. En effet, I'auteur conclu que seules les

industries « scientifiques », c’est-a-dire qui effectuent de la R&D, bénéficient des
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transferts de technologie. Les autres industries peuvent toutefois profiter d’une

amélioration de leur productivité via la plus grande intensité concurrentielle.

L 'écart technologique
Kokko, Tansini, Zejan (1996) ont eux aussi étudi¢ les transferts intra-industrie

résultants des IDE. Leurs données proviennent d’une enquéte réalis¢e en 1988
aupres de 159 entreprises uruguayennes. Les résultats démontrent que seules les
entreprises domestiques ayant des écarts technologiques modérés par rapport aux
entreprises étrangéres bénéficient des transferts technologiques. Ce résultat
contraste avec le modéle théorique développé par Findlay (1978) qui prédisait

qu’un écart technologique plus important favoriserait les transferts technologiques.

Contrairement a Kokko et al. (1996), Kokko (1994) observe pour le cas du
Mexique que le fait qu’il existe un écart technologique important entre les firmes
multinationales et les firmes domestiques n’empéchait pas a lui seul les effets de
débordement d’avoir lieu. Selon cette ¢tude, I’écart technologique important doit
étre combiné a une grande part de marché étrangére pour empécher les effets de
débordement de se produire. En effet, les industries qui oeuvrent dans de telles
conditions sont plus sujettes a produire des biens différenciés ou encore a
bénéficier d’économies d’échelle. Cela permet aux entreprises étrangeres d’étre

« enclavées », ce qui rend les effets de débordement difficilement réalisables.

Sjoholm (1997) est arrivé a des conclusions encore plus opposées a celle de Kokko
et al. (1996). L’auteur conclut que plus I’écart technologique entre firmes
domestiques et firmes étrangeres est grand, plus les effets de débordement sont
importants. Cette différence peut étre due a des méthodologies différentes ou
encore a des variables omises dans les calculs. Par contre, ces résultats opposés
pourraient aussi étre expliqués par une relation non-linéaire entre les IDE et les
effets de débordement. En effet, il est nécessaire qu’il y ait un écart entre la
technologie des pays avancés et celle des PVD pour qu’il y ait transfert. Les effets
de débordements peuvent alors avoir lieu et croitre avec 1'importance de I’écart

technologique. Par contre, a un certain niveau de développement inférieur, I’¢cart
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technologique peut étre si grand qu’aucun transfert n’est possible étant donné le
faible niveau de développement du capital humain et des infrastructures en place

(Sjsholm, 1997).

Le niveau de compétition
Blomstrom, Kokko et Zejan (1992) ont voulu vérifier si un environnement

d’affaires plus concurrentiel peut forcer les multinationales a augmenter les
transferts de technologie vers leurs filiales dans les PVD, ce qui aurait
potentiellement un impact positif sur les effets de débordement observés. Utilisant
des données sur I’industrie manufacturiere du Mexique, les auteurs ont trouvé que
le niveau de compctition ¢tait positivement corrélé avec I'importation de
technologie des filiales étrangeres. Cet effet semble étre particulierement fort dans
les industries qui produisent des biens de consommation finale, ce qui suggere que
les multinationales sont particulierement sensibles a I’environnement du marché
local lorsque les barrieres a I’entrée (sous forme de hautes technologies ou de

capital nécessaire) sont ¢levées.

Le niveau de capital humain
Comme nous 1’avons vu au début du chapitre, Xu (2000) conclut que seuls les pays

ayant atteint un seuil minimal de capital humain peuvent profiter des transferts
technologiques. En effet, les habitants d’un pays doivent préalablement posséder
assez de formation pour absorber les nouvelles technologies qui sont davantage
complexes. D’autres auteurs sont arrivés aux mémes conclusions que Xu (2000),
notamment Savvides et Zachariadis (2003) dans une recherche sur 1’industrie
manufacturicre de 32 pays en voie de développement. Les auteurs ont trouvé qu’il
y a une interaction positive entre le niveau d’éducation et les IDE : a un niveau peu
¢leve de capital humain, I'impact des IDE sur la croissance de la PTF est négatif;
I’impact devient positif lorsque le taux d’inscription au secondaire atteint 7 %. Fait
surprenant, le niveau du stock de capital humain semble aussi étre important pour
les effets de débordement entre pays de 'OCDE (Crespo, Martin et Velazquez,
2002).
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Certaines conditions serﬁblent donc nécessaires pour que les effets de débordement
aient lieu. Blomstrom et Kokko (2001) ont d’ailleurs effectué¢ un article résumant
ces conditions. Leurs résultats suggerent que les effets de débordement associés
aux IDE ne sont pas automatiques et que ceux-ci dépendent des caractéristiques des
pays hotes des IDE et des politiques gouvernementales poursuivies, celles
encourageant le développement humain et supportant le développement des
capacités techniques du pays ¢tant susceptibles de favoriser les transferts
technologiques. De plus, un environnement ou ’on observe une forte concurrence

s’avere essentiel aux effets de débordement.

Le tableau 3.1 qui suit présente un résumé des différentes études ayant observé des
effets de débordement positifs associés aux IDE, ainsi que les conditions

nécessaires a ces effets.
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Un impact négatif des IDE sur la productivité des firmes domestiques?

Comme nous venons de le voir, plusieurs auteurs concluent qu’il y a effectivement
des effets de débordement positifs associés a la présence de filiales étrangeres.
L’importance de ces effets positifs semble par contre dépendre des caractéristiques
des pays hotes. Certains auteurs ont par contre trouvé des résultats opposés a ceux
présentés préalablement, c’est-a-dire qu’ils ont trouvé un lien négatif entre les IDE

entrants et la productivité des entreprises locales.

C’est le cas notamment de Haddad et Harisson (1993). Leur étude utilise des
données sur les entreprises manufacturicres au Maroc pour les années 1985 a 1989.
Selon cette ¢tude, les firmes étrangeres démontrent des niveaux de PTF plus élevés
que leurs rivales domestiques. Par contre, le taux de croissance de la PTF est plus
¢levé pour les entreprises domestiques. Ces faits laissent sous-entendre qu’un
rattrapage des firmes domestiques par rapport aux firmes étrangéres serait possible.
Par contre, les résultats des auteurs démontrent que les firmes locales qui opérent
dans un secteur ou la présence étrangere est importante n’obtiennent pas des taux
de croissance de la PTF plus élevé. Bien que la présence étrangeére permette aux
entreprises domestiques de bénéficier d’un accroissement initial de la PTF, leur
taux de croissance de la PTF est ensuite affecté négativement par la présence des

multinationales.

Aitkens et Harrison (1999) ont effectué¢ une étude semblable sur les entreprises du
Venezuela grace a des données de panel pour les années 1976 a 1989. Les résultats
démontrent que le taux de participation étrangere d’une firme de moins de
50 employés est positivement corrélé avec la productivité de celle-ci. Par contre,
les entreprises domestiques semblent étre négativement affectées par la présence
¢trangere dans leur industrie. Ce dernier résultat qui contraste avec la majorité des
¢tudes sur le sujet peut étre expliqué selon les auteurs par la tendance des
multinationales a s’installer dans les secteurs les plus productifs d’une économie et

a investir dans les firmes les plus productives au départ.
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Djankov et Hoekman (1999) ont eux aussi trouvé des résultats similaires a ceux
d’Haddad et Harrison (1993) et de Aitkens et Harrison (1999). Selon les résultats
de leur étude sur les entreprises de République Tcheque, les firmes avec une
participation étrangere ont connu des taux de croissance de PTF plus élevé. Les
meilleurs taux de croissance ont été connus par les firmes acquises par des
multinationales suivi par les entreprises en participation (joint venture). Les firmes
sans participation étrangere sont celles qui ont connu les plus faibles taux de
croissance. A la lumiére de ces résultats, les auteurs concluent que la participation
étrangere a eu un impact négatif sur les transferts technologiques puisque les
entreprises locales n’ont pas connu de taux de croissance aussi forts que les autres
firmes. Notons qu’il est ¢galement possible que le lien de causalité soit a I’inverse,
c¢’est-a-dire que les entreprises multinationales recherchent les firmes qui sont déja

relativement plus productives afin d’y effectuer des investissements.
< ¥ ) Problémes méthodologiques rencontrés dans les études empiriques

Nous venons de voir qu’il n’y a pas de consensus sur I'impact des IDE sur les
effets de débordement et, par conséquent, sur la productivité des firmes
domestiques. Bien que les résultats présentés précédemment soient intéressants, il
faut tout d’abord se questionner sur la validité de ceux-ci. Gorg et Strobl (2001) ont
effectué une méta-analyse sur la littérature entourant les transferts technologiques

attribués aux multinationales.

A P’intérieur de leur échantillon de 21 études empiriques, toutes les études utilisant
des données de panel sauf une ont trouvé un lien négatif ou a tout le moins
insignifiant entre les IDE entrants et les transferts technologiques. A 1I’opposé,
toutes les études utilisant des données en coupe transversale sauf une ont trouvé
des liens positifs entre ces deux variables. 1l semble donc que la sorte de variables

utilisées dans ces études puisse avoir un impact sur les résultats obtenus.

De plus, un certain biais de publication envers les études qui obtiennent des

résultats significatifs émerge : les études qui trouvent un lien positif ou négatif sont
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plus souvent publi¢es que celles qui ne trouvent pas de lien significatif entre les
IDE et les transferts technologiques. Il ne semble toutefois pas que le choix de la
variable pour mesurer les transferts technologiques potentiels affecte les résultats

obtenus.

Conclusion sur les effets de débordement

La présente section n’a présenté qu’un apercu de la vaste littérature sur les
transferts technologiques. Il est par contre possible d’en tirer quelques lecons. La
majorit¢ des études empiriques conclut qu’il y a effectivement des transferts
technologiques qui s’effectuent, mais seulement au niveau intra-industrie. Les
autres industries peuvent toutefois bénéficier de la compétition accrue apportée par
les multinationales. Il n’est toutefois pas toujours évident de mesurer la
contribution de chacune des diverses fagons dont les IDE peuvent engendrer des

effets de débordement.

Il semblerait aussi que les caractéristiques du pays hote des IDE puissent influencer
le niveau des effets de débordement observé. Parmi ces caractéristiques notons le
type d’industrie, le niveau de capital humain, 1’écart technologique entre les pays
avanceés et les PVD, les politiques adoptées par le gouvernement et le niveau de
compétition. Il faut également se rappeler que le type de méthodologie employce

peut avoir une influence sur les résultats obtenus.

Lien entre les effets de débordement et la croissance économique d’un pays
Avant de continuer cette revue de la littérature, 1l nous semble nécessaire de

préciser le lien entre les effets de débordement étudiés auparavant et la croissance

¢conomique d’un pays qui est le sujet de la prochaine section de ce chapitre.

La production totale d’un pays, généralement mesurée par le PIB, dépend
essentiellement de deux facteurs: la quantité d’intrants dans la production et
I’efficacité avec laquelle ceux-ci sont utilisés. Le deuxiéme facteur fait ressortir le
concept de productivité qui consiste, en termes simples, au rapport entre la

production d’une activité économique et les facteurs de production de cette
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activité : plus le niveau de productivité est élevé, moins le niveau des intrants

nécessaires est ¢levé pour une méme quantité de produits finis.

Le concept de technologie entre ici en jeux en permettant d’atteindre des niveaux
de productivité supérieurs. L’efficacité des nouvelles technologies s’observe donc
par son impact sur la productivit¢ d’une économie, celle-ci se mesurant
habituellement soit par la productivit¢ moyenne de la main d’ceuvre, soit par la
productivité totale des facteurs de production.'® Les transferts technologiques et les
effets de débordement en général, en amenant les PVD a accroitre leur
productivité, permettent donc a ceux-ci de connaitre une croissance économique

plus importante.

Ce lien étant fait, nous aborderons maintenant la deuxiéme section de ce chapitre
qui met en relation les IDE et la croissance économique d’un pays. A la fin de cette
¢tude, nous serons donc en mesure de comparer les conclusions des deux
subdivisions (IDE et effets de débordement versus IDE et croissance économique)
et de vérifier si les résultats peuvent effectivement confirmer le lien entre effet de
débordement et croissance économique. Il parait en effet nécessaire pour les PVD
que ce lien existe réellement, car il est a ’origine des mesures entreprises par les

gouvernements des pays du Sud afin d’attirer les IDE.
3.2 Les IDE et la croissance économique

Il est généralement reconnu que les IDE ont un impact sur la croissance
¢conomique des pays hotes. Les IDE peuvent permettre de connaitre des taux de
croissance ¢conomique plus élevés de plusieurs fagons. Comme nous I’avons vu
dans la premicre partie de ce chapitre, les IDE sont réputés favoriser les transferts
de technologie, augmenter le niveau de compétition de certaines industries

enclavées, donner davantage de formation aux travailleurs locaux, ce qui augmente

' Ce paragraphe est un résumé d’une partie du texte « Les nouvelles technologies et la croissance
économique : une nouvelle ere s’ouvre-t-elle? » de Normand Roy du Centre d’étude sur I’emploi et
la technologie disponible au
http://www.cetech.gouv.qc.ca/site/Documents/NTIC%20et%20productivit%C3%A9.pdf




le niveau de capital humain, et apporter des revenus importants aux gouvernements
sous forme de taxes. Ces éléments sont tous susceptibles de permettre aux pays

hotes d’IDE de connaitre une croissance économique plus importante.

Malgré le nombre important de canaux par lesquels les IDE peuvent influencer la
croissance économique, les deux fagons les plus reconnues sont par 1’augmentation
du capital disponible a I'intérieur du pays ainsi que par I’entremise des effets de
débordement (De Mello, 1999). De plus, en raison des externalités potentielles plus
importantes des effets de débordement que dans le cas de I"augmentation des
intrants, les transferts de savoir et de technologie sont considérés comme étant les
deux principaux facteurs qui permettent aux IDE d’avoir un impact positif sur la

croissance économique d’un pays (De Mello, 1997).

La présente section examine I’impact des IDE entrants sur la croissance
économique d’un pays. Cela permettra de vérifier si les effets de débordements
étudiés auparavant permettent effectivement aux pays hotes de connaitre des taux
de croissance économique plus éleves. Cette section examinera tout d’abord les
modéeles de croissance théoriques afin de cerner de quelles fagons les IDE peuvent
influencer le taux de croissance économique. Ceux-ci seront présentés par
catégories distinctes : les modeles post-Keynésiens, les modeles de croissance néo-
classiques et les nouveaux modeles de croissance (modeles de croissance

endogene).

Nous verrons ensuite les résultats des é¢tudes empiriques sur le sujet en classant ces
¢tudes selon les résultats obtenus, c¢’est-a-dire selon qu’elles ont trouvé un impact
positif ou négatif des IDE sur la croissance économique d’un pays. Les études
ayant trouvé un impact positif sont elles-mémes classées en fonction des conditions

nécessaires a la réalisation de cet impact positif.

Nous terminerons cette section avec les problemes méthodologiques rencontrés

dans les études empiriques.
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3.2.1 Les modéles théoriques

Selon Balasubramanyam, Salisu et Sapsford (1996), la vaste littérature sur les
modeles de croissance peut étre résumée en trois groupes distincts : les modeles
post-Keynésiens (tel que le modele Harrod-Domar et ses variantes) qui mettent
I’emphase sur 1’épargne et I’investissement, les modeles néo-classiques ( tel que
celul de Solow) qui mettent I’emphase sur le progres technologique et, enfin, les
nouveaux modeles de croissance (tel que les modéles de croissance endogéne de
Rebelo, de Romer, de Lucas et de Aghion et Howitt) qui mettent I’emphase sur la
recherche et le développement et le capital humain. Cette section présentera au
moins un modele pour chaque groupe distingué par Balasubramanyam et

al. (1996).

Les modé¢les post-Keynésien
L’un des premiers modeles visant a expliquer la croissance économique est celui

d’Harrod-Domar (1939-1948). Selon ce mode¢le, la croissance est fonction du

capital et de la main-d’ceuvre disponible (tiré de Ray, 1998) :

(3.1) Y = min(0K, L)

ou Y est le taux de croissance
K est le capital disponible
L est la main-d’ceuvre disponible
@ est la productivité du capital
a est la productivité de la main d’ceuvre

Etant donné que dans les PVD la main-d’ceuvre est relativement plus abondante
que le capital, la croissance de ce dernier revét une importance primordiale pour la
croissance ¢conomique du pays puisqu’il devient le facteur limitatif. Le taux de
croissance du capital, AK , est déterminé par le taux d’épargne ainsi que par la

productivité marginale de ce capital.

(3.2) AK =56 —dep

ou s est le taux d’épargne
dep est le taux de dépréciation du capital
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Ce modele adopte aussi comme hypothése que la technologie est exogene. Par
conséquent, les IDE ne peuvent affecter la croissance que d’une seule
fagon : I’épargne étrangere, via les IDE, s’ajoute a I’épargne intérieure ce qui
permet d’augmenter le capital disponible a I'intérieur du pays. Il est a noter que ce
canal est valide seulement si I'investissement étranger n’évince pas
I’investissement domestique dans un ratio de un pour un. Puisque selon ce modele
la technologie est exogene (le parametre technologique ne peut pas fluctuer), les
IDE ne peuvent donc pas avoir une quelconque influence sur le paramétre

technologique.

Le modele d’Harrod-Domar utilise des hypothéses tres restrictives, dont la plus
importante est sans doute I’exogénéité du parametre technologique. Les modeles
qui I’ont suivi ont rejeté cette hypotheése qui ne reflete pas la réalité. Cest le cas de

Solow (1956).

Les modéles néo-classiques
Le modele de croissance a taux d’épargne constant de Solow (1956) se base sur

celui de Harrod-Domar. Par contre, le modele de Solow refuse I’hypothese selon
laqueile la technologie est un facteur exogene et permet donc au parametre
technologique de varier. Solow prend aussi comme hypotheése que le capital et la
main-d’ccuvre connaissent des rendements marginaux décroissants. Ces hypotheses
font en sorte que seul le progres technologique peut apporter de la croissance a
long terme. En effet, il faut distinguer I’effet de croissance (apporté par le capital et
la main-d’ceuvre dont le rendement marginal devient nul a long terme) et I’effet de

niveau (apporté par la technologie).

Le modéle de Solow utilise une fonction de production Cobb-Douglas a rendement

constant :

(3.3) AY=AK“L'"™ Ou  AY est le taux de croissance
A est le parametre technologique
K est le niveau de capital accumulé
L est la main-d’ceuvre disponible
o est 1’élasticité des parametres




41

Dans ce modéle, le taux de croissance est donc :

(3.4) AY=sAK ' —(n + g +6)

Ou : AY  représente le taux de croissance

représente le taux de croissance de la population
représente le taux d’épargne

représente le taux de progres technique
represente la dépréciation du capital

O © 3

Selon ce modele, les IDE peuvent contribuer a la croissance d’un pays de deux
facons. La premiere fagon consiste a I’accumulation du capital disponible au pays
alors que la deuxi¢cme se réalise par I’augmentation du niveau technologique du
pays. Ce deuxiéme mécanisme s’opere grace aux transferts technologiques que les
IDE sont réputés apporter aux pays hotes. L’ouverture économique d’un pays peut
aussi contribuer a sa croissance d’une autre facon: la libéralisation financicre
permet de réduire la prime de risque et par le fait méme le taux d’intérét intérieur,

ce qui amene un état stationnaire plus ¢levé selon le modéle de Solow.

Bien qu’ils permettent au parametre technologique de varier, les modcles de
croissance néo-classiques (dont le modele de Solow fait partie), n’indiquent pas de
quelle fagon ce parameétre fluctue. De plus, en raison des rendements marginaux
décroissants, ces modeles ne reflétent pas ce qui se passe dans la réalité, ¢’est-a-
dire que les pays riches peuvent croitre a des taux plus élevés que les PVD. Les

modeles de croissance endogene tentent de remedier a ces problémes.

Les nouveaux modeéles de croissances
Les modeles de croissance endogéne se basent sur les modeles néo-classiques, mais

incorporent aussi d’autres facteurs tels que le capital humain, I’innovation et le
« learning by doing » afin d’expliquer la croissance ¢économique. Parmi les

modeles de croissance endogéne les plus connus, nous examinerons de plus pres,
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en ordre, ceux de Rebelo (1990), Lucas (1988), Romer (1986 et 1990)'" et de
Aghion et Howitt (1992).

Le modéele AK de Rebelo (1990) est considéré comme le modele archétype des
modeles de croissance endogeéne. L’auteur prend comme hypotheses que le
parameétre technologique et le taux d’épargne sont constants et que le terme capital
inclut tous les facteurs utilisés dans la production (capital physique, capital humain,
connaissances, infrastructures). C’est le rendement constant de ces facteurs

accumulables qui est a ’origine de la croissance endogeéne.

Selon ces hypotheses, le taux de croissance a long terme dépend positivement du

taux d’épargne alors que les différences entre les taux de croissance des pays

dépendent également de la productivité marginale du capital. Ce modéle permet

donc d’expliquer la non-convergence des économies. Ce modele utilise un systeme
d’équation similaire a celui de Solow (1956), le taux de croissance a long terme de

I’économie étant de :

(3.5) AY =sA-8

En plus des deux canaux énumérés pour le modele de Solow, les IDE permettent
d’atteindre des taux de croissance plus €levés grace a un canal supplémentaire : par
I’accumulation du capital humain et des connaissances qui sont inclus dans la

définition du capital de ce modele.

Lucas (1988) a lui aussi développé un modele de croissance endogéne. Son modéle
a comme idée-clé que I’éducation est un investissement en capital humain. Selon
celui-ci, une croissance économique a lieu seulement lorsque le capital humain
augmente. L auteur prend comme hypothese que le capital inclut le savoir et que ce

dernier connait des rendements constants.

' La synthése de I'information au sujet des modeles de croissance endogéne de Rebelo (1990), de
Lucas (1988) et de Romer (1986 et 1990) est tiré du texte « Croissance ¢conomique » de Claude
Bismut.
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Le travailleur divise son temps entre le travail (u) et la formation (1-u), la
formation améliorant la qualit¢ de son travail (h). Le taux de croissance a long

terme dépend seulement de la formation regue :
(3.6) AY = AK = AH =75(1-u)A

Puisque les filiales des multinationales sont réputées favoriser I’augmentation du
capital humain, notamment en donnant davantage de formation que les entreprises
domestiques, les IDE permettent donc d’augmenter le taux de croissance

¢conomique des pays hotes.

Romer (1986) a développé un modele qui utilise un concept différent du capital
humain, le «learning by doing ». Ce modele se base sur celui développé par
Arrow (1962) et affirme que le savoir est une externalit¢ de I'investissement.
Romer rejette Iui aussi ’hypothese des rendements marginaux décroissants de la
production ainsi que celle de la convergence des niveaux de revenu. Le modele
suggere que I’accumulation du capital (qui inclut la connaissance) d’une firme

provoque des externalités positives sur les autres firmes.

Ces externalités s’effectuent grace a la circulation de la connaissance ainsi que
grace a la complémentarité des investissements. Ce mode¢le utilise donc un concept
des externalités qui est proche de celui des effets de débordement dont nous avons
discuté dans la premiére partie de ce chapitre ; c’est donc a travers ces effets de

débordement que les IDE affectent la croissance.

Nous avons vu que le capital humain constitue la source de croissance dans les
modeles de Lucas (1988) et de Romer 1986. D’autres modeles soutiennent plutot
que la connaissance provient de la recherche et non de I’éducation et de la
formation. C’est le cas notamment des modéles de Romer (1990) et de Aghion et

Howitt (1992).
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Selon le modele de Romer (1990), I'innovation augmente la variété des processus
de fabrication. En effet, la recherche permet d’inventer des procédés nouveaux qui
s’ajoutent aux procédés existants, faisant ainsi augmenter le stock de capital. Le
progres technologique provient donc de 1’augmentation de la quantité de procédés
de fabrication. Le modé¢le suppose aussi que les entreprises doivent répartir leur

main-d’ceuvre entre les activités de production et celles de recherche.

Le taux de croissance a long terme est donc déterminé par le taux de croissance des
innovations, qui est lui-méme fonction de la part de main-d’ceuvre employée a la
recherche. Puisque ce sont généralement les multinationales qui effectuent le plus
de R&D, ces entreprises sont plus susceptibles de créer de nouveaux processus et,
par le fait méme, de stimuler la croissance ¢économique selon le modele de

Romer (1990).

Contrairement au modele de Romer (1990), le modele de Aghion et
Howitt (1992)" se base sur la prémisse que I’innovation augmente la qualité des
produits et non la quantité des procédes. La particularité du modele réside dans le
fait que les nouvelles inventions rendent obsolétes les précédentes. Les auteurs
qualifient cela de «creative destruction » puisque la perspective de recherches
futures abondantes décourage la recherche actuelle en €éliminant la rente possible a
long terme. Des externalités négatives de la recherche viennent donc s’ajouter aux
externalités positives habituellement attribuées a la recherche. Selon ce modele, la
présence des filiales étrangeres cause autant des effets positifs que négatifs sur la
croissance économique : la recherche effectuée par les multinationale augmente la
qualité des produits disponibles sur le marché, mais rend obsolétes les anciens

produits habituellement fabriqués par les firmes locales.

Les mod¢les de croissance endogene tentent donc d’expliquer la croissance grace a
la connaissance, au capital humain et a I'innovation. Les IDE sont souvent pergus

comme étant une source d’augmentation de la connaissance et du capital humain en

2 La synthése de I’information sur le modéle de Aghion et Howitt (1992) provient du site Internet
http://econo.free.fr/aghion.htm
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raison de la R&D effectuée et de la formation accrue donnée aux travailleurs des
entreprises étrangeres. Le mouvement des travailleurs qualifiés des filiales
¢trangeres vers les entreprises locales permet donc au savoir de se propager. De
plus, les IDE apportent généralement des nouvelles technologies a I’intérieur des
pays hotes grace aux transferts effectués entre les sieges sociaux des
multinationales et leurs filiales a I’étranger. Les modeles de croissance endogene
offrent donc une explication plausible des sources de croissance économique des

PVD.

Afin de synthétiser I’information présentée dans cette section, le tableau 3.2, a Ia
page suivante, reprend les différentes théories sur la croissance économique et les

fagons dont les IDE peuvent influencer la croissance selon chacune de ces théories.

Les modeles théoriques présentés ici n’ont permis de faire qu’un survol des divers
canaux qui permettent aux IDE d’affecter la croissance ¢économique.
Théoriquement, les IDE ont un impact sur la croissance de plusieurs autres fagons,
que ce soit d’une fagon directe ou indirecte. Parmi les canaux directs, nous
retrouvons 1’augmentation de 1’épargne privée et de I'investissement domestique,
la réduction du colit en capital, les transferts de technologie, et le développement
du marché financier local. Les canaux indirects comprennent I’augmentation de la
spécialisation de la production, I’amélioration des politiques macroéconomiques et
des institutions amenée par ’effet de «discipline » de la mondialisation et
I’augmentation des flux financiers regus en raison des meilleures politiques

utilisées (Prasad, Rogoff, Wei et Kose, 2003).
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3.2.2 Les études empiriques

L’impact des IDE sur la croissance ¢conomique d’un pays est I’'une des questions
les plus controversées de I’économie du développement. En effet, bien que la
littérature théorique s’entende généralement pour affirmer que la libéralisation
commerciale et financicre (dont les IDE sont une composante) soit un phénomeéne
positif, les résultats des études empiriques sont encore partagés quant a ses effets
sur la croissance économique. Nous présentons ici quelques études empiriques
importantes sur le sujet'’. Nous classons ces études en fonction des résultats
obtenus, a savoir si un impact positif ou encore un impact négatif des IDE a été
trouvé. De plus, les études ayant trouvé un impact positif sont classées en fonction

des conditions nécessaires a 1’observation de cet impact positif.

Les différents résultats obtenus peuvent étre classés en deux catégories distinctes :
ceux qui soutiennent I’hypothése de modernisation et ceux qui soutiennent
I’hypothése de dépendance. Selon I’hypothése de la modernisation, les IDE
encouragent la croissance via ['augmentation du capital, la présence de
I’investissement étant alors plus importante que sa provenance. De plus, les IDE
sont réputés amener de nouvelles technologies et de meilleures pratiques

managgériales.

Contrairement a cette hypothése de modernisation, I’hypothése de dépendance,
méme si elle admet un possible effet positif des IDE a court terme, insiste sur
I’impact négatif a long terme des IDE sur la croissance économique. A court terme,
I’afflux de capitaux étrangers permet des niveaux d’investissement et de
consommation plus éleveés, ce qui apporte une croissance ¢conomique plus grande.
Par contre, au fur et a mesure que le niveau d’IDE dans I’économie augmente, des
effets adverses se font sentir et réduisent la croissance économique. Ce phénomeéne
est di a la décapitalisation et au manque de relation entre les multinationales et les

firmes locales (Obwona, 2001).

13 s - Folis S . . - . .
I1 est a noter que seules les études réalisées au niveau macroéconomique seront présentées en
raison du sujet de la présente étude.
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Les deux prochaines sous-sections présentent des ¢tudes relatives a chacune de ces

hypothéses.

Etudes dont les résultats sont conformes a I’hypothése de modernisation

Examinons tout d’abord certaines études empiriques qui sont en accord avec
I’hypothése de la modernisation présentée auparavant, c’est-a-dire qui affirment
que les IDE permettent effectivement d’atteindre des taux de croissance plus
¢levés. Parmi ces études notons celle de Dollar et Kraay (2001) qui a examiné
I’effet de ’ouverture des économies des PVD apres 1980. Lorsque les auteurs ont
utilisé le ratio IDE/PIB comme mesure de 1’ouverture d’un pays, ils ont trouvé que
cette mesure démontrait que 'ouverture du pays permettait une plus grande
croissance économique : une augmentation de 1 % du ratio IDE/PIB apporte une

hausse de 13 % du revenu moyen sur une décennie.

D’autres études sont arrivées a des résultats semblables dont celle de Fan et
Dickie (2000) qui ont examiné des données sur cinq pays asiatiques (Indonésie,
Malaisie, Philippines, Singapour et Thailande) entre les années 1987 et 1997. Leurs
résultats révelent qu’en plus d’avoir jou€ un role stabilisateur de I’économie lors de
la crise, les IDE ont contribué¢ de 4 % de la croissance du PNB en Indonésie

jusqu’a 20 % a Singapour.

Campos et Kinoshita (2002) ont examiné¢ la méme problématique pour les
économies en transition pour les années 1990 a 1998. Leurs résultats démontrent
eux aussi que les IDE ont permis aux pays étudiés d’atteindre des taux de
croissance du PNB par habitant plus élevé. Bielschowsky (1994) (cit¢ dans De
Mello, 1997) et Dees (1998) qui ont étudié la méme question pour le Brésil et la

Chine respectivement sont arrivé a des conclusions similaires.

Bien que les quelques études citées ci-dessus aient trouveé un impact positif des
IDE sur la croissance économique mesuré par le PNB par habitant, plusieurs autres
études n’ont pas observé des résultats aussi clairs. En effet, la majorité des études

empiriques concluent que les IDE peuvent effectivement apporter une plus grande
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croissance économique, mais que certaines conditions sont nécessaires afin que cet

impact positif ait licu.

Nous verrons maintenant quelles sont les conditions nécessaires les plus souvent

soulevées.

Niveau de revenu
Le niveau de revenu par habitant semble étre une caractéristique des pays hotes des

IDE qui influence le lien entre IDE et croissance économique. En effet, bien que
Blomstrom, Lipsey et Zejan (1992) aient trouvé une relation positive entre la
croissance du PNB et les flux entrants d’IDE, les auteurs ont remarqué que cet
impact (via les transferts de technologic) avait licu seulement pour les pays qui font

partie de la moiti¢ supérieure du classement des revenus par habitant des PVD.

Assanie et Singleton (2002) ont développé un modele théorique qui prédit que les
politiques gouvernementales, les infrastructures et le capital humain sont des
facteurs qui influencent I’impact des IDE sur le PNB par habitant. Ils ont testé leur
modele a I'aide de données de panel de 67 PVD et ont trouvé que les IDE ont un
impact positif sur la croissance du PNB par habitant dans les pays ayant des
revenus moyens alors que les pays a faibles revenus ne semblent pas avoir

bénéficié des IDE.

Niveau de capital humain
Borensztein, De Gregorio et Lee (1998) ont examiné I'impact des IDE sur la

croissance économique de 69 PVD au cours des deux derni¢res décennies. Les
auteurs de cette étude ont trouvé que les IDE semblent avoir un effet positif sur la
croissance ¢économique d’un pays mais que I’amplitude de cet effet varie en
fonction du stock de capital humain disponible a I’intérieur du pays. En effet, un
niveau de capital humain assez ¢levé doit déja étre atteint afin de permettre aux

habitants des PVD d’adopter des technologies d’un niveau supérieur.

De leur c6té, Ram et Honglin Zhang (2002) ont étudié le role des IDE pour la

croissance économique de 85 des pays les moins avancés au cours des années 90.
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Ils concluent que les IDE permettent effectivement d’atteindre des taux de
croissance plus ¢levés. Contrairement a Borensztein, De Gregorio et Lee (1998),
leurs résultats ne suggerent pas que le niveau de capital humain du pays hote ait un

impact sur les conséquences des IDE sur la croissance.

Politiques adoptées par le gouvernement
Il est certain que les actions entreprises par un gouvernement ont un impact

important sur I’économie d’un pays. Quelques auteurs ont étudié¢ les politiques
qu’un gouvernement peut adopter afin de favoriser la croissance économique via

les flux d’IDE entrants.

Parmi les politiques qui influencent I'impact des IDE sur la croissance, les
politiques de libéralisation des échanges ont été 1'une des premicres a étre étudiée
avec Bhagwati (1978). Les PVD adoptent souvent des politiques protectionnistes
afin de protéger leurs industries domestiques de la compétition internationale,
particulierement celles jugées stratégiques (telles que celles reliées a la défense
nationale ou a la souveraineté¢ du pays). Toutefois, ces politiques modifient le
rendement social et privé du capital et par conséquent, diminuent I’'impact positif

possible des IDE. (De Mello, 1997)

Bhagwati (1978) a donc classé son échantillon de pays selon qu’ils poursuivaient la
promotion des exportations ou encore la substitution des importations. Cette
classification a été faite en fonction des taux de change effectif des exportations et
des mmportations. Si les deux taux de change effectifs sont égaux, le pays est
classifi¢ comme poursuivant la promotion des exportations alors que si le taux de
change effectif sur les importations est plus grand que celui sur les exportations, le
pays est classifié comme poursuivant une stratégic de substitution aux
importations. A la suite de son étude, Bhagwati conclut que I’impact positif des
IDE est beaucoup plus grand dans les pays poursuivant des politiques qui
encouragent les exportations que dans ceux qui privilégient la substitution aux

importations.
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Balasubramanyam, Salisu et Sapsford (1996) ont voulu tester les résultats obtenus
par Bhagwati sur des données en coupe transversale de 46 PVD. Ne possédant pas
de données sur le taux de change effectif des pays contenus dans leur échantillon,
les auteurs ont classifi¢ les pays en fonction de leur ratio des importations par
rapport au PIB. Selon les auteurs, un pays possédant un ratio importations/PIB
¢leve est un pays poursuivant une politique de promotion des exportations puisque
cela signifie que le niveau de protection des importations est bas. Malgré la
différence entre les méthodologies utilisées par Bhagwati (1978) et
Balasubramanyam et al., (1996) les résultats empiriques trouvés par ces derniers

sont en accord avec ceux de Bhagwati (1978).

L’¢tude de Ram et Hongling Zhan (2001) s’est aussi penchée sur la question de
I'impact des politiques adoptées par les gouvernements et a conclu que I’impact
positif des IDE semble étre plus important lorsque le pays adopte des politiques de
libéralisation des échanges, des politiques qui encouragent le développement
humain, qui maintiennent la stabilité macroéconomique et qui encouragent les IDE

entrants qui visent I’exportation.

Composition sectorielle des IDE
En 1913, les IDE effectués dans le secteur primaire des PVD comptaient pour plus

de 50 % des IDE totaux alors que les IDE dans le secteur manufacturier ne
comptaient que pour 10%. En 1990, la part des IDE attribuable au secteur
manufacturier avait grimpé a 40 %, le secteur des services attirait 50 % des IDE
alors que la part des IDE réalis¢e dans le secteur primaire avait chuté a 10 %.
(Badhuri (1996) dans Krishna Dutt (1997)) Quelques auteurs se sont donc
intéressés a I'impact de ces changements dans la composition sectorielle des IDE

sur le lien qui unit les IDE et la croissance économique.

C’est le cas de Krishna Dutt (1997) qui a étudié I'impact de la composition
sectorielle des IDE sur la croissance. L’auteur s’attendait a ce que le changement
dans la composition sectorielle affecte I’'impact des IDE sur la croissance en raison

des différences dans les termes de 1’échange. Fait intéressant, les résultats de son
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¢tude suggerent que la variation dans la composition sectoriclle ne semble pas
affecter I'impact des IDE sur la croissance. Ce résultat contraste avec celui de
I’é¢tude de Assanie et Singleton (2002) qui affirmait que les IDE contribuaient a
une plus grande croissance seulement lorsqu’on tenait compte du type
d’investissement entrepris, les investissements utilisant des hautes technologies
apportant davantage de croissance que ceux utilisant des technologies peu

avanceées.

Kojima (1973, 1991, 1995) cité dans Poon et Thompson (1998) argumente que le
pays d’origine des IDE ainsi que le secteur industriel touché peuvent expliquer les
différences obtenues dans la relation IDE-croissance dans les PVD. Selon cet
auteur, certains types d’investissement sont supérieurs a d’autres. Les
investissements de type oligopolistique ou qui sont motivés par des considérations
du marche¢ (substitution des importations ou de type horizontal) sont moins en
mesure de tirer profit de ’avantage comparatif du pays héte, et donc de contribuer
a la croissance économique a long terme, que les investissements qui sont motivés

par la recherche de ressources naturelles ou de facteurs de production a bas cofit.

Deéveloppement du marché financier
Alfaro, Chandra, Kalemli-Ozcan et Sayek (2000) ont développé un modele

théorique selon lequel les agents possédant différents niveaux d’habileté ont le
choix entre travailler pour une entreprise étrangére, soit devenir entrepreneur, ce
qui nécessite un investissement initial. Un marché financier bien développé permet
aux travailleurs d’emprunter une somme d’argent afin de devenir entrepreneur.
Selon ce modele, les nouveaux entrepreneurs bénéficient automatiquement d’effets
de débordement. Un plus grand nombre d’entrepreneurs permet donc un impact
positif plus important des IDE sur la croissance économique. Les auteurs ont testé
leur modele et concluent que les marchés financiers bien développés permettaient

effectivement aux IDE d’avoir un impact positif sur la croissance alors que

I’impact de la variable IDE seule demeure ambigu.
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Ces résultats sont en accord avec ceux obtenus par Bailliu (2000). Cette auteure a
analysé le role des flux de capitaux privés (et non seulement d’une seule catégorie
comme les IDE) afin de déterminer s’ils avaient un impact sur la croissance
¢conomique. Elle a utilisé des données de panel de 40 PVD sur la période allant de
1975 a 1995. Elle conclut que les entrées de capitaux ont un impact positif sur la
croissance qui va au-dela de I’augmentation du niveau d’investissement. Cet
impact est par contre présent seulement dans les économies ol le secteur financier
a déja atteint un certain niveau de développement. Les résultats obtenus semblent
donc indiquer que le secteur financier intérieur joue un role important dans la
capacité des flux financiers internationaux a favoriser la croissance économique

des PVD.

Cette importance d’un marché financier bien développé peut s’expliquer de
plusieurs fagons. Premiérement, un acces rapide au capital est nécessaire pour les
entreprises qui désirent effectuer un investissement majeur afin de demeurer
compétitive, que ce soit pour I’achat de machinerie ou encore I’embauche de
personnel supplémentaire. Deuxiemement, les relations entre les fournisseurs et les
entreprises peuvent devenir difficiles si les firmes sont dans 1’impossibilité d’avoir
accés au crédit. Finalement, 1’accés a un marché financier bien développé est
nécessaire afin de faciliter I’entrée de nouveaux entrepreneurs sur le marché

(Alfaro, Chandra, Kalemli-Ozcan et Sayek, 2002).

Niveau de concentration des IDE
Buckley, Clegg, Wang et Cross (2002) ont étudié I'impact des IDE sur la

croissance des provinces de la Chine entre 1989 et 1999. Les auteurs ont soulevé
un autre point intéressant : les IDE semblent avoir un impact sur la croissance

seulement dans les provinces qui ont une concentration assez importante d’ IDE.

Autres caractéristiques
La littérature s’est aussi intéressée a d’autres caractéristiques des pays hotes des

IDE qui peuvent influencer I'impact sur la croissance. Parmi celles-ci notons le
niveau d’infrastructure (Buckley, Clegg, Wang et Cross, 2002), la taille de

I’économie (de Mello, 1996 et Balasubramanyam et al., 1999), le niveau de
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compétition (Balasubramanyam et al., 1999 dans Assanie et Singleton, 2002 ), le
degré de complémentarité et de substituabilité entre les IDE et I’investissement
domestique ainsi que le fossé technologique entre les pays développés et les PVD

(De Mello, 1999).

Le tableau 3.3 synthétise I’information sur les diverses ¢tudes ayant trouvé un lien
positif entre IDE et croissance économique. Les différences dans les données
utilisées, les méthodologies employées, les résultats obtenus et les conditions

nécessaires y sont présentés.
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Etudes dont les résultats sont conformes a I’hypothése de dépendance
Les détracteurs des IDE dans les PVD soulévent principalement trois critiques :

premiérement, le manque de transferts technologiques vers les firmes locales ;
deuxiemement, le fait que les multinationales tendent a acheter leurs intrants de
leurs propres filiales étrangéres au lieu d’acheter des produits domestiques ;
troisiémement, le fait que les multinationales tendent a étre intensives en capital et
a utiliser des technologies qui sont incompatibles avec les besoins de

développement du pays hote (Poon et Thompson, 1998).

Il existe d’autres raisons pour lesquelles les IDE peuvent étre néfastes pour
’économie des PVD. Selon Saltz (1992), les IDE amenent une distorsion dans les
prix en raison du protectionnisme et des monopoles qui peuvent étre engendrés par
les multinationales. La présence de multinationales peut aussi amener un
épuisement des ressources naturelles du pays hote, ces entreprises étant reconnues
comme étant moins préoccupées par la situation environnementale du pays. Une
production étrangére massive dans un secteur particulier peut aussi apporter des

effets néfastes sur les termes de 1’échange du pays.

Bien que les IDE puissent théoriquement avoir un impact négatif sur la croissance
d’un pays, relativement peu d’études empiriques ont pu le prouver. Nous
regarderons maintenant quelques ¢tudes empiriques qui adhérent a I’hypothése de
dépendance, ¢’est-a-dire qui ont trouvé un impact négatif des IDE sur la croissance

¢conomique.

Afin de vérifier I'impact complet des IDE sur la croissance, Stoneman (1975) a
d’abord construit un modéle théorique qui permet de tenir compte des deux
principaux effets que les IDE peuvent exercer sur une économie : I’impact sur la
balance des paiements et celui sur le structure de 1I’économie. Le premier représente
I’effet a court terme, c¢’est-a-dire ’augmentation du revenu national obtenue via la
hausse de I’investissement et de la consommation. Le deuxiéme impact représente
’effet a plus long terme, c’est-a-dire les changements structurels tels que la

promotion des exportations, le changement dans la distribution des revenus ou le
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changement dans les incitatifs donnés aux différents secteurs de 1’économie.
L’auteur a ensuite test¢ son modcle sur des données d’une trentaine de pays sur
différentes périodes allant du début des années 50 a la fin des années 60. Ses
résultats indiquent que les IDE sont négativement corrélés avec la croissance

¢conomique.

Saltz (1992) a quant a lui utilisé deux approches différentes afin de déterminer
I’impact des IDE sur la croissance. Il a tout d’abord utilisé le stock d’IDE par
rapport au PIB dans une équation économétrique de croissance. Ses résultats
démontrent une corrélation négative et statistiquement significative entre le stock
d’IDE et la croissance économique. Dans un deuxiéme temps, ’auteur classe les
pays en deux groupes : ceux avec un niveau d’IDE plus élevé que prédit et ceux
avec un niveau d’IDE plus bas que prédit. Le niveau prédit d’IDE est calculé en
fonction de quatre facteurs: le PNB par habitant, la population, la part
d’exploitation miniere dans le PIB et le fait d’étre un centre d’opération bancaire
extraterritorial (off-shore banking center). Selon cette classification, les pays
faisant partie du groupe ayant un faible niveau d’IDE par rapport au niveau d’IDE

prédit ont connu des taux de croissance plus élevés.

3.2.3 Problémes méthodologiques rencontrés dans les études empiriques

La disparit¢ des résultats des études présentées plus haut peut nous laisser
perplexes quant a I’impact réel des IDE entrants sur la croissance économique d’un
pays. Il est par contre important de tenir compte des disparités dans les
méthodologies utilisées, ce qui pourrait expliquer les différences dans les résultats
obtenus. La fagon de mesurer les IDE, le type de données utilisé (en coupe
transversale, en séries temporelle ou en panel) et le caractere endogene du lien de
causalit¢ entre IDE et croissance économique sont les facteurs qui semblent

influencer le plus les résultats obtenus.
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Afin de mieux comprendre les disparités dans les résultats observés, Bornschier et
Chase-Dunn (1985) ont class¢ 28 études sur le sujet dans le but de dégager les
caractéristiques des études qui peuvent influencer les résultats obtenus. Selon les
auteurs, il est nécessaire de distinguer les conséquences a court terme des

conséquences a long terme des IDE :

In a first phase, when there is a large increase in net investment
of transnational corporations, the average growth of income
should be affected positively. This effect is the stronger the higher
the net investment of the transnational firms. At the same time,
already in this phase, growth is expected to be uneven [...] In a
second phase, when the increase of the net investment slow down,
or tend to stagnate, or even become negative, the average income
growth is adversely affected. Again, this will be more the case as
more total investment depends on foreign corporations which
slow down their investment. In this second phase the strains
already produced by the uneven growth in the first place will add
to the adverse growth effects. However, the growth-reducing
consequence of high penetration is mitigated or compensated if
net investment of the corporations remains very high.

Bornshier et Chase-Dunn (1985) ont donc classé les 28 ¢études en deux groupes :
celles qui ¢tudient les conséquences a court terme, ¢’est-a-dire qui utilisent les flux
d’IDE, et celles qui étudient les conséquences a long terme, c’est-a-dire qui
utilisent les stocks d’IDE. Toutes les ¢tudes qui ont utilisé les stocks d’IDE sauf
une ont trouvé un impact négatif des IDE sur la croissance alors que la majorité des
études utilisant les flux d’IDE ont trouvé un impact positif. A I'intérieur des études
utilisant les stocks d’IDE, le groupe de pays examiné semble aussi avoir son
importance : un impact négatif est généralement observé pour un groupe de pays

hétérogene alors que les pays africains semblent avoir bénéficié des IDE.

Les études observées par Bornshier et Chase-Dunn (1985) datent cependant de la
fin des années 70 ou du début des années 80. A cette époque, les IDE étaient un
phénomene relativement nouveau pour les PVD. Il serait intéressant de vérifier les

conclusions des auteurs avec des données plus récentes et sur une plus longue

période.
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Il est aussi possible que le type d’analyse choisie par les auteurs (utilisation de
données en coupe transversale, de données de séries temporelles ou de données de
panel) influence les résultats obtenus. En effet, il est reconnu qu’en raison de la
corrélation entre le terme d’erreur et les variables indépendantes, les analyses en
séries temporelles sont souvent biaisées en raison des variables omises.
De Mello (1999) a d’ailleurs remarqué que le lien entre IDE et croissance semble
étre déterminé par des caractéristiques propres aux pays qui ne peuvent étre

observées avec 1'utilisation de données en séries temporelles.

Une analyse effectuée avec des données de panel permet quant a elle d’intégrer des
variables spécifiques pour chaque pays étudié, ce qui permet de contrdler pour les
déterminants de la croissance qui sont non-observables. Par contre, les modeéles a
effets fixes utilisant des données de panel hétérogénes couvrant une grande période
aménent également un biais qui ne peut pas étre corrigé par les méthodes

habituelles (De Mello, 1999).

Une autre question trés fréquemment soulevée lorsqu’il est question du lien entre
IDE et croissance économique est celle de la direction du lien de causalité entre ces
deux variables. En effet, il est possible que les IDE apportent une croissance
économique plus grande. Par contre, il est aussi possible qu’un pays connaissant de
fort taux de croissance attire davantage d’IDE. L’avis des auteurs sur ce sujet est
partagé. Plusieurs ont trouvé que le lien de causalité va des IDE vers la croissance
et non I'inverse. (Buckley, Clegg, Wang et Cross, 2002 et Ram et Hongling Zhang,
2002).

Xiaohui, Burridge, Sinclair (2002) sont plutét d’avis que le lien de causalité est
bidirectionnel. Basu, Chakraborty et Reagle (2003) ont aussi ¢tudié cette question
pour les PVD et ont trouvé que le lien de causalité est bidirectionnel pour les
économies les plus ouvertes. Par contre, pour les économies les plus fermées, le

lien semble étre unidirectionnel et va de la croissance vers les IDE.
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De Mello (1996) quant a lui observe que le lien de causalité dépend des politiques
extérieures poursuivies par le pays hote. De Mello (1997) suggére aussi que la
direction de la causalité entre les IDE et la croissance dépend en grande partie des
déterminants des IDE, soit la présence de ressources, la taille des économies, la
localisation géographique et les infrastructures en place. Si les déterminants des
IDE sont fortement corrélés avec la croissance économique, cette derniére peut étre
la source des IDE. Nair-Reichert et Weinhold (2001) (cité dans Basu, Chakraborty
et Reagle, 2003) ont conclu que le lien entre IDE et croissance est grandement
hétérogene entre les pays et que cette hétérogénéité est plus forte pour les

¢conomies les plus ouvertes.

Conclusion sur 'impact des IDE sur la croissance économique

Cette courte revue de la littérature sur le lien entre les IDE et la croissance
¢conomique du pays hote a permis de soulever quelques points importants. Bien
que la majorité des modeles théoriques semblent d’accord pour dire que les flux
entrants d’IDE ont un impact positif sur la croissance, la littérature empirique est
encore mitigée. La majorité des études semble trouver un lien positif entre les deux
indicateurs. Cependant, ce lien dépend apparemment fortement des caractéristiques
du pays hote telles que le niveau de capital humain, le niveau de développement
atteint, les politiques extérieures adoptées, le niveau de développement du marché
financier et le niveau de concentration des IDE. De plus, les résultats des études
semblent dépendre de la fagon dont les IDE sont mesurés, c’est-a-dire s’ils sont
mesurés en terme de stock ou de flux. Il nous semble donc important, dans le cadre
de cette étude, d’utiliser diverses spécifications afin de bien tenir compte de toutes

ces particularités.
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3.3 Conclusion de la revue de la littérature

La présente revue de la littérature a exposé les théories relatives aux effets de
débordements et a la croissance économique engendrés par les IDE. Les articles
présentés ne donnent qu’un apercu du lien entre les IDE, les effets de débordement
et la croissance économique. Un consensus semblent par contre émerger parmi les

théoriciens afin d’affirmer que les IDE peuvent étre bénéfiques aux pays hotes.

Cependant, les articles empiriques présentés n’ont pas permis de deégager une
conclusion aussi claire. Il est toutefois possible de tirer quelques conclusions de ces
études empiriques. La plus importante est sans doute que les résultats obtenus,
autant pour les études sur la croissance que sur les effets de débordement, semblent
dépendre des pays étudiés, de leurs caractéristiques et de la méthodologie

employée.

Les conclusions tirées de cette revue de la littérature permettront de mieux cibler la
direction a suive pour la présente étude. Nous tenterons premicrement de vérifier
les conclusions des différents auteurs présentés, non seulement & déterminer si
I’impact des IDE est positif ou négatif, mais aussi de vérifier si les caractéristiques
influentes des pays hotes soulevées par la littérature empirique jusqu’a présent sont

valables pour notre échantillon.

Puisque nous examinons deux aspects distincts de I’'impact des IDE (sur les effets
de débordement et sur la croissance économique), nous serons davantage en
mesure d’étudier le lien réel entre effets de débordement et croissance économique
que les études antérieures qui ne se concentre que sur un seul des deux aspects. De
plus, en sachant linfluence des différentes méthodologies utilisées, nous
utiliserons diverses mesures et spécifications des variables afin d’éviter des biais

dans nos résultats.



Chapitre 4  Méthodologie

Les chapitres précédents ont permis de constater I’ampleur du phénomeéne des IDE
ainsi que d’effectuer un survol de la littérature sur le sujet. Le présent chapitre
expose la méthodologie utilisée dans cette ¢tude. Apres un rapide coup d'ceil au
type de méthodologie utilisée, nous présentons les deux modeles économétriques
qui seront estimés. Le premier modele évalue la relation entre les IDE et les effets
de débordement a I’aide de données de panel microéconomiques alors que le
second modele évalue la relation entre les IDE et la croissance économique a I’aide
de données de panel macroéconomiques. La description des variables et les sources

des données utilisées dans les analyses sont également présentées.
4.1 Type de méthodologie choisie

La recherche peut étre classifiée en trois grandes catégories: la recherche
fondamentale, la recherche appliquée et la recherche d’évaluation. La présente
¢tude se veut une recherche appliquée. Selon Miller et Salkind (2002), une telle
recherche a pour but de vérifier I"applicabilit¢ par les décideurs des théories
dégagées par la recherche fondamentale. Notre étude permettra donc de vérifier si
les différentes theories élaborées sur les liens entre les IDE, les effets de

débordement et la croissance économique sont observables dans la réalité.

En raison de ’objectif de cette étude, il nous est nécessaire d’avoir recours a des
méthodes d’analyse quantitative. Nous avons privilégié une approche
¢conometrique. Selon Malinvaud (1969) (cit¢ dans Mouchot, 1996),
« I’économétric a pour objet propre la détermination empirique des lois
¢conomiques. Elle complete la théorie en utilisant les observations chiffrées pour

vérifier I’existence des liaisons supposées et préciser leur forme exacte » (p.190).

11 est par contre important d’étre conscient des limites de I’approche économétrique
telles que les variations dans les définitions des variables utilisées, la disponibilité

tardive des séries temporelles, I’inadéquation entre les concepts théoriques et les
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concepts opérationnels et les hypotheéses restrictives adoptées dans les modeles

utilisés (Mouchot, 1990).

La méthodologie choisie nous permettra de vérifier les hypotheses dégagées a

partir des chapitres précédents, a savoir :

i. Le fait, pour une firme, d’étre en partie ou totalement possédée par
des investisseurs étrangers lui permet, sous certaines conditions,
d’atteindre des niveaux de productivité plus élevés.

ii. Le fait, pour une firme domestique, de faire partic d’une industrie
dans laquelle la présence étrangere est importante lui permet, sous
certaines conditions, d’augmenter sa productivité via les effets de
débordement.

1ii. Sous certaines conditions, un niveau d’investissement étranger plus
¢levé permet a un pays de connaitre des taux de croissance

¢conomique plus élevés.

Notre méthodologie sera composée de 2 différents modeles économétriques qui
nous permettront de vérifier les 3 hypothéses soulevées ci haut. Le premier modele
utilisera des données microéconomiques afin de vérifier la relation entre IDE et
productivit¢ alors que le deuxieme modele examinera des données
macroéconomiques afin de déterminer si les IDE apporte une croissance

¢conomique plus importante aux PVD hotes.

4.2 Premier modéle empirique utilisé : effets des IDE sur la productivité
des firmes

Notre premier modele empirique a pour objectif de vérifier les deux premicres
hypothéses soulevées, a savoir si les firmes possédées en partie ou en totalité par
des étrangers connaissent des niveaux de productivité plus élevés ainsi qu’a
déterminer si une forte concentration étrangere dans une industrie peut permettre

aux entreprises domestiques de connaitre une productivité plus élevée. Afin de




(4.1a)

(4.1b)

répondre a ces interrogations, nous utiliserons deux variables distinctes reliées aux
IDE: I’une pour mesurer ’effet de la propriété étrangere sur la productivité d’une
firme, 1’autre pour mesurer 1’impact de la présence étrangere dans une industrie sur

la productivité des firmes domestiques dans cette méme industrie.
4.2.1 Présentation du modele et des variables

La relation entre les IDE et la productivité des firmes est analysée griace aux deux
¢équations suivantes, qui se basent principalement sur les études de Kokko, Tansini
et Zejan (1996), de Blomstrom et Persson (1983) et de Blomstéom et
Sjohslm (1999)'* :

VAiu/ Liw = Bo+ 1K | Li + f2Hiit + B3IDE firme i + B4IND e + 5 AGE i
+ f6CAP i + B1PAYS j+ g

VA it | Laom i = o+ P1K [ Lie+ f2Hiy + B3IDE ind it + B4IND 5 + 5 AGE i
+ﬁ6CAP i ﬁ?PAYS fr et

ou VA/L mesure la productivité de la main-d’ceuvre, K/L représente le capital
par employé utilisé, /{ le niveau de capital humain, /DEjp,,,. la propriété
étrangére de la firme, IDE;; le niveau de compétition étrangere dans
I’industrie, IND le type d’industrie dans lequel la firme évolue, AGE 1’age
de I’entreprise et CAP la capacité¢ de production supplémentaire possible.
Une variable dichotomique pour le pays étudié, la variable PAYS, a été
ajoutée afin de prendre en compte ’effet spécifique des pays. Les indices 7,
J, et t représentent respectivement la firme, le pays et le temps.

Nous avons choisi d’utiliser deux équations différentes afin de bien mesurer les
deux principales variables d’intérét, IDEgm. et IDEi,q. L’équation (4.1a) qui utilise

la variable IDEgm. mesure I’impact de la propriété étrangére sur la productivité des

' Notons que 1’estimation d’une fonction de production pose le probléme des chocs de productivité
non observés dans notre modele. Il est toutefois difficile d’utiliser de bons instruments qui
permettraient de résoudre ce probléme.
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firmes alors que I’équation (4.1b) utilise la variable IDE; 4 et mesure I’'impact de la
présence étrangere dans 1’industrie sur la productivité des firmes domestiques,
c’est-a-dire la présence d’effet de débordement. Notons que toutes les autres

variables sont identiques entre les deux équations.”

Il est important de bien comprendre que les deux équations présentées ici mesurent
deux aspects bien différents de I'impact des IDE. La premiére équation vise a
vérifier si les entreprises ayant une participation étrangere sont plus productives
que celles exclusivement domestiques. Cette condition est en effet essentielle a la
réalisation des effets de débordement. Nous utilisons alors des données relatives a

I’ensemble des entreprises, autant domestiques qu’étrangeres.

Une fois que nous avons démontré que les firmes étrangeres sont plus productives,
nous voulons vérifier, a ’aide de la deuxieéme équation, si cette plus grande
productivité se transmet aux firmes domestiques via les effets de débordement.
Nous utilisons alors les données relatives aux firmes domestiques seulement
puisque, par définition, les effets de débordement se réalisent en augmentant la

productivité des firmes domestiques.

Description des variables des équations (4.1a) et (4.1b)

Afin d’évaluer I’effet de chacune des variables choisies, nous devons spécifier de
quelle fagon elles seront baties'®. Notons qu’il existe plusicurs fagons de mesurer
chacune des variables, mais que la disponibilité des données limite notre choix.
Nous tenterons d’exposer les raisons de notre choix et leurs limites, et ce, pour

chaque variable mesurce.

" Notons qu’il y a un probléme potentiel d’endogénéité des variables IDE et VA/L puisque les
firmes multinationales peuvent étre attirées a investir dans les entreprises a I’étranger qui sont déja
plus productives. Nous n’avons toutefois pas tenu compte de ce probleme potentiel dans notre
modele.

' Les variables sont décrites plus en détails dans ’annexe 2.
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La variable indépendante, VA/L, est la productivité des firmes étudi¢es. Nous avons
choisi de mesurer cette variable avec la productivité observée de la main-d’ccuvre
employée. Celle-ci est calculée selon le ratio de la valeur ajoutée par employé en
dollar américain PPP. La valeur ajoutée est en effet la fagon la plus commune de
mesurer la productivité d’une firme (Kokko et al., 1996 ; Blomstrém et Persson,

1983; Blomstrom et Sjohdlm, 1999; Grether, 1997; etc).

La variable explicative K/L représente le niveau de capital par employé. Cette
variable est mesurée par le ratio du stock du capital fixe par employé en dollar
américain PPP. On s’attend a ce que le coefficient de cette variable soit positif
puisqu’un plus grand stock de capital par employé devrait permettre d’accroitre la
productivité de la main-d’ceuvre et, par le fait méme, d’augmenter la valeur

ajoutee.

La variable explicative // mesure la qualité de la main-d’ceuvre. Il existe plusieurs
facons de quantifier cette variable. Nous utilisons deux mesures distinctes pour
cette variable : le nombre moyen d’années de scolarit¢ de la main-d’ceuvre et le
nombre moyen d’années d’expérience des employés dans [’entreprise. Le
coefficient de la variable H devrait étre positif dans la mesure ou des employés
mieux formés et plus expérimentés devraient produire une valeur ajoutce plus

grande.

Les deux variables explicatives, IDEgme et IDE;,; mesurent respectivement la
présence étrangere dans la propriété de I’entreprise et dans I’industrie. La premicre,
IDEfye, dans 1’équation (4.1a), est une variable dichotomique qui prend la valeur
de 1 si la firme possede une quelconque participation étrangeére. On peut s’attendre
a ce le coefficient obtenu soit positif, ce qui indiquerait que les firmes étrangeres

sont plus productives que les firmes domestiques.

La variable IDE,. est également mesurée a I’aide de variables dichotomiques de
la fagon suivante : chaque entreprise est classée dans un des 6 groupes suivants en

fonction de la nationalité des investisseurs : investisseurs privés domestiques;
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investisseurs privés étrangers; investisseurs privés domestiques et étrangers;
investisseurs privés domestiques et Etat; investisseurs privés étrangers et Etat;
investisseurs privés domestiques et étrangers et Etat.'” Nous croyons que les firmes
faisant parties de la catégorie « investisseurs privés étrangers » seront les plus
productives, suivi de celle classées comme « investisseurs privés domestiques et
étrangers » et finalement des entreprises dont les investisseurs sont exclusivement

domestiques.

Si les résultats de notre étude confirment cette intuition, cela signifierait que les
entreprises qui sont en totalité ou en partie a propriété étrangére connaissent une
plus grande productivité¢ de la main-d’ceuvre. Cela pourrait étre di aux transferts
technologiques des si¢ges sociaux vers les filiales étrangeres, a 1’envoi de
dirigeants qualifiés dans les filiales ou encore a la formation accrue fournie aux

travailleurs des PVD.

La deuxieme variable explicative relice a la présence étrangere, IDE;,;, dans
I’équation (4.1b), vise a mesurer I'intensité de la présence étrangere dans le secteur
industriel dans lequel évoluent les firmes. Cette variable sert donc a vérifier si une
forte présence étrangere dans une industrie amene les entreprises domestiques a
devenir plus productives, ce qui prouverait la présence d’effets de débordement
intra-industrie, notamment via les effets de compétition et de démonstration et du

mouvement des travailleurs qualifiés.

Afin d’évaluer la variable IDE,, il serait préférable d’utiliser la part de la
production étrangeére par rapport a la production totale. Nous ne possédons
malheureusement pas de telles données. Nous utiliserons donc la proportion des
entreprises ayant une participation étrangere dans chacun des 6 secteurs de la
variable IND au sein de notre banque de données. Il y aura donc 18 observations
distinctes, c¢’est-a-dire une pour chacune des 6 industries et ce, pour chacun des 3

pays étudiés. S’il y a réellement des effets de compétition ou de démonstration, les

" Nous avons volontairement éliminé de notre base de données les entreprises exclusivement
publiques en raison du nombre treés restreint d’entreprises dans cette catégorie.
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firmes évoluant dans une industrie avec une forte proportion de participation
¢trangere devraient connaitre une plus grande productivité. Le coefficient de la

variable /DE};,; devrait donc étre positif.

Nous introduisons également la variable IND, le type d’industrie de chacune des
firmes, afin de contréler pour I’effet spécifique des différentes industries. En effet,
selon I’étude de Kathuria (2001), seules les industries scientifiques (qui effectuent
de la R&D) connaissent des transferts technologiques. Blomstrom (1986) ctait
arrivé a des conclusions similaires en affirmant que seules les parties modernes des
industries ont connu une hausse de leur efficience conséquemment a ’arrivée des
firmes étrangéres. Nous désirons donc vérifier si ces résultats sont applicables a
notre échantillon. Pour ce faire, nous allons utiliser la variable /ND qui divise les
firmes en six industries distinctes : de I’alimentation, du vétement, du textile, du
bois, du meuble et des métaux. Cette classification nous permettra de vérifier si la

productivité differe d’une industrie a I’autre.

Les deux derniéres variables explicatives, AGE et CAP, représentent
respectivement 1’age de 1’entreprise et la capacité de production supplémentaire de
la firme. La premiére variable vérifie si la productivité de I’entreprise respecte une
courbe d’apprentissage, de telle fagon qu’une entreprise ayant plus d’expérience
dans la production, en terme d’années, connaisse une plus grande productivité. La
deuxieme variable vérifie si les firmes sont aptes a bénéficier d’économie
d’échelle; les firmes produisant a pleine capacité étant plus enclines a connaitre une
meilleure productivité. Le coefficient de la premiere variable devrait donc étre
positif alors que celui de la deuxieme devrait étre négatif puisque la donnée
recueillie représente le pourcentage de production supplémentaire possible. Le

tableau 4.1 résume les coefficients attendus des différentes variables étudiées.
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Tableau 4.1 Coefficients attendus des variables de I'équation (4.1)

Variables Coefficients attendus
K/L +
H (éducation) i
(expérience) v
IDE firme Productivité plus élevée dans les firmes a
propriété étrangere
i . S
IND Productivité variant d’une industrie a une
autre
YEAR | +
i : - :

4.2.2 Données utilisées

En raison de la nature des variables incluses dans notre modéle, nous devons
utiliser des données microéconomiques recueillies au niveau des firmes. De plus et
contrairement aux études sur lesquelles ce modéle économétrique s’appuie, la
preésente ¢tude utilisera des données de panel. En effet, les études que nous avons
consultées afin de construire notre modele utilisent généralement des données
provenant d’un seul pays et ne s’étendent que sur une période d’une année
(I’'Uruguay en 1988 pour Kokko et al., 1996 ; le Mexique en 1970 pour Blémstrom
et Persson, 1983 ; I'Indonésie en 1991 pour Blémstrom et Sjohdlm, 1999).

Ces auteurs n’ont pu étudier davantage de pays ou d’années dans le cadre de leurs
ouvrages puisque les données recueillies au niveau de la firme sont rares et
nécessitent le déploiement de moyens importants afin de les obtenir. L’utilisation
de données de panel est intéressante puisque ce type de données permet de
développer des modeles dynamiques plus complexes que les données avec une
seule dimension. Elles permettent également de mieux tenir compte des variables

non observables reliées au modele telles que les caractéristiques des individus ou
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1 : § g
des firmes'® . Malheureusement, en raison du caractére fixe de notre variable
d’intérét IDE goe a travers le temps, il nous est impossible de tirer profit des
avantages des données de panel énumérés ici lors de I’estimation de notre premier

modéle.

Nous employons des données secondaires provenant d’une base de données de la
Banque mondiale couvrant trois années dans 5 pays d’Afrique. Les données ont été
recueillies par le programme régional de développement des entreprises (RPDE)
coordonné par la Banque mondiale et auquel a participé le Centre d’étude en

administration international (CETAI) a HEC Montréal.

Cette base de données ayant déja été utilisée dans des études antérieures, nous
utilisons certaines variables construites par deux études précédentes'”, en plus de
celles disponibles dans la base de données initiale du site Web de la Banque
mondiale. En raison de la disponibilité des données requises, nous concentrons
notre étude sur trois pays a faible revenu de 1’ Afrique subsaharienne, le Ghana, le
Kenya et le Zimbabwe. Nous possédons des données sur 513 firmes dont 140 au
Ghana, 174 au Zimbabwe et 199 au Kenya. Ces données ont été recueillies

annuellement aupres des firmes, entre 1993 et 1995.

Le tableau 4.2 présente certaines statistiques descriptives relatives aux données

utilisées.

'® Les avantages énumérés des données de panel proviennent du texte « An Essay on the History of
Panel Data Econometrics » (2000), de Marc Nerlove, disponible au
http://www.arec.umd.edu/mnerlove/images/history.pdf et du livre « Introductory Econometrics, de
Wooldrige (2003).

" Nous utilisons les données de I’article de Bigsten et al. (1998) « Rate of Return on Physical and
Human Capital in Africa’s Manufacturing Sector » qui dont une version peut étre trouvée dans les
working papers « working papers » du CSAE a I’adresse suivante :
http://www.csae.ox.ac.uk/datasets/cfld-edcc/cfld-main.html ainsi qu’une base de données de la

Banque Mondiale non disponible sur Internet.
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Tableau 4.2 Statistiques descriptives des données utilisées dans I'équation (4.1)

Variables

VA/L ($ US PPP)
Moyenne
Ecart type
Min
Max
Nb d'obs

K/L ($ US PPP)
Moyenne
Ecart type
Min
Max
Nb d'obs.

H (années)
Education
Moyenne
Ecart type
Min
Max
Nb d’obs.

Expérience
Moyenne
Ecart type
Min
Max
Nb d’obs.

CAP (% de production suppl.)
Moyenne
Ecart type
Min
Max
Nb d’obs.

;\GE(années)
Min
Max
Nb d’obs.

Ghana

5337,60
7897,38
13,90
52199,63
339

5822,46
12205,08
5,98
88697,41
339

9,18

2,68

0

13,86
339

4,33

3,54

0

23,58
359

99,38

126,72

0

900
335

1927
1992
359

Kenya

18366,89
37280,04
31,38
35099550
413

17821,43
31234,91
41,44
324991,90
413

7,98
1,81
1,33
14,46
413

6,51

3,81

0

20,59
413

94,58
271,92
0
5000
396

1922
1992
374

Zimbabwe

14922,72
33758,67
47,94
545666,90
308

2242746
37626,19
0,71
263044,80
308

8,22
1,28
2,59
12,97
308

917
4,18
0,1

23,02
308

83,25

94,17

0

500
282

1908
1993
308

Total

13053,63
30146,24
13,90
545666,90
1080

15146,46
2954826
0,71
324991,90
1080

8,45

2,09

0

14,46
1080

6,54

4,28

0

23,58
1080

93,01

191,64

0

5000
1013

1908
1993
1041
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Tableau 4.2 Statistiques descriptives des données utilisées dans I'équation (4.1)

(suite)
Variables Ghana Kenya Zimbabwe Total
IND
Nb d’obs
Textile 7 31 45 83
Bois 19 59 15 93
Meuble 66 66 29 161
Aliments 88 78 74 240
Vétement 83 71 83 237
Métaux 96 108 62 266
ll)E‘I'irm(-
Nb d’obs.
Domestique privée 293 344 227 864
Etrangére privée 15 31 27 73
Dom. et étr. privée 45 34 38 117
Dom. privée et Etat 3 0 % 10
Etr. privée et Etat 2 4 7 13
Dom. et étr. privée et Etat 1 0 2 3
Participation étrangere 63 68 74 205
IDE;nq (%)™
Moyenne 0,1755 0,1646 0,2403 0,1898
Ecart type 0,1183 0,0594 0,1558 0,1182
Min 0,036 0 0 0
Max 0,714 0,231 0,4 0,714

Nb d'obs. 339 308 413 1080

Le tableau 4.2 nous permet de constater quelques différences entre les trois pays
¢tudiés. Notons premiérement un niveau plus faible de la valeur ajoutée par
employé au Ghana qui est environ trois fois moins ¢levé que dans les deux autres
pays. Ce résultat pourrait étre di au faible niveau de capital physique par employ¢

ou encore au niveau plus faible d’années d’expérience des employés.

Les firmes des différentes industries sont aussi inégalement réparties entre les
pays : le Ghana ne possede que trés peu d’entreprises du secteur du textile alors que

le Kenya posséde beaucoup d’entreprises dans les secteurs du métaux et du bois.

 Les pourcentages fournis sont calculés par rapport a la moyenne de toutes les industries du pays
en question. Dans le cadre de ’étude, chaque industrie de chaque pays posscde une donnée
distincte.
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Du point de vue de la propriété étrangere, le Zimbabwe est le pays ou la proportion
des firmes ayant une quelconque participation étrangere est la plus ¢élevée (24 %
par rapport a 17,6 % pour le Ghana et 16,5 % pour le Kenya). Ce pays connait
d’ailleurs un haut niveau de productivité de la main-d’ceuvre, ce qui soutient a
priori I’hypothése selon laquelle une participation étrangére apporte une plus

grande productivité.

Pour conclure la présentation de ce premier modele empirique, rappelons que celui-
ci vise a vérifier I'impact des IDE sur la productivité des firmes dans les PVD.
Pour ce faire, il examine la relation entre la valeur ajoutée produite par les firmes,
leur structure de propriété et la présence étrangere dans leur secteur. Les résultats
obtenus sont présentés au chapitre suivant. Le modele suivant vise quant a lui a
vérifier si la plus grande productivité¢ associée aux IDE permet d'engendrer une
plus grande croissance au sein des pays hotes des IDE. Ce deuxieme modéle fait

I’objet de la prochaine section.

4.3 Deuxiéme modéle empirique utilisé : effet des IDE sur la croissance

économique

Nous examinerons maintenant le deuxieme mode¢le que nous utilisons dans cette
¢tude qui permettra de vérifier la derniére hypothése soulevée en début de chapitre,
a savoir qu’une forte concentration d’IDE dans un pays lui permet d’atteindre des

taux de croissance économique plus élevés.
4.3.1 Présentation du modéle et des variables
Ce second modele vise a mesurer I'impact des IDE sur la croissance économique

des PVD. Celui-c1 se base sur différentes études antérieures, dont celle de

Borensztein, De Gregorio et Lee (1998).
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Le modeéle 4 estimer est le suivant '

AYp = Po+ BiUDEy+ f2Hp + ff3H * IDEp + BaINVDp + BsTOTpi + B DETTEy +

(%] P1TRADEy + BsPIBPCGy + BoTRAVAILp: + ProAp + PrAFRIQUE + &

ou AY mesure la croissance économique du pays, /DE représente les flux
entrants d’IDE, H représente le niveau de capital humain, /NV, représente le
niveau d’investissement domestique, 70T représente les termes de
I’échange, DETTE représente le niveau de la dette extérieure du pays, Trade
représente le niveau de commerce international, PIBPC représente le produit
intérieur brut par capita, TRAVAIL représente la force de travail total et 4 un
vecteur de différentes variables qui sont généralement reconnues comme
influencant la croissance économique’™. La variable AFRIQUE est une
variable dichotomique qui sert a évaluer 1’effet du continent d’appartenance
des pays ¢étudiés. Les indices p et ¢ représentent respectivement le pays et
I’année.

Les variables incluses dans 1’équation (4.2) ont ¢té choisies parmi celles utilisées
dans des études antérieures et qui semblent avoir un impact sur la croissance
économique d’un pays. Certaines de ces variables (P/IBPC, FINANC, H) nous
permettront de mesurer I’importance que jouent certaines des conditions dégagées
dans la revue de la littérature dans la capacité des flux financiers internationaux a
favoriser la croissance économique des PVD. Nous introduisons également des
| variables dichotomiques afin de vérifier I'importance de certaines caractéristiques
des pays hétes sur I'impact des IDE sur la croissance, notamment des variables

reliées a la région géographique et au niveau de développement atteint.

Bien que I’équation (4.2) inclut plusicurs facteurs qui influent sur la croissance
économique d’un pays, les ¢études récentes ont démontré que I’ambiguité de la
direction du lien de causalité entre la variable IDE et la variable croissance

économique affecte considérablement les résultats obtenus avec une équation

*! Nous aurions voulu inclure la variable SALAIRE a notre modéle. Cependant, nous ne possédons

pas suffisamment de données pour cette variable pour I'inclure sans altérer la fiabilité de nos

résultats. Nous effectuerons donc nos analyses principales sans cette variable. Nous présenterons

toutefois les résultats obtenus pour la variable SALA/RE lors de la présentation des résultats au
. chapitre suivant.

* La variable A comprend la consommation du gouvernement, une mesure des droits politiques,

une mesure des droits civils, une mesure du développement financier ainsi que le taux d’inflation.
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unique. Selon Tsai (1994), négliger de tenir compte de I’interdépendance des
variables IDE et AY donne des résultats biaisés. Nous utiliserons donc également
un systeme a deux équations qui seront estimées simultanément afin de tenir
compte de cette particularité et nous vérifierons si les résultats different en fonction

de la méthode utilisée.

En se basant sur les différents déterminants des IDE énumérés par le CNUCED
dans leur World Investment Report de 2003 ainsi que sur 1’étude de Tsai (1994), la

seconde équation a estimer pour ce modele est :

IDEp = Bo+ BiAYp + B2TAILLEp + B3PIBPCpi + SaHp + B5Ap + B TRADEp:
+B7INCp + fsPAYS + &

ou: la variable IDE représente les flux d’IDE entrants, TAILLE représente la
taille de I’économie et INC représente les mesures adoptées par les
gouvernements afin d’attirer les IDE. Les variables AY, H, A, TRADE,
PIBPC et PAYS représentent les mémes variables que dans 1’équation (4.2).

Description des variables des équations (4.2) et (4.3)

Examinons maintenant de quelle fagon sera mesurée chacune des variables des
¢quations (4.2) et (4.3). Comme ce fut le cas pour la premicre équation estimee,
nous tenterons de justifier le choix de la variable, la fagon de la mesurer et les

limites qui y sont associées.

La majorité des données utilisées dans cette deuxiéme équation proviennent d’une
base de données macro times-series publi¢e par la Banque mondiale qui compile
des données provenant de diverses sources. Les autres données proviennent de
diverses autres sources, la description et la source des données de chaque variable

sont présentées en annexe 2.




Description des variables de I’équation (4.2)
La variable expliquée, AY, représente la croissance économique. Nous avons choisi
de la mesurer avec le taux de croissance du PNB par habitant puisque cette variable

est généralement reconnue comme étant le meilleur estimateur du niveau de vie des

habitants. La valeur du PIB par habitant est utilisée afin d’éliminer les biais

possibles apportés par un changement dans la population des pays.

La premiére variable explicative, IDE, représente la présence étrangere au pays.
Elle est mesurée par le pourcentage annuel d’IDE entrants par rapport au PIB. Il
aurait été préférable d’utiliser une mesure plus précise des activités économiques
étrangeres telle que la part de ’emploi attribuée aux firmes étrangeéres ou encore
leur part de production. Malheurcusement, nous ne disposons pas de données
couvrant un échantillon important de pays ni de données s’étendant sur une longue
période de temps. Il aurait également été préférable d’avoir des données sur les
IDE classés par industries afin de comparer les impacts distincts selon les

caractéristiques propres a chacune de ces industries. (Blomstrom et al., 1992).

A la lumiére des études réalisées antérieurement, nous croyons que le coefficient de
la variable /DE mesuré en terme de flux sera positif, ce qui indiquerait que les
investissements directs étrangers permettent effectivement une croissance
¢économique plus grande. Les résultats devraient par contre démontrer que certaines
conditions sont nécessaires afin que les IDE créent une croissance économique plus

importante.

En raison des résultats présentés au chapitre précédant, a savoir que I’utilisation
d’une variable a court terme (les flux d’IDE) ou d’une variable a long terme (les
stocks d’IDE) semble influencer les résultats obtenus, nous voulons également
tester notre modele avec des données sur les stock d’IDE. Nous pourrons ainsi
vérifier si les IDE créent réellement un impact positif a court terme et un impact
négatif a plus long terme. Notons toutefois que les données sur les stocks d’IDE ne

sont disponibles qu’a partir de 1980 (celles des autres variables le sont a partir
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de 1975). Si nous nous fions aux résultats des études antérieures, le coefficient de

la variable du stock d’IDE devrait étre négatif.

La variable explicative H mesure le niveau de capital humain au sein du pays. Elle
est mesurée par le niveau moyen d’éducation de la population™. Le capital humain
a souvent été estimé par le taux d’inscription scolaire au niveau secondaire ou par
le taux d’alphabétisation. Cependant, ces mesures ne représentent pas réellement le
stock de capital humain: le taux d’inscription scolaire représente davantage
I’investissement dans le capital humain alors que le taux d’alphabétisation, bien
qu’il s’agisse d’un niveau de stock et non d’un flux, pose de sérieux problemes
méthodologiques, particulierement en ce qui a trait a la fiabilité des données qui
differe d’un pays a un autre, au biais introduit par ’utilisation d’échantillon de
personnes vivant en milieu urbain et au fait que certains pays possedent des taux
d’alphabétisation pres de I'unité. (Benhabid et Spiegel, 1994). Le niveau moyen
d’éducation tel que calculé par Barro et Lee (1996) est pergu comme étant la
meilleure mesure du capital humain et la plus corrélée avec la croissance

¢conomique d’un pays.

Puisqu’un niveau plus ¢levé d’éducation devrait permettre une production plus
importante, nous croyons que le coefficient de cette variable sera positif. Le niveau
de capital humain peut toutefois étre une variable explicative pauvre dans une
équation de croissance puisque le rdle de I’éducation dans le processus de
croissance est de générer des externalités sur la production. Ces externalités sont
difficiles a cerner a I’aide d’une équation standard de croissance telle que celle

utilisée dans cette étude.

La croissance économique plus importante est donc davantage due aux externalités
apportées par une augmentation du capital humain qu’a I’augmentation du capital

humain en tant que tel. (Benhabib et Spiegel, 1994 et Guntlach, 1995, cité dans De

 Nous utilisons le nombre moyen de scolarité de la population de plus de 15 ans, tel que calculé
par Barro et Lee (2000). Puisque cette donnée n’est calculée qu’a une fréquence quinquennale, nous
avons extrapolé linéairement le nombre moyen de scolarité pour les années manquantes.
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Mello, 1997). Blomstrom, Lypsey et Zejan (1992) ont d’ailleurs trouvé que le
niveau de capital humain était important seulement pour expliquer la croissance des
pays les moins développés, c’est-a-dire ceux qui ne possedent pas le niveau
minimum de capital humain requis pour bénéficier des effets de débordement

apportés par les IDE.

La variable explicative suivante, //*/DFE, mesure I’importance de I’interaction entre

le capital humain et les IDE. Si le coefficient de cette nouvelle variable est positif,

comme nous le croyons, cela signifiera que les IDE ont besoin d’un minimum de
capital humain afin que son impact sur la croissance soit significatif. Ce résultat

concorderait avec ceux obtenus par Borensztein, De Gregorio et Lee (1998).

La variable suivante, INV,, mesure la croissance des investissements domestiques
au pays en terme de pourcentage du PIB. Nous nous attendons a ce que le
coefficient de cette variable soit positif. Si ce coefficient était plus petit que celui
de la variable IDE, cela signifierait que les investissements ¢trangers amenent une
plus grande croissance économique que les investissements domestiques.
Borensztein, De Gregorio et Lee (1998) ont d’ailleurs conclu que les IDE ¢taient
plus productifs que I’investissement domestique lorsque le stock de capital humain

avait déja atteint un certain niveau.

Dans une étude sur des pays d’Amérique latine, De Mello (1996) a trouvé que
I’impact des IDE sur la croissance était plus faible lorsque que des variables telles
que les termes de I’échange et la dette extérieure du pays étaient incluses dans les
¢quations utilisées. Nous inclurons donc ces deux variables dans notre étude. Les
termes de I’échange, TOT, sont mesurés par rapport a I’année 1995, cette derniere
prenant la valeur 100, alors que la dette extérieure, DETTE, est mesurée selon le
pourcentage du PIB. Nous croyons que la variable 7OT aura un coefficient positif,
une amélioration des termes de I’échange permettant une croissance économique
plus importante alors que le coefficient de la variable DETTE devrait étre négatif
en raison de I’impact négatif d’un endettement trop important d’une économie sur

sa croissance.




La relation qui existe entre ’adoption d’un régime commercial et les IDE nous
ameéne a ajouter une autre variable. En effet, les IDE prennent habituellement place
lorsque le commerce entre le pays investisseur et le pays hote est assez important
pour justifier une relocalisation des moyens de production. Le commerce

international et les IDE sont donc des variables complémentaires.

(De Mello, 1997). Nous incorporons donc une variable, Trade, pour vérifier si

I’ouverture commerciale d’un pays ne cause pas un fort impact sur sa croissance au
détriment de la variable IDE. Nous utiliserons premic¢rement le ratio de commerce
extérieur (importations et exportations combinées) par rapport au PIB comme
mesure de 1’ouverture économique. Nous testerons aussi séparément les variables
importations (/mport) et exportations (Export) afin de vérifier laquelle a un plus

grand impact sur la croissance.

La variable PNB qui représente le PNB par habitant initial constitue elle aussi une
variable explicative du modele de base. En effet, les modéles de croissance néo-
classiques prédisent un rattrapage des économies ayant un bas niveau de PNB par
habitant par rapport aux autres en raison des rendements marginaux décroissants.
Par conséquent, un niveau initial plus faible du PNB par habitant devrait apporter
une croissance économique plus grande, c’est-a-dire que le coefficient de cette

variable devrait étre négatif.

La variable suivante, TRAVAIL, représente la force de travail totale disponible au
pays. Cette variable nous permet de controler le nombre de travailleurs qui
contribue a la production intérieure. Plus il y a de travailleurs, plus le PNB par

habitant devrait étre élevé; le coefficient de cette variable devrait alors étre positif.

La derniére variable, A, est un vecteur de cing autres indicateurs qui sont reconnus
comme étant des facteurs déterminant la croissance économique. Le premier,
GOUV, mesure la consommation du gouvernement qui est estimée par le ratio de la
consommation finale du gouvernement par rapport au PIB. Le deuxi¢me et le

troisieme indicateur, POLR et CIVL, évaluent respectivement les droits politiques
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et les droits civils du pays tels que mesurés par The Freedom House™. Ces
indicateurs sont mesurés sur une échelle de 1 a 7, 1 représentant le plus haut niveau

des droits.

Le quatrieme indicateur, FINANC, est une mesure du développement financier du

pays et est mesuré par la masse monétaire M2 par rapport au PIB.

Il existe une relation réelle entre la masse monétaire et les richesses réelles

produites. La théorie quantitative de la monnaie repose sur le principe que

l'augmentation de la masse monétaire se traduit par une augmentation des

prix et non une augmentation des richesses réelles: C'est donc la production

qui doit déterminer la fagon dont la masse monétaire doit progresser. C'est

la conception défendue par un courant de pensée contemporain: les

monétaristes. Pour les libéraux, la monnaie est neutre et ne peut exercer

une influence sur la production réelle et sa gestion ne doit donc pas étre

confiée au pouvoir politique. Cependant, la théorie keynésienne (J.M.

Keynes) montre que la monnaie n'est pas si neutre que cela. La monnaie

peut agir sur la croissance réelle. 26
Selon les différentes théories sur le sujet, le coefficient de la variable FINANC peut
donc étre autant positif que négatif. En effet, selon la théorie quantitative de la
monnaie, ’augmentation de M2 entraine une hausse de prix et non une hausse de la
production, ce qui a un impact négatif sur la croissance. Par contre, la théorie
Keynésienne prédit que la monnaie n’est pas neutre et que, par conséquent, une

hausse de M2 peut entrainer une hausse de la production

Le dernier indicateur compris dans la variable 4, INFL, est le taux d’inflation tel
que mesur¢ par le pourcentage de changement dans 1’indice des prixa la
consommation. Le tableau 4.3 présente les coefficients attendus des différentes

variables.

** « The freedom house » est un organisme sans but lucrative qui oeuvre a ’échelle mondiale et qui
a comme mission de favoriser la liberté politique et économique. Plus d’information sur cet
organisme est disponible a I'adresse électronique suivante : www.freedomhouse.com

* La masse monétaire M2 comprend la monnaie, les comptes courants, les comptes d’épargne, les
certificats de dépot et les fonds du marché monétaire. (définition tiré de Stiglitz 2000)

% Cette citation provient su site Internet
http://www.ac-grenoble.fr/webcurie/pedagogie/webses/premiere/monnaie/monnaie_finance.htm
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Tableau 4.3 Coefficients attendus des variables de I'équation (4.2)

Variables Coefficients attendus
IDE
S
H*IDE
INVy4
TOTL
DETTE -
Trade

'PIBPC ' 2
TRAVAIL |
GoOOv |
POLR -
CIVL A
FINANC + ou -
INFL S

+l+ A+ +]+

+

+ +

Description des variables de I’équation (4.3)
Examinons maintenant les variables de I’équation (4.3) qui décrit les déterminants

des IDE.

Spécifions premicrement que les variables AY,, GDPPC, H, A et Trade sont
mesurées de la méme fagon que dans 1’équation (4.2). Chacun des coefficients de

ces variables devrait étre positif.

La variable expliquée, IDE, est mesurée par les flux entrants d’IDE. Il s’agit de la
méme mesure que celle utilisée dans 1’équation (4.2). Nous utilisons les flux d’IDE

et non les stocks puisque nous voulons déterminer I'impact de différents facteurs

sur les entrées d’IDE a chaque année.
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La variable TAILLE représente la taille de 1’économie et est mesurée par le PIB. Le
coefficient de cette variable devrait étre positif, les entreprises multinationales étant

plus attirées par des pays possédant un marché¢ intéricur assez important.

Il est certain que la volonté des autorités gouvernementales d’attirer les IDE a un
impact important sur la quantit¢ d’IDE que regoivent les pays. Selon le World
Investment Report 2003, les quatre principales fagons pour un pays d’attirer les
IDE sont de: 1) réduire les obstacles des IDE en diminuant les restrictions sur
I’établissement de nouvelles firmes étrangeres ou sur les opérations des filiales
existantes 2) améliorer le traitement offert aux investisseurs étrangers en les
assurant d’un traitement équitable par rapport aux investisseurs domestiques
3) protéger les investisseurs étrangers en cas de nationalisation ou d’expropriation
4) faire la promotion des entrées d’IDE en améliorant I’image du pays, en diffusant
de I'information sur les possibilités d’investissement au pays, en offrant des
avantages en fonction des locations et en améliorant la qualité des institutions et

des politiques gouvernementales.

Afin de tenir compte de la volonté des dirigeants d’attirer les IDE dans notre
modele, nous incluons la variable INC qui représente les mesures incitatives
adoptées par les gouvernements hotes. Puisqu’il existe une multitude de mesures
incitatives, il est impossible de tenir compte de chacune d’entre elles. Nous avons
choisi d’utiliser le nombre cumulatif de traités bilatéraux d’investissement (BITs)
et de traités contre la double taxation (DTTs) conclus par les pays pour estimer la
volonté des autorités gouvernementales d’attirer les IDE. Un nombre plus grand de
BITs et de DTTs apporte divers avantages aux investisseurs c¢trangers; le

coefficient de cette variable devrait donc étre positif.

Bien que cette mesure ne capture pas tous les efforts des gouvernements, nous ne
possédons pas d’information sur des données plus completes. De plus, nous
croyons que I’adoption de tels traités par les pays reflete la volonté de ces derniers
a faciliter I’investissement étranger. Nous supposons alors que les autres mesures

incitatives adoptées sont proportionnelles au nombre de ces traités signés.
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Nous utilisons également des variables dichotomiques, une pour les pays d’Afrique
et une autre pour les pays d’Asie, afin de contrdler si les résultats obtenus different
en fonction du continent auquel appartient le pays étudié. Les résultats de
Tsai (1994) ont d’ailleurs démontré que la croissance économique des pays
d’Afrique variait différemment de celle d’Amérique du Sud et ce, autant d’une
fagon positive que négative selon les décennies étudiées. Si les coefficients de nos
variables dichotomiques employées sont significatifs, cela signifierait que les pays
appartenant au continent en question possedent des caractéristiques spécifiques qui
font en sorte que la croissance économique connue n’est pas la méme qu’avec les
autres régions géographiques. Des variables dichotomiques seront également
ajoutées afin de vérifier si le niveau de développement du pays a un impact sur les
résultats obtenus. Les signes des coefficients attendus des variables de

I’équation (4.3) sont présentés dans le tableau 4.4.

Tableau 4.4 Coefficients attendus des variables de I'équation (4.3)

Variables Coefficients attendus
AY ¢ +
TAILLE )
PIBPC i
H +
Trade +
INC +

- GOUV +
POLR +
| CIVL i
FINANC 4
INFL -

Bien que plusieurs variables se retrouvent a la fois dans les équations (4.2) et (4.3),
certaines variables sont distinctes pour chacune de ces équations, les variables
choisies pour chaque équation reflétant les déterminants de chacune des deux

variables expliquées. Les variables INVy, DETTE, TOT, et TRAVAIL ne sont donc




pas incluses dans I’équation (4.3) puisque nous considérons qu’elles constituent
pas des variables explicatives des flux entrants d’IDE recus par les PVD. Pour la
méme raison, les variables INC et TAILLE ne sont pas incluses dans

I’équation (4.2).

4.3.2 Données utilisées

Contrairement aux équations du premier modcle présenté dans la section
précédente, les équations (4.2) et (4.3) utilisent des données de nature
macroéconomique. En effet, nous avons choisi d’examiner 1’impact de la présence
de multinationales sur la croissance économique de I’ensemble du pays et non sur
celle des firmes prises individuellement. En sachant que plusieurs pays en voie de
développement mettent en place des mesures afin d’attirer les IDE pour profiter de
leurs effets bénéfiques possibles (notamment en terme de croissance ¢conomique),

il est intéressant de vérifier si ces bénéfices attendus se concrétisent réellement.

Tel que mentionné au début de cet ouvrage, nous avons choisi d’examiner des pays
provenant de deux continents différents: 1’Afrique et 1’Asie. Nous avons fait ce
choix en raison des différences marquées qui sont observées entre ces deux
continents au niveau économique. En effet, alors que I’ Asie est pergue comme le
continent ou le développement économique est le plus prometteur, 1I’Afrique est
souvent pergue comme un continent a part, ou les politiques économiques ne
peuvent réussir de la méme fagon qu’ailleurs. Le fait d’avoir des données
provenant de ces deux continents permettra de vérifier si des différences entre
I’ Afrique et 1’Asie sont observables au niveau des effets des IDE sur la croissance

économique.

Nos données proviennent principalement d’une base de données compilée par la
. » 3 . ! 27 o
Banque mondiale disponible via son site Internet”’. Les sources des différentes

variables sont détaillées a I’annexe 2. Notre échantillon de pays comprend 30

?7 Les données sont disponibles au http://www.worldbank.org/research/growth/GDNdata.htm sous
la section macro timeseries
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pays : 18 d’Afrique, 10 d’Asie et 2 du Moyen-Orient®®. Ce méme échantillon se
divise également selon le niveau du revenu par habitant : 18 pays a revenu faible, 8
pays ayant un revenu moyen-bas, 3 pays a revenu moyen-¢levé et un pays a revenu

’ +29
éleve®.

Le tableau 4.5 fournit des détails supplémentaires concernant 1’échantillon de pays
utilisé. Les données utilisées s’étalent sur une période de 25 ans, soit de 1975 a
1999. L’échantillon ainsi composé est largement au-dessus du niveau requis afin
que les résultats de la présente étude soient statistiquement valables. Le tableau 4.6

présente les statistiques descriptives des variables des équations (4.2) et (4.3).

Tableau 4.5 Classement des pays de I'échantillon

e Selon la région géographique d’appartenance

' Pays
Afrique (18)
= du Nord (2) Algérie, Tunisie
= Subsaharienne (16) Bénin, Botswana, Cameroun, République centrale
d’Afrique, Ghana, Kenya, Lesotho, Malawi, Mali, ile
Maurice, Niger, Rwanda, Sénégal, Afrique du Sud,

Togo, Zimbabwe

Asie (10)*°
=  (entrale (1) Turquie
=  du Sud (5) Bengladesh, Inde, Népal, Pakistan, Sri Lanka
= del’Est(4) Indonésie, Malaisie, Philippines, Thailande

Moyen-Orient (2) Israél, Syrie

*% La liste des pays est fournie en annexe 3

¥ Le classement des pays est basé sur celui effectué par la Banque Mondiale.

¥ Dans le cadre de notre analyse, nous avons regroupé les pays de 1’ Asie centrale et du Sud puisque
la catégorie Asie centrale ne comporte qu’un seul pays, ce qui rend impossible une analyse
économétrique. De plus, les pays du Moyen-Orient sont quelques fois inclus dans la catégorie des
pays d’Asie lors de I’analyse économétrique.




e Selon leur niveau de revenu’"

Faible Moyen-bas Moyen-élevé  Elevé *

(18) ®) 3) (0))

Afrique
= du Nord

»  Subsaharienne

= (Centrale
= du Sud
»  del’Est

Moyen-Orient

Tableau 4.6 Statistiques descriptives des variables des équations (4.2) et (4.3)
(1975-1999)

Variables Afrique Asie™

AY (%)
Moyenne 0,89 2,95
Ecart type 5,70 3,55
Nb d’obs. 450 299

IDE

Flux (% du PIB)
Moyenne 1.11 0,86
Ecart type 3,22 1,36
Nb d’obs. 450 300

Stock (millions de $)
Moyenne 1453,32 7254,75 377391
Ecart type 4054,71 12194,91 8799,34
Nb d’obs. 360 240 600

*! La Banque Mondiale classifie les pays selon le revenu national brut (RNB) par habitant en quatre
groupes distincts : revenu faible (735$ et moins), revenu intermédiaire tranche inférieure (de 7368 a
29358), revenu intermédiaire tranche supérieure (de 29363 a 90758) et revenu élevé (90768 et plus).
*2 Dans le cadre de notre analyse, nous avons regroupé les pays a revenu moyen-élevé et élevé
puisque la derniere catégorie ne comportait qu’un seul pays.

3 Les pays du Moyen-Orient sont inclus dans les données sur 1’ Asie.
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Tableau 4.6 Statistiques descriptives des variables des équations (4.2) et (4.3)

(Suite)
Variables Afrique Asie Total
H (années) e
Moyenne 3,01 4,67 3,68
Ecart type 1,46 2,19 1,97
Nb d’obs. 450 300 750
INV 4 (% du PIB)
Moyenne 21.25 23,88 22,30
Ecart type 10,32 6,04 8,95
Nb d’obs. 450 300 750
TOT (1995=100) '
Moyenne 110,53 107,38 109,30
Ecart type 32,43 23,49 2931
Nb d’obs. 439 281 720
DETTE (% du PIB) H
Moyenne 57.91 47.64 53,91
Ecart type 32,42 30,37 32,03
Nb d’obs. 431 275 706
TRADE (% du PIB) TR e
Moyenne 66,74 55,90 62,44
Ecart type 30,42 36,34 33,32
Nb d’obs. 448 295 743
PIBPC ($ constant intcrn.j .
Moyenne 1511,07 2913,54 2065,72
Ecart type 1304,39 2355,65 1921,45
Nb d’obs. 450 294 744
TRAVAIL (nb pers.)
Moyenne 3975 821 50 522 352 | 22 594 433
Ecart type 3398 652 92937847 63102 194
Nb d’obs. 450 300 750
GOUV (% du PIB)
Moyenne 15,68 12,80 14,52
Ecart type 476 7,23 0,04
Nb d’obs. 448 300 748
S RN
Moyenne 5,04 3,74 4,5
Ecart type 1,81 1,63 1,85

Nb d’obs. 450 300 750
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Tableau 4.6 Statistiques descriptives des variables des équations (4.2) et (4.3)
(Suite et fin)

Variables Afrique Asie Total
CIVL (de1a7)
Moyenne 4,85 4,27 4,62
Ecart type 1,41 1,24 157
Nb d’obs. 450 300 750
FINANC (M2 (% du PIB))
Moyenne 28,04 38,17 32,01
Ecart type 14,79 14,79 17,38
Nb d’obs. 448 297 745
INFL (%)
Moyenne 12,15 18,21 14,57
Ecart type 15,09 34,47 24,92
Nb d’obs. 450 300 750

TAILLE (millions de
dollars de PIB PPP INT))

Moyenne 10 818 34197 18 041

Ecart type 13 409 26 792 21510

Nb d’obs. 387 173 560
INC (nb d’accords)

Moyenne 9,87 30,36 18,35

Ecart type 12,35 30,22 23,86

Nb d’obs. 425 300 725

Le tableau 4.6 nous permet d’observer quelques différences entre les données sur
I’Afrique et celles sur I’Asie. Nos intuitions sur la plus faible croissance
¢conomique des pays africains semblent confirmées puisque la moyenne des taux
de croissance connus au cours des 25 dernicres années est nettement plus basse que

celle des pays asiatiques (0,89 % vs 2,95 %).

Il est par contre surprenant de constater qu’en moyenne les pays africains regoivent
davantage de flux d’IDE par rapport a leur niveau de PIB. L’écart type de cette
variable est cependant largement supérieur pour I’ Afrique que pour 1’Asie, ce qui
laisse présager que quelques pays africains regoivent la majorit¢ des IDE. La

moyenne des stocks d’IDE est par contre plus élevée en Asie. Encore une fois, les
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écarts types de la variable IDEgk sont tres élevés, ce qui suggeére une répartition

fortement inégale des IDE entre pays.

Plusieurs variables laissent présager une croissance économique plus faible en
Afrique qu’en Asie, notamment un niveau de capital humain plus bas, un plus bas
niveau d’investissement domestique, une dette extérieure plus importante et un
niveau trés bas d’incitatifs pour attirer les IDE. Par contre, certaines variables sont
surprenantes pour I’ Afrique : des libertés civiles et des droits politiques plus €levés
mais aussi des dépenses reliées aux salaires plus élevées que pour I’Asie. Nos
analyses nous permettront de vérifier si les impacts de ces variables sur la

croissance économique différent d’un continent a un autre.

Le second mod¢le empirique utilisé dans cette étude permettra donc de vérifier le
lien entre les IDE et la croissance économique connue par un pays. Pour ce faire, il
examine les liens bidirectionnels entre les flux d’IDE entrants et le taux de
croissance du PIB par habitant. Les résultats obtenus seront présentés dans le

chapitre suivant.

Le présent chapitre a permis de présenter la méthodologie qui sera utilisée pour
évaluer la relation entre IDE, effets de débordement et croissance économique. Le

chapitre suivant présentera les résultats obtenus grace a cette méthodologie.



Chapitre 5 : Présentation et analyse des résultats

Ce chapitre présente les résultats économétriques obtenus ainsi que 1’analyse de ces
derniers. Nous présenterons tour a tour les resultats obtenus pour les
équations (4.1a) et (4.1b) pour ensuite examiner les résultats des équations (4.2)
et (4.3). Afin d’alléger le contenu de ce chapitre, les détails reliés a la
programmation de cette méthodologie sur le logiciel économétrique Stata sont

présentés en annexe 4.

4 | Présentation des résultats des équations (4.1a) et (4.1b) :
Effets des IDE sur la productivité des firmes

La premicre €quation avait pour objectif de mesurer 'effet des IDE sur la
productivité¢ des firmes a I’aide de données microéconomiques de trois pays
différents, le Ghana, le Kenya et le Zimbabwe. Cette équation avait donc pour but
de vérifier les deux premiéres hypothéses énoncées dans la méthodologie, a savoir
que i) le fait d’étre la propriété d’investisseurs étrangers permettait a une firme de
connaitre un niveau de productivité plus élevé et ii) qu’une forte présence étrangere
dans une industrie permettaient aux firmes domestiques d’étre plus productives. Le
tableau 5.1 présente les résultats obtenus pour les €quations (4.1a) et (4.1b) avec la
méthode des MCG a effets aléatoires. Notons que trois spécifications différentes

sont analysc¢es.

Les trois spécifications utilisées présentent certaines particularités. La premicre
specification classifie les firmes en deux catégories distinctes, celles ayant une
participation étrangere et celle n’en ayant pas, alors que la deuxiéme classifie ces
mémes entreprises en six catégories en fonction du type de propriété. Ces deux
premieres spécifications ont pour objectif de vérifier si la propriété étrangere
permet d’atteindre des niveaux de productivité plus élevés et correspondent donc a

I’équation (4.1a).
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Tableau 5.1 Déterminants de la productivité : MCG a effets aléatoires

(données de panel 1993-1995)

Variable expliquée : Valeur ajoutée par employé (VA/L)

Spécifications 1) (2) 3™
Variables
K/L 0,1481*** 0,1423%** 0,1086%**
(0,000) (0,000) (0,011)
H -23,6768 -27,9657 -65,6041
(0,955) (0,947) (0,872)
ANYFOR 7800,125%*
(0,025)
IDE firme
Privée étrangére 11788.58**
(0,030)
Privée domestique et 5806,802
étrangere (0,178)
Etat et privée 4533887
domestique (0,973)
Etat et privée -172,9757
étrangére (0,989)
Etat et privée dom. 36380,22*
et étrangére (0,097)
IDE industrie 18796,51
(0,486)
AGE 63,3410 52,884 62,1245
(0,380) (0,467) (0,387)
CAP 1,3050 1,2938 2,3256
(0,729) (0,731) (0,493)
IND
Alimentaire 10253,94%** 9934 036** 8477,599**
(0,007) (0,011) (0,051)
Vétements -4062,291 -4184,265 -873,0084
(0,304) (0,294) (0,904)
Textiles -4927,891 -4549,582 -4662,495
(0,371) (0,412) (0,4806)
Bois -1379,897 -1698,214 2979,271
(0,796) (0,752) (0,621)
Meubles -1419,396 -1659,618 160,6683
(0,745) (0,705) (0,980)
Kenya 9853,176%%* || 0997 G74*** 7069,5%*
(0,005) (0,004) (0,057)
Zimbabwe 6929.999*** 1 6950.216* 7672,583%*
(0,0051) (0,052) (0,059)
K 0,1299 0,1324 0,0840
Nb d’obs. 976 976 780

Notes : * Significatif 2 un niveau de 10 %, ** Significatif 2 un niveau de 5 %, *** Significatif 4 un niveau de 1 %.
La p-value est présentée entre parenthéses. Les variables exclues sont la propriété exclusivement domestique pour la
variable IDEgme, 1’industrie des métaux pour la variable IND et le Ghana.

* Les variables de la spécification (3) utilisent des données sur les entreprises privées domestiques
afin de mesurer la présence d’effets de débordement.
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La troisiéme spécification utilise la variable /DE;,; et a pour objectif de vérifier la
présence d’effets de débordement intra-industrie, c’est-a-dire de vérifier si une
présence étrangére importante dans 1’industrie permet aux firmes domestiques
d’atteindre des niveaux de productivité plus élevés. Elle correspond donc a
’équation (4.1b). Cette derni¢re spécification, contrairement aux deux autres,
utilise donc les données relatives aux firmes domestiques seulement. En effet, la
définition méme des effets de débordement stipule qu’il s’agit de mesurer I’impact

des IDE sur les firmes exclusivement domestiques et non sur la totalité des firmes.

Cette premiére équation est estimée a 1’aide des MCG afin de tirer profit des
données de panel. Nous utilisons uniquement le MCG a effets aléatoires puisque
notre variable d’intérét, IDEgme, ne varie pas d’une année a une autre, ce qui rend
le modéle a effets fixes inutilisable. De plus, nous utilisons le modele avec
’hypothése d’homocédasticité, ce que le test de White effectué laisse présager
comme étant exact”. Nous avons également estimé cette équation a 1’aide des

MCO, les résultats obtenus avec cette méthode sont présentés en annexe 5.

54,1 Analyse des résultats obtenus pour les équations (4.1a) et (4.1b)

La section qui suit analyse les résultats présentés précédemment afin d’étre en
mesure de vérifier les hypothéses soulevées dans la méthodologie. De fagon
générale, nos résultats supportent I’hypothése selon laquelle les firmes étrangeres
sont plus productives. Par contre, nous ne pouvons pas supporter 1’hypothese de la

présence d’effets de débordement.

Résultats reliés a la productivité des firmes

Examinons tout d’abord les résultats des deux premieres spécifications, qui visent a
vérifier si les firmes étrangéres atteignent des niveaux de productivité plus éleves.
Le coefficient positif et significatif a un degré de 5 % obtenu pour la principale

variable d’intérét, ANYFOR, indique que les firmes ayant une quelconque

¥ Le test de White a été effectué a la suite de ’utilisation des MCO et le résultat de ce test est
présenté en annexe 5.
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participation étrangere présentent effectivement des niveaux de productivité plus
¢leves que leurs semblables domestiques durant la période 1993-1995. Ce résultat
supporte donc la premiere hypothése énoncée au chapitre précédent et vérifie ainsi

une partie des résultats obtenus par Haddad et Harrison (1993).

Dans la spécification (2), la séparation des firmes en fonction du type de propriété
nous permet de constater que cette productivité plus élevée n’est toutefois pas
atteinte dans toutes les firmes ayant une participation étrangere. En effet, les firmes
privées étrangeres et les entreprises ayant une propriété mixte publique et privée
domestique et étrangere sont les seules firmes présentant des niveaux de
productivité plus €levés, leurs coefficients étant significatifs a un niveau de 5 % et

de 10 % respectivement.

D’autres conclusions intéressantes peuvent étre tirées des résultats obtenus.
Premierement, on s’apercoit que I’intensité capitalistique, la variable K/L, revét une
importance primordiale pour atteindre une plus grande productivité. Le pays
d’origine de la firme est lui aussi un facteur déterminant dans le niveau de
productivite : les firmes du Ghana sont les moins productives alors que celles du
Kenya sont les plus productives. Ces différences entre pays peuvent étre expliquées
par divers facteurs, notamment par le plus faible niveau moyen de capital par
employé des entreprises du Ghana. Des facteurs extérieurs a notre modéle relatifs a
chaque pays tels que le niveau des technologies présent au pays, la recherche et
développement effectuée et la compétition a ’intérieur des différentes industries

peuvent expliquer les différences de productivité remarquées.

Contrairement a certaines études antérieures, il nous est impossible de tirer une
quelconque conclusion concernant la variable /, le niveau de capital humain, le
coefficient de cette variable n’étant pas significatif. Par ailleurs, les variables
crois¢es entre les différents types de propriété et I’éducation sont elles aussi non-
significatives. La mesure alternative du niveau de capital humain, le nombre

d’années d’expérience dans |’entreprise, donne des résultats similaires.
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Les variables d’industries semblent démontrer que les niveaux de productivité
varient d’une industrie a une autre. Cependant, seul le coefficient de I’industrie
alimentaire est significatif a un niveau de 1%, cette industrie semblant plus

productive que les autres.

Nous avons ¢galement testé diverses variables croisées entre la variable ANYFOR
et les variables reli¢es aux industries. Les coefficients obtenus semblent indiquer
que certaines industries, spécialement I’industrie alimentaire et 1’industrie du
meuble, bénéficient davantage de la présence étrangére que d’autres. Les
coefficients obtenus ne sont cependant pas significatifs. Les résultats obtenus ne
permettent donc pas de confirmer ceux obtenus dans les études de
Blomstréom (1986) et de Khatuaria (2001) qui affirmaient que seules les industries
modernes ou scientifiques pouvaient bénéficier des effets de débordement positifs

associés aux IDE.

Le résultat le plus intéressant des deux premieres spécifications est sans doute le
coefficient positif et significatif de la variable ANYFOR, qui confirme que les
firmes ayant une participation étrangeére sont plus productives. Notre troisiéme
spécification examine quant a elle si cette plus grande productivité est transmise

aux firmes domestiques via les effets de débordement.

Résultats reliés aux effets de débordement intra-industrie

La présence d’effets de débordement est mesurée par la variable IDE;,4 dans la
troisieme spécification du tableau 5.1. Rappelons que nous utilisons alors
I’équation (4.1b) a I’aide des données des firmes domestiques seulement. Les
résultats obtenus pour la variable IDE;,4, bien que positifs, ne sont pas significatifs.
En effet, le coefficient obtenu a une p-value nettement au-dessus des secuils de
significativité habituellement acceptés. Il nous est alors impossible d’affirmer que

des effets de débordement intra-industrie ont effectivement lieu.
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Il est intéressant de comparer ce résultat avec les résultats obtenus dans des études
antérieures. En effet, la majorité des études consultées sur le sujet concluaient qu’il
existe effectivement des effets de débordement positifs associés aux IDE. Les
différences observées entre les résultats de notre étude et ceux des études
présentées dans la revue de la littérature au chapitre 3 de cet ouvrage peuvent étre

expliquées par différents facteurs.

Tout d’abord, les pays et les années ¢tudiés different d’une étude a une autre.
Plusieurs études utilisent des données sur le Mexique puisque ce PVD est
relativement plus développé et les données sont par le fait méme plus facilement
accessibles. Notre échantillon de pays comporte trois pays a faible revenu, ce qui

peut expliquer que des effets de débordement ne soient pas observés.

Il est également possible que les variables choisies dans les divers modéles
¢conométriques influencent les résultats obtenus. Les études antérieures ont
d’ailleurs démontré que les effets de débordement étaient observés seulement sous
certaines conditions. Il est donc plausible de penser que certaines variables omises
auraient pu permettre de dégager des effets de débordements conditionnels a la

présence de certaines caractéristiques chez les pays hotes.

Parmi ces variables que nous n’avons pas incluses, nous retrouvons le niveau de
technologie utilisé (Blomstrom, 1986), I’écart technologique entre les firmes
¢trangeres et les firmes domestiques (Kokko, Tansini et Zejan, 1996 ;
Kokko, 1994 ; Sjoholm, 1997), le niveau de recherche et développement effectué
(Khatuaria, 2001) et le niveau de compétition dans I’industrie (Blomstrom, Kokko

et Zejan, 1992).

Il faut également noter que les €tudes qui obtiennent des résultats significatifs sont
plus souvent publiées que celles dont les résultats ne sont pas significatifs (Gorg et
Strobl, 2001). 11 est donc possible que plusieurs études aient observé des résultats
similaires aux notres sans toutefois étre publiées en raison de la non-significativité

des résultats.




9

Nos résultats, bien qu’ils démontrent que les firmes ayant une participation

étrangere soient davantage productives, ne nous permettent donc pas de soutenir les

résultats d’une des études présentées dans le chapitre 3 de cet ouvrage, a savoir que

les IDE entrainent des effets de débordements, qu’ils soient positifs ou négatifs.

D2, Présentation des résultats des équations (4.2) et (4.3):
Effets des IDE sur la croissance économique des pays hotes

Méme si les résultats obtenus pour 1’équation (4.1) ne nous permettent pas de
confirmer la présence d’effets de débordement, il est possible que les IDE
permettent une croissance ¢conomique plus importante pour les pays hotes. En
effet, notre premier modele a démontré que les firmes étrangeres étaient plus
productives, ce qui peut apporter une plus grande croissance. De plus, si les IDE
viennent s’ajouter aux investissements domestiques habituels, la croissance s’en
trouverait positivement affectée. Dans cette section nous vérifions, a ’aide des
équations (4.2) et (4.3) et de données macroéconomiques pour 30 PVD pour les
années 1975 a 1999, I’'impact des IDE sur la croissance économique connue par les
PVD. Le tableau 5.2 présente les résultats obtenus a 1’aide des MCG a effets
aléatoires avec hétérocédasticité®®. Les résultats de ’équation (4.2) obtenus avec
des méthodes différentes (notamment avec les MCO et les MCG a effets fixes) sont

présentés a I’annexe 5.

Le tableau 5.2 présente les résultats de 1’équation (4.2) avec deux spécifications
différentes : la premiere utilise les flux d’IDE alors que la deuxieme utilise le stock
d’IDE afin d’évaluer I'impact de I’accumulation des IDE. Nous avons choisi
d’évaluer notre modele avec de 1’hétérocédasticité puisque le test de White effectué
suite aux MCO laisse présager que nos données comportent de 1’hétérocédasticite.
Nous avons également testé ce modéle avec une hypothése d’homocédasticité. Les

résultats sont similaires a ceux présentés ci-dessous et sont présentés en annexe 5.

* Cette méthode correspond a la commande XTGLS dans le logiciel Stata.
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Tableau 5.2 Déterminants de la croissance économique : MCG a effets
aléatoires avec hétérocédasticité, données de panel, 1975-1999

Variable expliquée . croissance économique (4Y)

Spécifications (1) (2)
Variables
IDE g, 0,7240%*
(0,019)
IDE 4ok 0,00004%**
(0,001)
H* IDE g, -0,1280*
(0,052)
H*IDE o0k 0,0005%**
(0,000)
H 0,0051 -0,1433
(0,963) (0,258)
INV, 0,1 5521k 01503 %%
(0,000) (0,000)
Trade 0,0084 0,0046
(0,235) (0,491)
PIBPC 0,0005%* 0,0006%**
(0,013) (0,002)
Dette -0,0176%** -0,0163**
(0,003) (0,012)
TOT -0,0056 -0,0041
(0,222) (0,403)
TRAVAIL 0,00011 0,00002
(0,194) (0,135)
GOUV -0,0262 -0,0336
(0,526) (0,415)
FINANC -0,0470%** -0,0558***
(0,001) (0,000)
INFL -0,0358%** -0,04606%**
(0,001) (0,000)
POLR 0,0722 -0,0352
(0,598) (0,815)
CIVL -0,1882 -0,1781
(0,324) (0,410)
AFRIQUE -1,6870%** =1,1820%%x
(0,000) (0,009)
Wald chi2 273,21 263,14
Nb d’obs. 670 543

Notes : * Significatif @ un niveau de 10 %, ** Significatif 2 un niveau de 5 %, *** Significatif a un niveau de 1 %.
La p-value est présentée entre parentheses. La variable exclue est 1’ Asie.
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Nous avons choisi d’utiliser les MCG afin de tirer profit des données de panel. De
plus, le modele a effets aléatoires a été utilis¢ puisque le test de Hausman (dont les
résultats sont présentés a I’annexe 5) indique que celui-ci est plus approprié que le

modele a effets fixes.

En effet, le test de Hausman nous permet de vérifier quel mode¢le, entre celui a
effets fixes et celui a effets aléatoires, est le plus adéquat. Le résultat obtenu de
0,1755 ne nous permet pas d’affirmer qu’il y ait des différences systématiques dans
les coefficients. De I’hétérocédasticité a ¢galement été inclus dans notre modele, ce
que le test de White effectu¢ (dont le résultat est présenté en annexe 5) laisse

présumer comme étant exact.

5.2.1 Analyse des résultats obtenus pour I’équation (4.2)

Examinons premierement les résultats obtenus pour la variable IDE, la principale
variable d’intérét dans cette ¢tude. Le coefficient positif et significatif a un niveau
de 5 % obtenu pour la variable IDEp, indique que les flux IDE ont un impact
positif sur la croissance économique d’un pays. Ce résultat concorde avec ceux

attendus.

Par contre, le résultat obtenu pour la variable IDEg dans la spécification (2)
contraste avec les résultats attendus. En effet, selon les études antérieures,
I'utilisation de données sur les stocks d’IDE démontrait que 1’accumulation des
IDE pouvait étre nuisible a la croissance d’un pays en raison de la décapitalisation
et au manque de relation entre les multinationales et les firmes locales. Nos
résultats indiquent cependant que ce n’est pas le cas. En effet, le coefficient positif
obtenu, bien que nettement plus petit que dans le cas de la variable /DEy,,, est
significatif a un niveau de 1 %. Nos résultats contrastent donc avec ceux de

Stoneman (1975) et de Saltz (1992).

Les résultats indiquent donc que la croissance économique d’un pays augmente de
plus de 0,7 % pour chaque 1% supplémentaire d’IDE entrant en proportion du PIB.

De plus, pour chaque million de dollars d’IDE accumulés, la croissance augmente
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de 0,00004 %. Il semble donc que les flux d’IDE stimulent fortement la croissance
a court terme alors que I’accumulation d’IDE, bien que positive pour I’économie,

ait un impact plus modéré sur la croissance.

Avant de poursuivre la présentation des résultats de 1’équation (4.2), il est
important de mentionner que les résultats de 1’équation (4.2) qui sont présentés
dans les paragraphes a venir sont tirés de la premicre spécification, celle qui utilise
les flux d’IDE et non les stocks d’IDE. Les résultats obtenus avec la deuxiéme
spécification ne sont pas présentés puisqu’ils sont trés similaires a ceux obtenus

avec la premiére spécification.

Les résultats d’autres variables de notre modele retiennent notre attention. Notons
premiérement les résultats obtenus pour les variables croisées [DE*Hp,, et
IDE*H 0. Alors que le coefficient de la premiere variable est négatif et
significatif a un niveau de 5,2 %, celui de la deuxieme est positif et significatif a un
niveau de moins 1 %. Ces résultats indiquent donc qu’une hausse du niveau de
capital humain diminue I’impact positif des flux d’IDE sur la croissance alors que
cette hausse du capital humain permet un impact positif plus important du stock
d’IDE sur la croissance. Il semble donc que I’investissement en capital humain soit

rentable a plus long terme seulement.

Les résultats obtenus pour la variable IDE*Hj,, different de ceux de Borensztein et
al. (1998). En effet, ces auteurs avaient conclu qu’il existait une interaction positive
entre les flux d’IDE et le niveau de capital humain. Les résultats de leur étude
indiquaient qu’un seuil de capital humain était nécessaire afin que les IDE puissent

avoir un impact positif sur la croissance économique.

Puisque les deux études en cause utilisent la méme fagon de mesurer le capital
humain (le nombre moyen d’années de scolarité de la population masculine), nos
résultats opposés peuvent s’expliquer par les différences dans la fagon de mesurer
les IDE (les flux d’IDE totaux regus par les PVD dans la présente ¢tude versus les
flux bruts d’IDE regus par les PVD provenant exclusivement des pays de ’OCDE

pour I’étude de Borensztein et al, 1998). Il est donc possible que les IDE provenant
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d’autres PVD ne contribuent pas a la croissance de la méme fagon que ceux
provenant de pays développés et que I'interaction entre IDE et capital humain

différe en fonction du niveau technologique des IDE regus et de leur origine.

De plus, contrairement aux résultats attendus, nous ne pouvons pas tirer de
conclusion concernant I’impact du niveau de capital humain sur la croissance
¢conomique d’un pays. En effet, les résultats obtenus varient grandement d’une
specification a une autre sans toutefois atteindre un niveau de
significativité acceptable. Le niveau de capital humain ne semble donc pas, a lui
seul, un facteur important dans la détermination du taux de croissance d’une

économie.

D’autres variables de notre modéle retiennent notre attention, notamment la
variable /NV, qui représente 1’investissement domestique en terme de pourcentage
du PIB. Les résultats positifs et significatifs a un niveau de 1% obtenus
démontrent que I’investissement domestique a un impact sur la croissance connue
par un pays, méme si celui-ci est moins important que celui engendré par les IDE.
Les dirigeants des PVD devraient donc se soucier de favoriser 1’investissement

domestiques et non seulement les IDE.

La variable GOUV, la consommation du gouvernement en pourcentage du PIB, a
quant a elle un coefficient négatif mais non-significatif. Les dépenses
gouvernementales ne semblent donc pas profiter a la croissance économique. Il est
donc préférable que le PIB comprenne davantage d’investissement que de dépenses

gouvernementales afin de stimuler la croissance économique.

Notre ¢tude permet également de constater que 1’inflation a un fort impact négatif
sur la croissance économique: les coefficients obtenus sont négatifs et
significatifs a un seuil de signification de 1 %. L’endettement extérieur des pays est
aussi un frein important a la croissance économique, le seuil de signification du

coefficient négatif étant de moins de 1 %.
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Le développement du secteur financier semble lui aussi un facteur déterminant
dans le taux de croissance économique d’un pays. Les résultats obtenus indiquent
qu’une augmentation de la masse monétaire entraine une diminution de la
croissance économique. Ce résultat inattendu peut étre expliqué par de mauvaises
politiques monétaires adoptées par les autorités des PVD. En effet, une hausse de la
masse monétaire par rapport au PIB peut étre percue comme étant bénéfique dans
certaines circonstances. Par contre, 1’augmentation de la masse monétaire peut
¢galement entrainer des conséquences néfastes pour I’économie, notamment de
I’inflation, si la hausse de la masse monétaire ne correspond pas aux besoins réels
d’une économie. La variable croisée entre les IDE et le secteur financier a, elle

aussi, un coefficient négatif mais n’est par contre pas significative.

Nos résultats indiquent également que le niveau de PIB per capita initial influe sur
la croissance économique d’un pays. Cependant, le résultat obtenu, contrairement a
celui attendu, est positif et significatif a un niveau de 1 %. Ce résultat signifie donc
que les pays de I’échantillon dont le PIB per capita est plus €élevé connaissent une
plus grande croissance économique. Ce résultat, qui est contraire a la théorie du
rattrapage, peut étre expliqué par le fait que notre échantillon est composé de PVD
seulement, dont plusieurs PMA. En effet, il est possible qu’un niveau minimum de
développement soit nécessaire afin que les pays les plus pauvres puissent rattraper

les pays les plus riches.

Bien que le résultat de la variable TRADE soit positif, le coefficient obtenu n’est
pas significatif. Par contre, lorsque on divise la variable 7RADE en deux
composantes différentes, EXPORT et IMPORT, on s’apercoit que le coefficient des
exportations est positif et significatif a un niveau de 5 % alors que le coefficient
des importations est négatif mais non significatif.’” Les exportations semblent donc
avoir un impact positif sur la croissance alors que les importations semblent plutot

avoir un impact négatif sur celle-ci.

37 Ces résultats ne sont pas présentés dans le tableau 5.2.
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Les ¢tudes antéricures ont souligné que la région d’appartenance et le niveau de
développement du pays pouvaient influencer I’impact des IDE sur la croissance.
Nous avons donc ¢également voulu vérifier I'impact de ces variables sur la
croissance économique d’un pays et sur I'interaction entre ces variables et les IDE
(résultats non présentés). Les résultats obtenus sont quelque peu décevants. Les
variables dichotomiques utilisées pour chaque pays et année ne sont que trés
rarement significatives, laissant présager que le pays ou I’année, a moins d’un

¢vénement extraordinaire, n’influence pas la croissance économique connue.
> p

Les variables dichotomiques utilisées pour I’Afrique et I’ Asie laissent par contre
présager que I’Afrique connait une croissance moindre que 1’Asie, avec un
coefficient de -1,6870 a un niveau de signification de 1 %. Un classement des pays
en groupement geéographique plus détaillé (Afrique du Nord, Afrique
subsaharienne, Asie centrale et du Sud, Asie de I’Est, et Moyen-Orient) indique
que I’Afrique du Nord connait une croissance moindre que les autres régions, le
coefficient de cette variable étant de -3,4520 a un niveau de significativité de moins
de 5 % (résultat non présenté). Ce résultat contraste avec notre premiére intuition
selon laquelle 1’Afrique subsaharienne serait le continent ou la croissance est la

plus faible.

Les coefficients des variables croisées entre la région géographique et les IDE ne
sont pas significatifs, ce qui ne nous permet donc pas d’affirmer ou d’infirmer que
I’impact des IDE sur la croissance économique différe entre les régions (résultats
non présentés). Contrairement a nos attentes, les variables du niveau de
développement (revenu faible, revenu moyen-bas, revenu moyen-¢levé/élevé)
révelent que les pays a faibles revenus connaissent une plus grande croissance
¢conomique, le coefficient positif de cette variable étant de 2,7 a un niveau de

significativité de moins de 1 %°*.

* Afin d’inclure les variables dichotomiques reliées au niveau de développement, nous avons
enlevé la variable PIBPC, le PIB par habitant, puisque cette derniére est trop similaire a la
catégorisation des pays par niveau de revenus.
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Les résultats de cette variable peuvent sembler contradictoire a ceux attendus. Il
faut toutefois se rappeler que les résultats obtenus sont comparatifs avec les
données des pays a revenus moyen-¢élevés et élevés. Il est possible que le nombre
relativement restreint de pays dans la catégorie exclue (soit quatre pays) soit a
I’origine de ces résultats inattendus. En effet, il est plausible de penser que les pays
inclus dans cette catégorie aient connu de faibles taux de croissance économique au
cours des années ¢tudiées, ce qui ne refleterait pas nécessairement la situation

d’autres pays ayant un niveau de développement similaire.

Les études de Blomstréom, Lypsey et Zejan (1992) et de Assanie et
Singleton (2002) ayant souligné que le niveau de développement du pays influence
I’impact des IDE sur la croissance, nous avons utilisé des variables croisées entre
IDE et niveau de développement afin de vérifier si leurs résultats s’appliquaient a
notre échantillon. Nos résultats sont en accord avec les ¢tudes mentionnées ci-
dessus. En effet, le coefficient de la variable croisée entre IDE et le niveau de
développement indique que les pays a faibles revenus bénéficient moins des IDE
que les autres pays, le coefficient de cette variable étant de -0,5951 avec un niveau

de significativité de 1,8 %.

Skl Analyse des résultats obtenus pour I’estimation simultanée des

équations (4.2) et (4.3)

Bien que les résultats présentés dans le tableau 5.2 soit intéressants, ils ne prennent
pas en considération que les IDE et la croissance économique puissent étre deux
variables endogenes. Le tableau 5.3 présente les résultats obtenus lorsque nous
évaluons les équations (4.2) et (4.3) simultanément a 1’aide de la méthode du 3SLS,
qui est une combinaison du 2SLS, et de la méthode du SUR™. Nous remarquons
que les coefficients obtenus sont sensiblement différents de ceux obtenus lorsque

I’équation (4.2) est évaluée seule.”’

% La définition du terme 3SLS provient de I’adresse Internet suivante :
http://economics.about.com/cs/economicsglossary/g/3SLS.htm

% Notez qu’il y a plus d’instruments que de variables endogénes. Le modele est donc sur-identifié.
11 serait alors utile de tester les restrictions sur-identifiantes, ce que nous n’avons pas fait ici.
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Tableau 5.3 Déterminants de la croissance économique et des flux d’IDE :
3SLS avec données de panel, 1975-1999

AY IDEfux
Variables explicatives
IDEflux 1,5679
(0,730)
AY 0;5031%**
(0,000)
H* IDE flux -0,1528
(0,887)
H 0,1339 -0,0698
(0,889) (0,689)
INV d 0,0557
(0,448)
Trade -0,0175 002774 %%
(0,330) (0,005)
PIBPC 0,0006 -0,0002
(0,107) (0,456)
TAILLE 4,56e-12
(0,670)
DETTE -0,0102
(0,408)
TOT 0,00008
(0,991)
TRAVAIL 0,3506
(0,677)
GOUV -0,1194%* 0,0904**
(0,034) (0,021)
FINANC - 0,0456 0,0084
(0,350) (0,736)
INFL -0,0341* 0,0199*
(0,099) (0,088)
POLR -0,1802 0,0861
(0,453) (0,601)
CIVL 0,1609 -0,1261
(0,659) (0,557)
INC 0,0048
(0,546)
Afrique -0,5113 0,0423
(0,703) (0,934)
Revenu faible -2,2206 2,0609*
(0,115) (0,032)
Revenu moyen-bas -0,9749 0,9450
(0,540) (0,228)
Chi2 273,41 93,97
Nb d’obs. 518 518

Notes : * significatif 4 un niveau de 10 %, ** significatif & un niveau de 5 %, *** significatif 4 un niveau de 1 %.
La p-value est présentée entre parenthéses. Les variables exclues sont I’Asie et le revenu moyen-¢élevé/élevé.




106

Examinons premic¢rement les coefficients des variables de 1’équation (4.2). Nous
remarquons que le coefficient positif de la variable IDEg,y n’est plus significatif.
Cela implique que, lorsque nous tenons compte de I’endogénéité des variables
IDEj,. et AY, nous ne pouvons plus conclure que les IDE entrainent une croissance
¢conomique plus importante. Bien que ce résultat semble surprenant, il ne differe
pas de celui obtenu par Tsai (1994). Cet auteur qui affirme que 1’on doit tenir
compte de I’endogénéité des variables /DEp, et AY a I'aide d’équations
simultanées a en effet conclu que les études empiriques ne permettaient pas de
soutenir ni ’hypothése de modernisation (selon laquelle I'impact des IDE est
positif sur le croissance économique), ni I’hypothése de dépendance (selon laquelle

les IDE sont nuisibles pour les PVD hotes).

Nous remarquons ¢galement que les coefficients de plusieurs variables, notamment
des variables INVy, PIBPC, DETTE, FINANC et Afrique, deviennent non
significatifs avec I’utilisation du 3SLS. D’ailleurs, seulement deux variables,
GOUV et INFL, la consommation du gouvernement et 1’inflation, demeurent

significatives selon cette nouvelle spécification.

Les résultats obtenus pour I’équation (4.3) sont plus probants. En effet, les résultats
obtenus indiquent, avec un niveau de significativit¢ de moins de 0,1 % que la
croissance économique connue par un pays est un facteur important dans la
détermination du montant d’IDE recu. Il semble donc que, pour les pays de notre
¢chantillon, le lien entre les IDE et la croissance économique va principalement de

la croissance vers le niveau d’IDE.

Le résultat de la variable TRADE est lui aussi positif et significatif. Cela indique,
comme le mentionnait De Mello (1997), que le commerce international entre le
pays investisseur et le pays hote est souvent présent avant que les multinationales

¢trangeres y effectuent des IDE.

Le tableau 5.3 montre également que le niveau de développement d’un pays

(revenu faible, revenu moyen-faible ou revenu moyen-élevé/éleve) est un facteur
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important dans la détermination du niveau d’IDE regu. Contrairement a ce que 1’on
pourrait s’attendre, les pays dont le niveau de revenu est le plus bas semblent attirer
davantage d’IDE, le coefficient de la variable représentant les pays a faibles

revenus étant de 2,0609 et significatif @ moins de 5 %.

Une autre variable attire également notre attention, cette fois-ci en raison de son
manque de significativité. En effet, nous nous attendions a ce que le coefficient de
la variable I/NC qui représente les mesures incitatives offertes par les
gouvernements des PVD afin d’attirer les IDE soit positif et significatif. Les
résultats obtenus ne sont par contre pas significatifs, ce qui indique que les
différents traités adoptés afin de favoriser I’investissement étranger ne semblent
pas attirer davantage d’IDE. Ce résultat est trés important puisque 1’adoption de ces
mesures entraine des coits qui peuvent étre importants pour les gouvernements des

PVD alors que ces mesures ne semblent pas atteindre leur objectif.

Il faut toutefois étre prudent dans I’interprétation de cette variable. En effet, nous
avons choisi d’évaluer les mesures incitatives des gouvernements a 1’aide du
nombre de BITs et de DTTs adoptés puisque nous possédions des données nous
permettant d’évaluer cette variable d’une autre fagon. Notre maniere de mesurer la
variable INC n’est cependant pas parfaite. En effet, la majorité des mesures
incitatives adoptées prennent des formes différentes de celles des traités entre pays.
Un indice construit a partir des avantages accordés aux investisseurs étrangers (tels
que des congés fiscaux, des terrains gratuits, des dérogations ad hoc, etc.) et des
inconvénients rencontrés par ces investisseurs (bureaucratie plus lourde, permis
nécessaires, corruption, etc.) aurait constitué une mesure plus approprice de la

variable INC.

Le tableau 5.3 ne présente pas les résultats pour la variable SALAIRE qui est un
déterminant du flux d’IDE. Nous avons testé notre modele sans cette variable car
nous ne possédions pas suffisamment d’observations de cette variable pour
I’inclure sans altérer nos résultats, le nombre d’observation diminuant de 518 a

292 en ajoutant la variable SALAIRE. Nous avons toutefois vérifi¢ I'impact de
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cette variable dans une régression séparée et avons constaté un coefficient
significatif de 0,1084 et une p-value de 0,031. Ce résultat semble donc contredire la
croyance selon laquelle les multinationales recherchent une main-d’ceuvre peu
colteuse. Il serait intéressant d’investiguer plus profondément ce lien entre salaire

et IDE.

Les résultats qui découlent de I’analyse de notre deuxieme modcle permettent de
dégager au moins une conclusion intéressante : la méthode économétrique utilisée
pour évaluer notre modele importe grandement sur les résultats obtenus. En effet,
lorsque 1’équation (4.2) est évaluée seule, nos résultats indiquent que les IDE ont
un impact positif sur la croissance économique d’un pays alors que lorsque la
méme équation est évaluée simultanément a 1’équation (4.3), les résultats indiquent
plutdt que c’est la croissance économique qui entraine les flux d’IDE entrants.
Cette contradiction, en plus du fait que les résultats obtenus soient trés sensibles a
la spécification utilisée, peut permettre d’expliquer les résultats différents obtenus

par les divers auteurs qui se sont penchés sur la question.
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Chapitre 6 Syntheése et conclusions

Bien que la mondialisation se réalise a un rythme de plus en plus effréné, elle ne
fait pas encore I'unanimité. Nous retrouvons d’un c6t¢ les fervents d’une économie
globale qui justifient leur point de vue par les bienfaits potentiels de la
mondialisation. Parmi ceux-ci, notons Feldstein (2000) qui affirme que la libre
circulation des capitaux permet la diversification des fonds ainsi que le transfert de
connaissances managériales. De 1'autre coté, se retrouvent les détracteurs de ce
phénoméne qui argumentent que la mondialisation exploite les plus pauvres de ce
monde, qu’elle ¢largit le fossé entre les riches et les pauvres et qu’elle substitut la

culture locale a la culture américaine.

Se préoccuper de savoir qui sont les gagnants et qui sont les perdants dans un
contexte de globalisation des ¢changes prend encore plus d’importance dans le cas
des échanges entre pays développés et pays en voie de développement. Les
multinationales sont au cceur de ces débats concernant la mondialisation. Les
critiques soulignent généralement les mauvaises conditions de travail, les impacts
négatifs sur I’environnement, le recours fréquent a des pratiques de corruption dans

les relations entre les multinationales et les autorités locales.

D’autres analystes, au contraire, sont d’avis que les entreprises multinationales
tendent a accroitre les flux de capitaux vers les PVD, accroissant ainsi ’emploi et
les technologies disponibles dans le pays héte (Loungani et Razin, 2001). On en
arrive donc a se demander quel point de vue est le plus réaliste. Cette question est
rendue encore plus importante dans un contexte ou plusieurs dirigeants de PVD
mettent en place des politiques favorables aux IDE pour profiter des bienfaits
potentiels de cette catégorie d’investissement : stabilité de I’investissement lors des
crises financieres, développement du capital humain et apport important de revenus

pour le gouvernement sous forme de taxes.

Les IDE étant des flux financiers de plus en plus populaires aupres des PVD, il est

primordial de se soucier du bien-fondé de la volonté des dirigeants de les attirer. La
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présente étude avait donc pour but de vérifier I'impact des IDE sur I’économie des
PVD, plus particulierement sur la présence d’effets de débordement et sur la

croissance économique.

Pour ce faire, nous avons séparé¢ cette ¢tude en deux sections distinctes qui
correspondent aux deux modeéles économétriques étudiés. Le premier modele, qui
utilise des données de panel microéconomiques, vérifie si les firmes étrangcres
connaissent des niveaux de productivité plus élevés et si cette plus grande
productivité se transmet aux firmes domestiques via les effets de débordement. Le
deuxieme modele utilise, quant a lui, des données de panel macroéconomiques et
vérifie si les PVD qui regoivent davantage d’IDE connaissent des taux de

croissance économique plus éleves.

0.1. Synthése des résultats obtenus

Synthése des résultats du  premier modeéle utilisant des données
microéconomiques
Les résultats obtenus pour notre premier modele démontrent, avec un niveau de

significativité sous les 1 % que les firmes ayant une participation étrangere sont
plus productives que les firmes domestiques. Cette plus grande productivité n’est
toutefois pas observée dans toutes les catégories de propriété avec participation
étrangére. Seules les entreprises privées exclusivement étrangeres et les entreprises
d’Etat avec une participation privée domestique et étrangére connaissent des

niveaux de productivité plus éleves.

En ce qui a trait aux effets de débordement qui devraient étre associés aux IDE, les
résultats de notre premier modéle ne nous permettent pas d’affirmer qu’ils se
réalisent empiriquement. Bien que les firmes étrangeres soient plus productives,
nos résultats ne nous permettent pas d’affirmer sans ¢quivoque que cette
productivité plus élevée soit transmise aux firmes domestiques, que ce soit via les
transferts technologiques, ’effet de compétition, I’effet de démonstration ou le

roulement des travailleurs qualifiés.
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Les résultats obtenus ne nous permettent donc pas de supporter les conclusions des
¢tudes de Grether (1999), de Blomstrém et Persson (1983) et de Smarzynska
(2002) selon lesquelles les IDE apporteraient des effets de débordements intra-
industrie. Nos recherches ne nous permettent également pas de déterminer des

conditions qui feraient que de tels effets de débordement se produisent.

Rappelons que diverses ¢tudes ont observé que certaines conditions ¢taient
nécessaires afin que les effets de débordement puissent se produire. Parmi celles-ci,
nous retrouvons un niveau de capital humain suffisamment élevé (Xu, 2000), un
écart technologique adéquat (Kokko, Tansini, Zejan, 1996 et Sjéholm, 1997), un
niveau de compétition assez élevé (Blomstrom, Kokko et Zejan, 1992) et une

industrie moderne (Blomstrom, 1986 et Kathuria, 2001).

Les différences observées entre nos résultats et ceux des études antérieures peuvent
étre expliquées par divers facteurs déja mentionnés a la section 5.1.1, en particulier
le niveau de développement des pays étudiés, les variables utilisées pour classifier
les pays par catégorie et le biais de publication. De plus, il est possible que le pays
d’origine des IDE ainsi que le secteur manufacturier a lequel les firmes

appartiennent aient un impact sur les effets de débordements assocics aux IDE.

Méme si nos résultats ne démontrent pas d’effets de débordement positifs, 1ls ne
supportent pas non plus les études de Haddad et Harisson (1993) et de Aitkens et
Harrison (1999) selon lesquelles les IDE ont un impact négatif sur la productivité
des firmes domestiques. Par conséquent, nos résultats indiquent que le lien entre
IDE et effets de débordement n’est pas clairement établi. Le tableau 6.1 résume les

principales conclusions de notre premier modele étudié.
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Tableau 6.1 Principaux résultats dégagés par le premier modéle estimé

e Les firmes étrangéres sont plus productives que les firmes
domestiques.

e Parmi les firmes ayant une participation étrangeére, seule les firmes
privées étrangeres et les entreprises ayant une propriété mixte
publique et privée domestique et étrangcre connaissent des niveaux
de productivité plus ¢levés.

e Le coefficient de la variable IDE; 4 représentant la présence d’effets
de débordement, bien que positif, est non-significatif. Il est donc
impossible d’affirmer qu’il existe effectivement des effets de
débordement positifs liés aux IDE.

e Les autres facteurs ayant le plus d’influence sur le niveau de
productivité des firmes sont 1’intensité capitalistique des firmes et

leurs pays d’origine.

Synthése des résultats du deuxieme modeéle utilisant des données
macroéconomiques

Il faut étre encore plus prudent dans I’interprétation des résultats obtenus pour
notre deuxiéme modéle. Dans la premiere spécification de notre modcle, lorsque
I’équation (4.2) est évaluée seule, nos résultats indiquent que les IDE apportent
effectivement une plus grande croissance économique. Ce résultat concorde donc
avec les résultats de plusieurs auteurs dont Dollar et Kraay (2001), Fan et

Dickie (2000) et Campos et Kinoshita (2002).

Rappelons que plusieurs auteurs ont conclu que des conditions devaient étre
atteintes afin que les IDE influencent positivement la croissance économique.

Parmi ces conditions, on remarque un niveau minimum du développement atteint
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(Blomstréom et al., 1992 et Assanie et Singleton, 2002), un seuil minimum de
capital humain (Borensztein et al., 1998) et un marché financier bien développé¢
(Alfaro, et al., 2000 et Bailliu, 2000). Nous n’avons toutefois pas ¢té en mesure de

dégager clairement les conditions nécessaires a cet impact positif.

En évaluant simultanément les équations (4.2) et (4.3) afin de tenir compte de
’endogénéité des variables IDE et AY, nos résultats indiquent cependant que la
croissance économique semble avoir un effet positif sur les IDE et non I'inverse.
En effet, selon cette nouvelle spécification, seul le coefficient positif de la variable
mesurant I’impact de la croissance économique sur les flux d’IDE regus par les
pays est significatif. Ce résultat concorde avec celui de Tsai (1994) selon lequel il
est impossible de soutenir ni I’hypothése de modernisation, ni I’hypothése de
dépendance. Il est a noter que Tsai (1994) et Borensztein et al. (1998) sont les seuls
auteurs qui, a notre connaissance, ont utilis¢ des équations simultanées afin de tenir

compte de I’endogénéité des variables /DE et 4Y.

A la lumiére des résultats obtenus, il semble donc primordial de déterminer si la
croissance économique et les IDE sont des variables endogénes afin de déterminer
la direction du lien de causalité entre elles. Nos résultats ne nous permettent donc
pas de classer catégoriquement notre étude comme soutenant I’hypothese de
modernisation (selon laquelle les IDE apportent une plus grande croissance
économique en augmentant le capital disponible au pays. Nos résultats concordent
donc avec les conclusions de Caves (1996) sclon lesquelles il n’y a pas de lien
clairement établit entre la croissance économique d’un pays et le niveau d’IDE

regu.

Bien que les firmes a participation étrangére soient plus productives, il ne semble
pas qu’elles transmettent cette plus grande productivité aux firmes domestiques. Il
serait donc juste de vérifier la pertinence des dépenses des PVD associées aux
mesures adoptées pour attirer les IDE et de comparer ces dépenses aux avantages
réels retirés de la présence des IDE, notamment en terme de productivité et de

croissance.
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Il est toutefois important de noter que nos résultats n’indiquent nullement que les
IDE puissent étre néfastes a I’économie des PVD comme certaines études le

laissaient croire (Haddad et Harrison, 1993; Aitkens et Harrison, 1999).

Le tableau 6.2 présente les principaux résultats dégagés par le deuxicme modele

estimé dans cette étude.

Tableau 6.2 Principaux résultats dégagés par le deuxiéme mode¢le estimé

e Lorsque I’équation (4.2) est évaluée seule, les IDE —tant les flux que
les stocks — semblent causer une plus grande croissance économique.

e En évaluant les équations (4.2) et (4.3) simultanément, on observe
que la croissance économique stimule les flux d’IDE mais pas
I’inverse.

e Les facteurs les plus négatifs pour la croissance économique sont
I’inflation, une dette nationale trop élevée et une masse monétaire

mal controlée.

6.2. Limites de I’étude

Il est important de souligner certaines limites et lacunes de notre étude. Ces limites
proviennent principalement de deux ¢léments : les modeles économétriques utiliscs
et I'utilisation de 1’économétrie afin d’évaluer ces modeles. Nous examinons

maintenant les limites reliées a chacun de nos deux modéles.
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Limites de I’équation (4.1)

Limites reliées au modeéle utilisé

Méme si nous avons inclus les variables qui nous semblaient les plus pertinentes
dans notre premiére équation, il nous est impossible d’inclure toutes les variables
ayant un impact sur la productivit¢ des entreprises dans notre régression
notamment en raison de la disponibilit¢é des données et des problcmes

économétriques engendrés par un trop grand nombre de variables.

Parmi les variables que nous aurions pu vouloir inclure, notons le niveau des
technologies utilisées. En effet, cette variable pourrait étre corrélée a la fois avec la
variable IDEj.,. et la variable dépendante VA/L, ce qui biaiserait les résultats
obtenus. Par contre, si nous prenons comme hypothése que le niveau de
technologie dépend de I'industrie a laquelle la firme appartient, la variable IND

nous permet donc de saisir I’effet de la technologie.

L’investissement en R&D, I’écart technologique entre les firmes domestiques et
étrangéres et le niveau de compétition sont également des facteurs ayant une
influence sur la productivité des firmes dont nous sommes dans I’incapacite
d’inclure une mesure, notre base de données ne comportant aucune information sur

ces variables.

Limites des équations (4.2) et (4.3)

Limites reliées au modeéle utilisé

La méthodologie utilisée dans la deuxieme section de cette étude n’utilise
malheureusement pas toutes les variables que nous aurions souhaitées. Par
exemple, nous aurions aimé utiliser des données relatives aux IDE qui fassent une
distinction entre les différentes industries et selon les différents types d’IDE. Cela
nous aurait permis de vérifier quelles sont les caractéristiques des IDE qui font en
sorte que la croissance économique du pays s’en trouve davantage affectée. Nous

aurions aussi aimé inclure une variable sur les taux de taxation des entreprises pour




chacun des pays. Nous aurions ainsi pu vérifier si les impdts a payer sont un facteur

décisif dans le choix de localisation des multinationales.

Afin d’évaluer I'impact du niveau d’infrastructure dans la décision des
multinationales de s’implanter dans un PVD, nous aurions aussi aimé inclure des
données sur [utilisation d’Internet et sur les cofits des communications.
Malheureusement, ces variables sont beaucoup trop récentes et nous ne possédons
pas suffisamment de données sur elles pour les inclure dans notre ¢tude. Une
variable mesurant la qualité de la législation relative aux entreprises aurait

¢galement €té pertinente.

Limites reliées aux méthodes économétriques

Bien que nous ayons tenté de bien utiliser 1’économétric dans cette étude, certains
points devraient étre améliorés. Les recherches futures doivent premicrement
vérifier si les IDE et la croissance économique sont des variables endogénes. Notre
étude a d’ailleurs démontré qu’en tenant compte que ces deux variables sont

endogénes, les résultats obtenus changent de fagon importante.

Dans le cadre de cette étude, nous nous sommes fiée aux études antérieures pour
choisir d’évaluer notre modele de deux fagons différentes, soit avec une hypothése
d’exogénéité des variables IDE et AY et avec I’hypothése d’endogénéité de ces
mémes variables. Nous n’avons par contre pas effectué de test afin de choisir

I’hypothése qui semblait la plus approprice.

De plus, des tests plus approfondis devront étre faits pour déterminer si le modele
utilisé comprend de I’hétérocédasticité et de ’autocorrélation. Pour cette étude,
nous avons effectué le test de White avec I’estimation faite avec les MCO afin de
déterminer la présence d’hétérocédasticité. Nous avons ensuite supposé que les
résultats obtenus s’appliquaient aux données évaluées avec les MCG a effets
aléatoires. Il serait également nécessaire d’effectuer des tests afin de vérifier la

présence d’autocorrélation, la présente étude prenant comme hypothese que le

modele utilisé ne comporte pas d’autocorrélation.




La robustesse des résultats obtenus devrait également étre vérifice. En effet,
’utilisation de variables dichotomiques reliées au pays, a la région géographique
ou au niveau de développement modifie grandement les résultats obtenus. Les
recherches futures sur le sujet devraient permettre de combler les lacunes

rencontrées dans cette étude.

Il semble maintenant évident que la mondialisation continuera a prendre de
I’ampleur au cours des années et des décennies a venir. Il est donc important, avant
de terminer, de rappeler que la mondialisation, et les IDE par le fait méme, ont
d’importantes conséquences sur 1’économie de tout les pays. Bien que la majorité
des pays semblent bénéficier de la mondialisation, les pays riches sont ceux qui en
ont le plus bénéficié, ce qui creuse davantage le foss¢ entre pays riches et pays
pauvres. Il est donc important de bien cerner les conditions qui font en sorte que la
mondialisation est un élément bénéfique pour un pays, ce qu’il nous est impossible

de faire avec cette seule étude.

Cette étude est donc loin de répondre a toutes nos interrogations. Au contraire, elle
en souléve méme davantage. Les IDE ayant un impact sur 1’économie enticre des
PVD, il sera nécessaire, dans des recherches futures, de bien analyser I’effet des
IDE sur divers indicateurs tels que le niveau de pauvreté, le niveau d’inégalité
sociale au pays, I’entrepreneurship local, et bien d’autres. Pour que les IDE soient
réellement bénéfiques aux PVD, leurs avantages ne doivent pas seulement

bénéficier aux plus nantis, mais a toutes les classes de la société.
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Annexe 1 Classement des pays par la Banque mondiale

La Banque mondiale classifie 208 pays selon le revenu national brut (RNB) par
habitant.*' Les économies sont classées selon la méthode Atlas en quatre groupes
distincts : revenu faible (735% et moins), revenu intermédiaire tranche inférieure
(de 736$ a 2935%), revenu intermédiaire tranche supérieure (de 2936$ a 90758) et
revenu élevé (90769 et plus). Cette qualification n’implique nullement que les pays
classés dans un méme groupe de revenu aient atteint un niveau de développement

social similaire.

A P’aide de cette classification des revenus, il est possible de catégoriser les pays en
différents groupes selon le niveau de développement global atteint. La Banque

mondiale fait donc la distinction entre :

* Les pays les moins avancés qui sont définis comme étant des pays a faible

revenu dans lesquels, selon les Nations Unies, la croissance économique se

un faible niveau de développement des ressources humaines. Le nombre de
pays désignés par les Nations Unies comme étant un PMA s’¢éleve en 2003 a
49. Cette catégorie de pays est constituée sur la base des critéres suivants: un
bas revenu national (produit intérieur brut par habitant maximum de
900 dollars), un faible niveau de développement du capital humain (mesuré par
un indice composite incorporant des indicateurs de santé, de nutrition et
d’éducation) et une vulnérabilité économique (mesurée par un indice
composite incorporant des indicateurs sur l'instabilité, la production et les
exportations agricoles, le manque de diversification, et 1’handicap d’étre un
petit pays). De plus, pour étre admissible dans la catégorie des PMA, le

|
|
heurte a des obstacles a long terme, tels que des carences d'ordre structurel et
nombre d habitants du pays ne doit pas dépasser 75 millions.

*! Notons que la Banque Mondiale a adopté une nouvelle terminologie en lien avec le systeme de
comptes nationaux de 1993. Auparavant, on utilisait le produit intérieur brut (PIB).




Les Pays en développement. D'aprés la classification de la Banque mondiale,
ce groupe est composé de pays dont le PNB par habitant est d'un niveau faible
ou moyen inférieur, ainsi que de cinq ¢conomies en développement a revenu
élevé : Hong Kong (Chine), Israél, le Koweit, Singapour et les Emirats arabes
unis. Ceux-ci figurent dans cette catégorie en dépit d'un revenu par habitant
¢levé en raison de leur structure économique ou de I'avis exprimé

officiellement par leurs autorités.

Economies en développement a revenu élevé. Economies classées par les
Nations Unies parmi les pays en développement alors que leur revenu par
habitant devrait les faire figurer parmi les pays développés. Cette
classification peut étre le fait de leur structure économique ou de l'avis
exprimé officiellement par leurs autorités. En 1995, ce groupe comprenait

Hong Kong (Chine), Israél, le Koweit, Singapour et les Emirats arabes unis.

Les Pays a économie en transition sont des pays qui font le passage du
systeéme d'économie a planification centrale a celui de 1'économie de marché.
Parmi ces pays figurent la Chine, la Mongolie, le Vietnam, les anciennes
républiques de 1'Union Soviétique et les pays d'Europe centrale et orientale.
Les économies en transition sont classées dans certains cas parmi les pays en
développement du fait de leur niveau faible ou moyen de revenu par habitant
et, dans d'autres cas, parmi les pays développés en raison de leur niveau élevé

d'industrialisation.

Pays développés : Pays a revenu élevé dont la majorité de la population a un
niveau de vie élevé et dotés d'un important stock de capital physique, dans
lesquels la majorité de la population entreprend des activités hautement
spécialisées. Selon la classification de la Banque mondiale, ce groupe englobe
toutes les économies a revenu élevé sauf Hong Kong (Chine), Israél, le
Koweit, Singapour et les Emirats arabes unis. Selon certaines définitions, les
économies en transition a revenu intermédiaire peuvent ¢galement figurer

dans cette catégorie, les pays en question étant hautement industrialisés.
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Annexe 2 Description des variables utilisées

Description des variables de I’équation (4.1)

VA /L it = ﬁ0+ﬁIK/Lz,‘+ﬁZHir"{’"ﬁS[DEﬁrmc.i!‘*’ﬁKJ[ND i!+ﬁ5AGE it

4.1
i + B6CAP i + B1PAYS i+ &

VA | Ldom i = ﬁo-ﬁ- ﬁIK / Lu+ ﬁsz + ﬁ}fDE ind , it + ﬂ4[ND ,r+ﬁ5AGE it

4.1b
() + B 6CAP i + B1PAYS i+ ¢

Données provenant de la base de données de [’article « rate of return on physical
and human capital in Africa’s manufacturing sector » :

VA/L: Valeur ajoutée par employ¢ en dollar américain PPP.
K/L Capital par employ¢ en dollar américain PPP
Hi: 2 facons de le calculer le capital humain :

- Nombre moyen d’années d’éducation dans I’entreprise
- Nombre moyen d’années d’expérience dans 1’entreprise

Données provenant de la base de données de la Banque mondiale non-publiée

IDE e 2 fagons de mesurer la participation étrangere dans la firme :

Utilisation d’une variable dichotomique prenant la
valeur 1 si ’entreprise a une quelconque participation
étrangere

- Classement des entreprises en 6 catégories :
¢ Investisseurs domestiques privés
e Investisseurs étrangers privés
e Investisseurs domestiques et étrangers privés
e Investisseurs privés domestiques et Etat
e Investisseurs privés étrangers et Etat
¢ Investisseurs privés domestiques et étrangers et Etat




(4.2)

IND :

AGE :

CAP :

PAYS :

IIDEind .
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Classement des entreprises en 6 industries différentes :
e alimentaire,

du vétement

du textile

du bois

des meubles

des métaux

Année de fondation de I’entreprise

Pourcentage de production supplémentaire que la firme est
en mesure de produire avec les installations existantes.

Variables dichotomiques utilisées pour controler 1’effet du
pays d’origine de la firme

Proportion des firmes de [’échantillon qui posséde une
quelconque participation étrangere par industrie et par pays.

Description des variables de I’équation (4.2)

AYp = ﬂ() + ﬂl[DEpr + ﬁszr b 3 ﬁ?ﬁ’ *IDEp: + ﬂ4[NVDpr o ﬂSTOTp.’ + ﬁﬁDETTEpr +
B1TRADE pi + Bs PIBPCpi + BoTRAVAILpi + froAp + PuPAYS + &

AV *

IDE * ¢

TN i®

AN M

BEITE * :

Croissance du Produit intérieur brut par habitant.
mesurée avec la croissance du PIB et celle de la population.

Investissements directs étrangers (% du PIB)

Nombre moyen d’années de scolarité dans la population de
plus de 15 ans. Les données proviennent de la base de
données de panel de Barro et Lee, International Data on
Educational Attainment : an update and implication, (CID
workings papers no. 42)

Investissement domestique brut (% du PIB)

Termes de I’échange des biens et services. (1985=100)

Dette extérieure en pourcentage du PIB



TRADE * :

IMPORT * :

EXPORT *:

PIBPC *:

TRAVAIL:

INEFL* -

GOUV *:

POLR :

CIVL :

FINANC * :

PAYS:

Niveau de commerce international mesuré par le ratio
(importations+exportations) / PIB

Niveau des importations de biens et services par rapport au
PIB

Niveau des exportations de biens et services par rapport au
PIB

Produit intérieur brut par habitant calculé en utilisant le PIB
réel en dollar international constant.

Force de travail totale disponible au pays selon le WIR 2003

Taux d’inflation annuel pour les prix a la consommation

Variable qui estime les dépenses de consommation finale du

gouvernement (% du PIB)

Indice des droits politiques qui est mesur¢ sur une ¢chelle de
1 a 7 (1 représentant le plus haut niveau de droit) tel que

mesuré par « the freedom house ».

Indice de liberté civile qui est mesuré sur une échellede 1 a7
(1 représentant le plus haut niveau de liberté) tel que mesuré

par « the freedom house ».

masse monetaire M2 par rapport au PIB

Variables dichotomiques qui classent les pays selon la
géographie (selon la classification de la Banque mondiale).
Les pays sont également classés selon leur niveau de

développement.

¢+ Les variables suivies d’un © sont celles incluses dans la variable A
< Les données des variables suivies d’une étoile (*) proviennent de la base de données
macro time series 06 2001 de la Banque mondiale. Les données qui se retrouvent dans cette
base de données proviennent majoritairement du Global Development Finance et du World
Development Indicators. La source des données ne provenant pas de cette base de données est

spécifiée pour les variables concernées.
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Description des variables de 1I’équation (4.3)

(4.3)  IDEy = Bo+ BiAYp+ B2TAILLEp + B3PIBPCpi+ fBaHp + 5 Apt + BeTRADEp + B1INCpi + BsPAYS + &

Les variables IDE, PIBPC, AY ,, H, A, TRADE et PAYS possédent la méme signification
que dans I’équation (4.2).

TAILLE : Variable qui mesure la taille de I’économie grace au PIB

INC : Variable qui mesure la volonté des dirigeants des pays a attirer les IDE en
fonction du nombre de BITs et de DTTs conclu

SALAIRE* : Variable qui mesure le niveau moyen des salaires dans le pays par rapport
au total des dépenses encourues. Cette donnée provient du WIR 2003.

*2 Cette variable n’est pas utilisée dans les analyses de base. Nous présentons seulement en note les
résultats de celle-ci.




Algérie
Bengladesh
Bénin
Botswana
Cameroun
République centrale africaine
Ghana

Inde
Indonésie
Israél
Kenya
Lesotho
Malawi
Malaisie

Mali
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Annexe 3 Liste des 30 pays utilisés dans les équations (4.2) et (4.3)

Ile Maurice
Népal

Niger

Pakistan
Philippines
Rwanda
Sénégal
Afrique du Sud
Sri Lanka
République arabe de Syrie
Thailande
Togo

Tunisie
Turquie

Zimbabwe
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Annexe 4 Détails économétriques de la méthodologie employée

Détails reliés au premier modéle

Le premier modele est évalué¢ a 1’aide de deux techniques économétriques
différentes. Les MCO sont premierement utilisés. Le test de White effectué prouve
’homocédasticité du terme d’erreur de notre modéle. Nous utilisons ensuite les
MCG (avec la commande XTREG) avec effets aléatoires. En effet, notre variable
d’intérét étant fixe a travers les années, il nous est impossible d’utiliser les MCG
avec effets fixes. Les résultats obtenus avec les MCG a effets aléatoires sont
présentés dans le tableau 5.1 alors que ceux obtenus avec les MCO sont présentés

dans le tableau A.5.1 en annexe 5.

Détails reliés au deuxiéme modéle

Le deuxiéme modele de cette étude est évalué de diverses fagons. L’équation (4.2)
est premiérement évaluée seule a I’aide de la technique des MCO. Le test de White
effectué avec les MCO nous démontre que notre modéle comporte de
I’hétérocédasticité, ce dont nous tiendrons compte dans des régressions

postérieures.

Nous évaluons ensuite nos données a 1’aide de la technique des MCG. Nous
utilisons la commande XTREG dans le logiciel Stata. Cette commande nous
permet de spécifier si le modele doit étre évalué avec des effets fixes ou des effets
aléatoires. Nous avons alors évalué notre modele avec ces deux spécifications
différentes. Le test de Hausman effectu¢ indique qu’il n’y a pas de différence
systématique dans les coefficients obtenus. Ce résultat implique donc que le

modele a effets aléatoires est le plus approprié.
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Nous utilisons ensuite la commande XTGLS qui nous permet de spccifier
I’hétéroscedasticité dans notre modele a effets aléatoire évalué par les MCG.
Notons que seuls les résultats de la spécification du modele évalué avec les MCG a
effets aléatoires avec hétérocédasticité sont présentés dans le chapitre 5. Les
résultats des autres spécifications sont présentés en annexe 5 dans les tableaux

A.5.2 a A.5.5 inclusivement.

Pour chacune des spécification utilisées avec les MCO et les MCG, nous utilisons 2
différentes fagons de mesurer les IDE, soit le flux d’IDE et le stock d’IDE. Cette
distinction nous permet de vérifier si 1’accumulation des IDE a un impact a long

terme différent de celui a court terme apporté par les flux d’IDE.

Pour terminer, nous utilisons la technique du 3SLS afin d’évaluer I’équation (4.2)
et ’équation (4.3) simultanément. Cette nouvelle spécification est utilisée afin de
vérifier si I’endogénéité des variables IDE et croissance économique biaise les

résultats obtenus précédemment.

Il est également a noter que diverses spécifications différentes (notamment avec les
variables EXPORT/IMPORT, les variables du niveau de revenu, les variables de la
région géographique ainsi que les variables croisées entre les IDE et,
premiérement, le niveau de développement et, deuxiémement, la région
géographique)sont analysées. Les résultats des variables obtenus avec ces
spécifications sont sommairement présentés dans I’analyse des résultats sans

toutefois étre inclus dans un tableau de résultat spécifique.



Annexe 5 Tableaux des résultats

Tableau A.5.1 Déterminants de la productivité : MCO

(données de panel 1993-1995)

Variable expliquée : Valeur ajoutée par employé (VA/L)

Spécifications (1) (2) (3)
Variables
K/L 0,1904*** (0,1 831 ek 0,1640%**
(0,000) (0,000) (0,000)
H 770,4853* 763,3524* 501,0306
(0,089) (0,095) (0,242)
ANYFOR 9098,977***
(0,000)
IDE firme
Privée étrangére 10620,32%**
(0,004)
Privée domestique 18586,655%**
et étrangére (0,007)
Etat et privée 471,2221
domestique (0,959)
Etat et privée -959,6871
étrangere (0,914)
Etat et privée 34565,89**
dom. et étrangére (0,045)
IDE industrie 1249273
(0,504)
AGE 70,9196 59,6670 70,2083
(0,245) (0,332) (0,226)
CAP -1,6503 -1,6875 0,6621
(0,728) (0,722) (0,873)
IND
Alimentaire 9494 739%** 9109,5%** 6315,901**
(0,000) ( 0,001) (0,019)
Vétements -2566,955 -2848,586 -1136,591
(0,356) (0,309) (0,813)
Textiles -4822.566 -4866,522 -3838,667
(0,233) (0,230) (0,366)
Bois -1541,878 -1875,848 2131275
(0,686) (0,623 (0,570)
Meubles -271,6951 -619,8256 219,0452
(0,929) (0,838) (0,958)
Kenya L1153, 20%%%) 1143032 %0 7184 331 ***
(0,000) (0,000) (0,002)
Zimbabwe G017.56%* 6200,15** 6077,44%*
(0,021) (0,018) (0,023)
R’ ajusté 0,1251 0,1247 0,0776
Nb d’obs. 976 976 780
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Notes : * Significatif & un niveau de 10%, ** Significatif @ un niveau de 5%, *** Significatif 4 un niveau de 1%.
La p-value est présentée entre parenthéses. Les variables exclues sont la propriété exclusivement domestique pour la
variable IDEgme 1’industrie des métaux pour la variable IND et le Ghana.

P-Value : 0,9971

Hy: Homocédasticité ~ Test de White (1): 42,50678



Tableau A.5.2
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Déterminants de la croissance économique : MCO

(données de panel, 1975-1999)

Variable explicative : croissance économique (1Y)

Spécifications (1) 2)
Variables
IDE g, 0,7610%*
(0,032)
IDE 0k 0,00005**
(0,037)
H* IDE g, -0,1659**
(0,046)
H*IDE 0 0,0007***
(0,004)
H 0,0518 -0,1613
(0,768) (0,359)
INV, 0,1238%** 0,1418%**
(0,000) (0,000)
TRADE 0,0110 0,0049
(0,251) (0,611)
PIBPC 0,0009%*** 0,0007***
(0,001) (0,003)
DETTE - 0,0202%** -0,0147%*
(0,003) (0,044)
TOT 0,0006 -0,0017
(0,935) (0,822)
TRAVAIL 0,00009 0,00002
(0,414) (0,335)
GOUV -0,0695 -0,0365
(0,171) (0,484)
FINANC -0,0649%** -0,0633%**
(0,003) (0,005)
INFL -0,0434%+* -0,0508%**
(0,001) (0,000)
POLR 401551 -0,2485
(0,443) (0,255)
CIVL 0,0232 0,0844
(0,932) (0,774)
AFRIQUE -1,3418%* -1,2092*
(0,023) (0,055)
R” ajusté 0,1652 0,1952
Nb d’obs. 670 543

Notes : * Significatif & un niveau de 10%, ** Significatif 2 un niveau de 5%, *** Significatif 4 un niveau de 1%.
o o I=

La p-value est présentée entre parenthéses. La variable exclue est I’ Asie.

Hy: homocédasticité

Test de white (1): 163,2399 p-value: 0,0384



Tableau A.5.3
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Déterminants de la croissance économique : MCG a
effets aléatoires® (données de panel, 1975-1999)

Variable explicative : croissance économique (1Y)

Spécifications (1) (2)
Variables
IDEflux 0,7432%*
(0,037)
IDE stock 0,00005%*
(0,076)
H* IDE flux -0,1610*
(0,055)
H*IDE stock 0,0006***
(0,009)
H 0,05110 -0,1630
(0,782) (0,407)
INV, 0,1240% ** 0,1450%**
(0,000) (0,000)
TRADE 0,0119 0,0083
(0,228) (0,424)
PIBPC 0,0009%** 0,0008***
(0,001) (0,007)
DETTE -0,0209%** -0,0152**
(0,002) (0,050)
TOT 0,0006 -0,001
(0,929) (0,885)
TRAVAIL 0,00006 0,000005
(0,420) (0,332)
GOUV -0,0747 -0,503
(0,154) (0,373)
FINANC -0,0657*** -0,0679***
(0,003) (0,005)
INFL -0,0443%** -0,0542%**
(0,001) (0,000)
POLR -0,1604 -0,2451
(0,430) (0,266)
CIVL 0,0269 -0,0769
(0.921) (0,796)
Afrique -1,3170** -1,2236*
(0,033) (0,083)
Wald chi2 138,32 124,92
Nb d’obs. 670 543

Notes : * Significatif 4 un niveau de 10%, ** Significatif 2 un niveau de 5%, *** Significatif 4 un niveau de 1%.
La p-value est présentée entre parenthéses. La variable exclue est I’ Asie.

* Nous avons utilisé la commande XTREG sur le logiciel STATA.




Tableau A.5.4
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Déterminants de la croissance économique : MCG a
effets fixes** (données de panel, 1975-1999)

Variable explicative : croissance économique (1Y)

Spécifications (1) 2)
Variables
IDEflux 0,4360
(0,262)
IDE stock 0,00001
(0,834)
H* IDE flux -0,0788
(0,396)
H*IDE stock 0,0004
(0,213)
H 0,0773 -0,3211
(0,862) (0,512)
INV d 0,1198*** (.1636%**
(0,005) (0,001)
Trade 0,0432%* (1,052 7345
(0,014) (0,004)
PIBPC 0,0002 0,0002
(0,763) (0,738)
Dette -0,037 3% -0,0247**
(0,000) (0,037)
TOT -0,0056 -0,0053
(0,528) (0,584)
TRAVAIL 0,0003 0,0002
(0,115) (0,225)
GOUvV =0.1717%* -0,1179
(0,045) (0,195)
FINANC -0,0728 -0,0663*
(0,035) (0,076)
INFL -0,0577%%* -0,0762%**
(0,001) (0,000)
POLR -0,2866 -0,2269
(0,195) (0,336)
CIVL -0,0600 -0,2354
(0.841) (0,478)
F 5,63 532
Nb d’obs. 670 543

Notes : * Significatif i un niveau de 10%, ** Significatif 4 un niveau de 5%, *** Significatif & un niveau de 1%.

La p-value est présentée entre parenthéses.

HO : différence dans les coefficients non systématique

Test de Hausman : chi2 =-17,55

Prob>chi2 = 0.1755

* Nous avons utilisé la commande XTREG sur le logiciel STATA.
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Tableau A.5.5 Déterminants de la croissance économique : MCG a
‘ effets aléatoires avec ’hypothése d’homocédasticité®,
(données de panel, 1975-1999)

Variable explicative : croissance économique (1Y)

Spécifications (1) 2)
Variables
IDEflux 0,7610%*
(0,030)
IDE stock 0,00005%*
(0,034)
H* IDE flux -0,1659**
(0,043)
H*IDE stock 0,0007***
(0,003)
H 0,0518 -0,1613
(0,765) (0,352)
INV d 0,1238*%* 0,1418%***
(0,000) (0,000)
Trade 0,0110 0,0049
(0,245) (0,606)
PIBPC 0,0009%** 0,0007%**
(0,000) (0,003)
Dette -0,0202%%* -0,0150%*
(0,002) (0,041)
TOT 0,0006 -0,0017
(0,934) (0,819)
TRAVAIL 0,00009 0,00002
(0,408) (0,327)
GOUV -0,0695 -0,0365
(0,166) (0,477)
FINANC -0,0650 -0,0633%**
(0,003) (0,004)
INFL -0,0434%** -0,0508%**
(0,001) (0,000)
POLR -0,1551 -0,2485
(0,437) (0,248)
CIVL 0,0232 -0,0844
(0,931) (0,770)
Afrique 1,3418%* -1,2092*
(0,021) (0,051)
Wald chi2 151,04 150,92
Nb d’obs. 670 543

Notes : * Significatif 4 un niveau de 10%, ** Significatif & un niveau de 5%, *** Significatif 4 un niveau de 1%.
La p-value est présentée entre parenthéses. La variable exclue est I’ Asie.

* Nous utilisons la commande XTGLS du logiciel Stata.



	

